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Disclaimer

Diese Präsentation enthält zukunftsbezogene Aussagen, die auf den Einschät-

zungen des Vorstands der q.beyond AG („q.beyond“) beruhen und dessen 

gegenwärtige Ansichten hinsichtlich zukünftiger Ereignisse widerspiegeln. 

Die zukunftsbezogenen Aussagen entsprechen dem Sachstand zum Zeitpunkt 

der Erstellung der Präsentation. Solche Aussagen unterliegen Risiken und 

Ungewissheiten, auf die q.beyond größtenteils keinen Einfluss hat. Besagte 

Risiken und Ungewissheiten werden im Risikobericht im Rahmen der 

Finanzberichterstattung ausführlich behandelt.

Obwohl die zukunftsbezogenen Aussagen mit großer Sorgfalt getroffen 

werden, kann deren Richtigkeit nicht garantiert werden. Die tatsächlichen 

Ergebnisse können daher von den hier beschriebenen, erwarteten Ergebnissen 

abweichen. q.beyond wird zukunftsbezogene Aussagen nach der 

Veröffentlichung der Präsentation weder anpassen noch aktualisieren.



Q1 2025: guter Start in 
herausforderndem Umfeld
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Steigende Ertragskraft prägt Q1 2025

q.beyond4

8,9 

Q1 2024: 8,2

2,3
 EBITDA

Q1 2024: 2,0

Mio. €

Bruttoergebnis

-0,3

Q1 2024: -1,1

Konzernergebnis
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Umsatz entwickelt sich erwartungsgemäß

46,4
47,1

Q1 2024

Q1 2025

Mio. €

Einflussfaktoren:

Hoher Anteil wiederkehrender Umsätze (73 %)

Konzentration auf fünf Fokusbranchen (70 %)

Fokus auf profitable Lösungen und Dienstleistungen
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Managed Services: stabil hohe Marge

6,9
7,1

Umsatz:

Q1 2025: 31,6 Mio. €

Q1 2024: 32,9 Mio. €

          

Q1 2024

Q1 2025

Mio. €

Bruttoergebnis

Einflussfaktoren:

+  Höhere Effizienz dank „Strategie 2025“

+/− Konzentration auf profitable Lösungen 

stärkt Ergebnis und beeinflusst Umsatz

Marge

22 %

Marge

22 %
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Consulting: deutlich steigende Marge

Umsatz:

Q1 2025: 14,8 Mio. €

Q1 2024: 14,2 Mio. €

          

2,0
Q1 2024

Q1 2025

Mio. €

1,2

Bruttoergebnis

Einflussfaktoren:

+  Vertriebsfokus auf Beratung und Entwicklung

+  Bessere Auslastung des Teams

−  Höhere Personalkosten

Marge

14 %

Marge

8 %
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Konzernergebnis nähert sich der schwarzen Null

Q1 2024 Q1 2025

Umsatz 47,1 46,4

Kosten der umgesetzten Leistungen -38,9 -37,5

Bruttoergebnis 8,2 8,9

Marketing- und Vertriebskosten -2,9 -3,4

Allgemeine Verwaltungskosten -3,7 -3,4

Sonstiges betriebliches Ergebnis 0,4 0,2

EBITDA 2,0 2,3

Abschreibungen -3,1 -2,7

EBIT -1,1 -0,4

Finanzergebnis 0,1 0,1

Steuern -0,1 -0,1

Konzernergebnis -1,1 -0,3

< EBITDA-Marge erreicht 5 %

< Einzelwertberichtigung in Höhe von 0,3 Mio. €

< Fokus auf profitable Lösungen und Dienste bewährt sich

< Positives Konzernergebnis für 2025 erwartet



Gesundheitsquote

96 %
Mitarbeiterbindung

91 %

davon im

Nearshoring/Offshoring

174
Mitarbeitende

1.118

51 %
PersonalkostenquoteNearshoring-/Offshoring-

Quote

16 %

Engagiertes Team 

bildet Basis für 

anhaltenden Erfolg
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Steigende Nettoliquidität dank positivem Free Cashflow 

39,9
39,1

31.12.2024

31.03.2025

Mio. €

Free Cashflow von 0,8 Mio. € (Q1 2024: 0,6 Mio. €)

Nettoliquidität von 0,32 € je Aktie

Spätestens im Q3 2025 zusätzlicher Liquiditäts-

zufluss von ~5 Mio. € aus Plusnet-Verkauf (2019)



2025: 
Ertragskraft 
steigt deutlich
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Höheres EBITDA und Konzerngewinn geplant

* Pro-forma-Umsatz für 2024, da sich in diesem Jahr die Konzentration auf profitable

Produkte und Dienstleistungen in Abstimmung mit Kunden fortsetzt.

Umsatz

180 *

2024 2025e

184 -- 190

EBITDA

10,5

2024 2025e

12 -- 15

Mio. €

Konzerngewinn

- 4,0

2024

2025e

> 0



Das Ziel: Serviceführer
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„Strategie 2025plus“ ebnet Weg zu höherer Profitabilität

Strategie 2025plus

Ausbau 

der Branchen-

kompetenz

Expansion 

ins Ausland 

mit Kunden

Stärkung der 

Kompetenzen

des Teams
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Datensouveränität

Eine zu 100 % private Lösung, die in den Rechen-

zentren von q.beyond oder der Kunden liegt

Individualität

Eine zu 100 % auf die spezifischen 

Anforderungen der Kunden anpassbare Lösung

Flexibilität

Eine Lösung, mit der sich gängige KI-Modelle 

für verschiedene Anwendungen nutzen lassen

KI-Kompetenz: exklusive Plattform für sensible Daten

Made in 
Germany
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> Unternehmen erhalten täglich 

   tausende Kundenanfragen.

Effizienz steigern 
im Kundenservice

Private Enterprise AI beschleunigt die 

Bearbeitung durch automatisierte Antworten 

auf häufig gestellte Fragen, intelligente 

Weiterleitung komplexer Anfragen und 

personalisierte Interaktion mit Kunden. 

Vorteile

• Kürzere Reaktionszeiten

• Erhöhte Kundenzufriedenheit

• Erhebliche Kosteneinsparungen

KI im 
Einsatz

Handel und E-Commerce
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Automatisierte 
Analyse von 
Dokumenten

> Manuelle Datenerfassung ist zeitaufwendig,     

   fehleranfällig und verlangsamt die Lieferkette.

Vorteile

• Beschleunigte Abwicklung

• Effizienzsteigerung

• Bessere Compliance

• Optimierte Lieferketten

KI im 
Einsatz

Private Enterprise AI liest Frachtbriefe, 

Rechnungen und Zolldokumente automatisch 

aus, überprüft sie auf Vollständigkeit und 

vergleicht sie mit bestehenden Aufträgen 

oder gesetzlichen Vorgaben.

Logistik
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Internationalisierung: operativer Start in den USA

Köln

Hamburg

LeipzigOberhausen

Frankfurt

Darmstadt

Ulm Augsburg
Chennai

Sevilla

Jerez de la 
Frontera

USA

Spanien

Indien

Lettland

Deutschland

Standort

Zentrale

Rechenzentrum

Riga

Charlotte
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Strategisches Ziel: zweistellige EBITDA-Marge

Steigende EBITDA-Marge (7 -- 8 %)

Nachhaltiger Konzerngewinn

Steigender Unternehmenswert

2025 Mittelfristig

EBITDA-Marge mind.10 %
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Strategie 2025plus erhöht Attraktivität der q.beyond-Aktie

Klare Strategie: höhere Ertragskraft und neue Wachstumschancen

Steigende Ertragskraft: mittelfristig EBITDA-Marge von mindestens 10 %

Hohe Effizienz: Nutzung von KI sowie Near- und Offshoring  

Starke Finanzkraft: positiver Free Cashflow -- frei von Schulden

Hohe Resilienz: Geschäftsmodell hält Rezession stand

1

2

3

4

5



Fragen & Antworten



Kontakt

21

www.qbeyond.de/linkedin

www.qbeyond.de/xing

www.qbeyond.de/facebook

www.qbeyond.de/instagram

www.qbeyond.de/youtube

q.beyond AG

Arne Thull

Leiter Investor-Relations / M&A

T +49 221 669-8724

M +49 163 669-8425

invest@qbeyond.de

www.qbeyond.de

q.beyond



Excellence in all we do.
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