HORNBACH

Es gibt immer was zu tun.

PRESSEINFORMATION

Hornbach jetzt auch im Osten der Schweiz

GroRer Bau- und Gartenmarkt mit Bad- und Kiichen-Center sowie Drive-In fiir
Baustoffe 6ffnet morgen im Ebnet Center in Sirnach / Mietvertrag lauft liber 20

Jahre / 115-ko6pfiges Team steht fiir Beratung und Services

Sirnach / Bornheim, 3. November 2021. Drei Monate nach der Ubergabe durch
den Vermieter, die Rimaprojekt AG, wird Hornbach morgen als erster Handler im
neuen Fachmarkt-Center Ebnet die Tiiren 6ffnen. Auf der 15.000 Quadratmeter*
groRen Verkaufsflaiche haben Heimwerkerinnen, Gartenfreunde und Profikunden
aus der Region zwischen Ziirich, St. Gallen und Winterthur jetzt direkten Zugriff
auf das riesige Hornbach-Sortiment, das in der Schweiz gut 125.000 Artikel um-
fasst. Sirnach ist der 8. Standort in der Alpenrepublik und konzernweit der 165.
Bau- und Gartenmarkt. Hornbach mietet die Immobilie zunéchst fiir 20 Jahre und

beschaftigt zum Start 115 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in Sirnach.

,von morgen an bieten wir endlich auch den Menschen im Osten der Schweiz einen
attraktiven Hornbach-Markt mit allen modernen Fachabteilungen und Services®, sagte
Erich Harsch, Vorstandsvorsitzender der Hornbach Baumarkt AG, heute im Rahmen
der Medienkonferenz in Sirnach. ,Es war schon langer unser erklartes Ziel, in dieser
Region Ful® zu fassen. Entsprechend konsequent haben wir auf diese Erweiterung
unseres Filialnetzes hingearbeitet. Das Ergebnis kann sich wirklich sehen lassen und
wird sicherlich auch unsere Kundinnen und Kunden begeistern.“ Mit Blick auf die Lage
direkt am Autobahnzubringer der A1 erganzte Alessandro Pellegrini, Hornbachs Lan-
desgeschaftsfuhrer in der Schweiz: ,Dieser Standort verflgt Gber eine optimale Ver-
kehrsanbindung und ist auch flr Kunden aus St. Gallen oder Winterthur in kurzer Zeit
erreichbar. Hier konnen sie sogar direkt mit dem PKW oder Transporter an das Regal
heranfahren und sich schwere oder sperrige Waren komfortabel einladen. Es ist unser

erster Markt in der Schweiz mit einem Drive-In fiir Baustoffe.”

Erster Drive-In der Schweiz — jetzt auch mit Self Scan
Den Drive-In fur Baustoffe hat Hornbach im Jahr 2003 in die europaische Baumarkt-
branche eingefiihrt. Er erfreut sich bei Heimwerkerinnen und insbesondere auch pro-

fessionellen Kunden groRer Beliebtheit, weil sie hier schnell und einfach auch gréRere
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Mengen an Baustoffen mitnehmen kénnen — ohne Umweg durch den angrenzenden
Markt und ohne ein langwieriges Umladen vom Einkaufswagen in das Fahrzeug. Seit
dem vergangenen Jahr geht das sogar noch flinker: Uber die Hornbach App kénnen
die Kunden mit dem eigenen Smartphone jeden Artikel scannen und so einen Code
generieren, den sie an der Kasse nur noch kurz vorzeigen. ,Ein handschriftliches Aus-
fullen von Warenformularen ist damit auch in unserem Drive-In nicht mehr erforderlich.
Der Self Scan spart viel Zeit, die dann umso mehr auf der Baustelle oder beim Projekt
daheim zur Verfligung steht®, freut sich Hans Vo6lkl, Hornbachs Marktmanager in Sirn-
ach. Allen Kundinnen und Kunden, die kein Smartphone dabei haben oder die App

nicht nutzen, bietet der Markt aber selbstverstandlich auch die klassische Variante.

Bader, Kiichen, Whirlpools und Saunen im Obergeschoss

Neben dem rund 4.000 Quadratmeter umfassenden Drive-In verfugt der neue Markt in
Sirnach im Obergeschoss Uber ein riesiges Bad- und Kiichencenter. Fiinfzehn attrakti-
ve Musterbader, ein zusatzlicher Wellnessbereich mit Whirlpools und Saunen sowie
eine grolde Ausstellungsflache mit zwolf Einbaukichen bieten jede Menge Inspiration.
Zur Planung greifen die fachkompetenten Beraterinnen und Verkaufer auf moderne
3D-Software zurlck, mit deren Hilfe eine Umsetzung der Bad- und Kuchenprojekte in
den eigenen vier Wanden optimal veranschaulicht werden kann. Uber den Hornbach

Handwerkerservice kann zudem eine Komplettmontage beauftragt werden.

Buntes Rahmenprogramm an den ersten Offnungstagen

Zu den weiteren Highlights des neuen Marktes z&hlen ein Bilderrahmenshop, das mo-
derne Farben-Kompetenz-Zentrum sowie ein groRer Gartenmarkt auf 1500 Quadrat-
metern. Gut 115 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter unterstitzen die Kunden bei deren
Projekten in Haus, Wohnung und Garten. ,Wir haben viele Kolleginnen und Kollegen
gewonnen, die bereits Uber Berufserfahrung im Handwerk und der Baubranche verfii-
gen. Sie brennen darauf, die Heimwerkerinnen und auch Profikunden fachkompetent
zu beraten und mit unseren Services optimal zu unterstitzen®, sagt Marktmanager
Hans Vélkl. Fir die ersten drei Offnungstage hat sein Team ein buntes Rahmenpro-
gramm organisiert. So wird es etwa in der Showkiliche des Marktes taglich Kochvorfiih-
rungen geben, inklusive Probeverkostung. Aullerdem kdnnen alle Interessierten an der
Versteigerung eines Vans teilnehmen, der von Hornbach mit maf3geschneiderten Pro-
dukten der Eigenmarke Buildify professionell zum Camper umgebaut wurde. Der Erlos

der Aktion geht an soziale und gemeinnutzige Organisationen im Raum Sirnach.

Der Hornbach-Markt in Sirnach ist montags bis freitags von 7 bis 20 Uhr geéffnet,

samstags von 7 bis 18 Uhr.
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*Gewichtet nach Standard des Branchenverbandes BHB: rund 11.900 Quadratmeter

Uber Hornbach:

HORNBACH ist ein unabhéngiges, familiengefiihrtes und bérsennotiertes GroBunternehmen, das im Ge-
schéftsjahr 2020/21 (Bilanzstichtag: 28. Februar 2021) einen Umsatzanstieg (netto) um 15,4 Prozent auf 5,5
Mrd. Euro verzeichnete. 1877 gegriindet, blickt HORNBACH als einziges Unternehmen der Baumarkt—
Branche auf eine sechs Generationen (iberdauernde Firmengeschichte. Inklusive Sirnach betreibt der Konzern
165 Bau- und Gartenmérkte, zwei Fachmérkte sowie Onlineshops in neun Landern Europas.
Verkaufskonzept und Sortiment sind ganz auf die Bed(irfnisse von Projektkunden und Profis ausgerichtet.
HORNBACH garantiert seinen Kundinnen und Kunden dauerhaft niedrige Preise und ist damit Preisfiihrer
in der Branche. Die hohe Qualitét der Beratung und der exzellente Service wurden dem Unternehmen in
zahlreichen unabhéngigen Tests und Studien bescheinigt.

Mit Pionierleistungen wie dem ersten kombinierten Bau- und Gartenmarkt (1968), dem ersten Megastore
(1980) und dem ersten Baumarkt mit Drive-in (2003) beweist HORNBACH sténdig aufs Neue seine Inno-
vationskraft. HORNBACH gilt seit Jahrzehnten als Jobmaschine: Mittlerweile sind (iber 24.000 Mitarbeiter

und Mitarbeiterinnen am Erfolg des Unternehmens beteiligt.
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