HORNBACH

Es gibt immer was zu tun.

PRESSEINFORMATION

Funfter Hornbach-Markt in der Slowakei

GroRer Bau- und Gartenmarkt mit Drive-In fiir Baustoffe im westslowakischen
Nitra eréffnet / 21 Millionen Euro investiert / 100-kopfiges Team fiir Beratung und

Service / Dauertiefpreisgarantie seit Marz auch in der Slowakei nach dem Kauf

Nitra / Bornheim, 16. Marz 2022. Nach einer gut zwolfmonatigen Bauzeit hat
Hornbach heute als erstes Unternehmen im neuen Gewerbegebiet ,Pantera
Business District der westslowakischen Stadt Nitra die Tiiren seines Marktes
geoffnet: Heimwerker, Gartnerinnen und Profikunden haben auf einer Gesamt-
verkaufsflache von gut 16.000 Quadratmetern* Zugriff auf das riesige Hornbach-
Sortiment, das in der Slowakei aktuell 120.000 Artikel umfasst. Genau 100 Mit-
arbeitende kiimmern sich um Beratung und Service. Insgesamt hat das fami-
liengefuhrte Traditionsunternehmen gut 21 Millionen Euro in Grundstiick, Bau
und Einrichtung des Marktes investiert. Es ist nach zwei Markten in der Haupt-
stadt Bratislava und zweien in der Ostslowakei (KoSice und Presov) der fiinfte

Hornbach-Standort in dem mitteleuropdischen Binnenstaat.

»Hornbach erfreut sich grof’en Zuspruchs in der Slowakei. Die Kundinnen und Kunden
schatzen unser umfangreiches Sortiment, die gute Qualitat unserer Waren, unsere ver-
I&sslichen Dauertiefpreise sowie die kompetente Beratung und starke Services in den
Markten. All das kénnen wir ihnen jetzt auch in Nitra bieten. Es ist ein attraktiver, moder-
ner Markt, mit dem wir unser Filialnetz ausbauen. Weiteres Wachstum haben wir fest

eingeplant®, erklart Erich Harsch, Vorstandsvorsitzender der Hornbach Baumarkt AG.

Gut bevorratete Projektmengen zu verldasslichen Dauertiefpreisen

Als erster Betrieb des neuen Gewerbegebiets im Industriepark Nord wurde die Filiale
in Nitra na Pasienkach heute feierlich von Jaroslav Padéra, Hornbachs Landes-
geschéftsfuhrer fir die Slowakische und Tschechische Republik, und Marktmanager
Martin Taksonyi eréffnet. ,Mit diesem Markt bieten wir jetzt auch den Menschen in der
sechstgrofiten Stadt des Landes einen direkten Zugriff auf unser Sortiment. Sie finden
hier eine riesige Auswahl an Artikeln fiir all ihre Vorhaben in Haus, Wohnung und Gar-
ten — zu unseren verlasslichen, weithin geschatzten Dauertiefpreisen und in gut bevor-

rateten Projektmengen®, erklarte Jaroslav Padéra wahrend der Eréffnungszeremonie.
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Die Bedeutung der Dauertiefpreisgarantie unterstrich Marktmanager Martin Taksonyi:
,FUr unsere Kundinnen und Kunden entfallt der zeitraubende Preisvergleich. Sie mus-
sen auch nicht auf Preisaktionen warten oder Bonuspunkte und Treuepramien sam-
meln, um einen guten Preis zu bekommen. Stattdessen kénnen sie sich voll und ganz
ihren Projekten in Haus und Garten widmen — jetzt auch in der guten Gewissheit, dass
sie automatisch und ohne Antrag den Differenzbetrag auf ihnrem digitalen Kundenkonto
gutgeschrieben bekommen, wenn der Artikelpreis innerhalb von 30 Tagen nach dem
Kauf sinken sollte.“ Diese Erweiterung der Dauertiefpreisgarantie hatte Hornbach Ende
2018 in Deutschland eingefiihrt und danach Schritt fUr Schritt in weitere Lander Uber-

tragen. Seit Marz gilt sie auch in der Slowakei.

Im Drive-In stehen 5.000 Produkte zum Einladen bereit

Neben dem Bad- und Kichencenter mit 3D-Planung, der attraktiven Bilder- und Rah-
mengalerie mit Rahmungsservice und dem Farben-Kompetenz-Zentrum mit moderns-
tem Farbmischservice erwartet die Heimwerkerinnen und Profikunden im neuen Markt
einen weiteres Highlight, das es in Nitra und Umgebung bislang nicht gegeben hat: Im
fast 5.000 Quadratmeter grof3en Drive-In kann man mit dem PKW oder Transporter
direkt an das Regal heranfahren und sich schwere und sperrige Baumaterialien ein-
fach einladen. Unter den mehr als 5.000 Produkten, die hier in groRen Projektmengen
bereit stehen, sind Bauhodlzer, Dammstoffe, Putze, Verbundpflaster und Mauerwerk.
Hornbach hat das Konzept im Jahr 2003 in die europaische DIY-Branche eingefiihrt
und realisiert es aktuell an neuen und auch alteren Standorten. Insbesondere Hand-
werksbetriebe und andere Gewerbekunden schatzen den schnellen und einfachen

Zugriff auf grof3e Mengen an Baumaterial.

Viele Vorteile durch digitale Services

Hornbachs Sortiment umfasst in der Slowakei gut 120.000 Artikel. Im Onlineshop, der
hier vor sechs Jahren an den Start ging, kdnnen Kunden die Waren bestellen und sie
sich nach Hause, auf die Baustelle oder in einen der funf Markte liefern lassen. Ein
Zugriff auf den Shop ist auch Uber Terminals im Markt méglich. Kostenloses WLAN
bietet Hornbach in der Slowakei bereits seit vielen Jahren; ebenso die Moglichkeit,
stationar verfugbare Artikel online zu reservieren und zum Wunschtermin im Markt
abzuholen. Bewahrt hat sich auch der 2019 eingefiihrte Self-Scan Uber die Hornbach-
App. Mit dem eigenen Smartphone scannen Kunden die Artikel im Markt, um weitere
Informationen zu erhalten oder einen QR-Code zu erzeugen, mit dem sie kontaktlos
und schnell bezahlen kénnen. ,Diese Méglichkeit wurde seit Beginn der Pandemie von
vielen Menschen gerne genutzt und wir gehen davon aus, dass der Zuspruch dank der

positiven Erfahrungen weiterhin hoch bleiben wird“, sagt Marktmanager Taksonyi.
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Nachhaltigkeit und Energieeffizienz am neuen Standort

Nach PreSov ist der neue Markt in Nitra der zweite Standort in der Slowakei, der kom-
plett mit energiesparender und langlebiger LED-Technik ausgestattet wurde — von der
Regalbeleuchtung im Innenbereich bis zur Beleuchtung des Aufienbereiches mit sei-
nen 285 Parkplatzen und drei Elektro-Ladesaulen. ,In Kombination mit der Gebaude-
leittechnik, die beispielsweise den natirlichen Lichteinfall durch viele Glaskuppeln und
Lichtbander optimal ausnutzt und den Einsatz der LED-Technik bedarfsgerecht steu-
ert, schaffen wir nicht nur eine sehr angenehme Atmosphare im Markt, sondern sen-
ken auch den Energiebedarf und vermeiden Energieverluste®, erklart Landesgeschafts-
fuhrer Jaroslav Padéra. Weitere Einsparungen ergeben sich durch die luftdichte Bau-
weise des Gebaudes, den Einsatz eines Warmerickgewinnungssystems und die be-

darfsgerechte Bellftung mittels abgestimmter Sensorik.

Der Hornbach-Markt in Nitra ist montags bis freitags von 7 bis 21 Uhr geéffnet, sams-

tags und sonntags von 8 bis 21 Uhr.

*gewichtet nach Standard des Branchenverbandes BHB: rund 12.000 Quadratmeter

Uber Hornbach:

HORNBACH ist ein unabhéngiges, familiengefiihrtes und bérsennotiertes GroBunternehmen, das im Ge-
schéftsjahr 2020/21 (Bilanzstichtag: 28. Februar 2021) einen Umsatzanstieg (netto) um 15,4 Prozent auf 5,5
Mrd. Euro verzeichnete. 1877 gegriindet, blickt HORNBACH als einziges Unternehmen der Baumarki—
Branche auf eine sechs Generationen (iberdauernde Firmengeschichte. Inklusive Nitra betreibt der Konzern
166 Bau- und Gartenmérkte, zwei Fachmérkte sowie Onlineshops in neun Landern Europas.
Verkaufskonzept und Sortiment sind ganz auf die Bed(irfnisse von Projektkunden und Profis ausgerichtet.
HORNBACH garantiert seinen Kundinnen und Kunden dauerhaft niedrige Preise und ist damit Preisfiihrer
in der Branche. Die hohe Qualitét der Beratung und der exzellente Service wurden dem Unternehmen in
zahlreichen unabhéngigen Tests und Studien bescheinigt.

Mit Pionierleistungen wie dem ersten kombinierten Bau- und Gartenmarkt (1968), dem ersten Megastore
(1980) und dem ersten Baumarkt mit Drive-in (2003) beweist HORNBACH stédndig aufs Neue seine Inno-
vationskraft. HORNBACH gilt seit Jahrzehnten als Jobmaschine: Mittlerweile sind gut 25.000 Mitarbeiter

und Mitarbeiterinnen am Erfolg des Unternehmens beteiligt.
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