BROCKHAUS
TECHNOLOGIES

The Gate vVa

-

Into



Elevating
Champions

Wir kennen
Deutschland.

Wir kennen
Technologie.

S

Wir kennen
Mittelstand.

%

Wir erwerben
Champions.




Aufbau einer der fihrenden Technologiegruppen Deutschlands

Akquisitionen

Ausfihrung

Akquisitions- ~ Sourcing

kriterien

Technologie-Champions in Nischenmarkten

Hohe Margen und Cash Conversion

Langfristiges Wachstumspotential
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Verbesserung

Wertschopfung

Vertikales

Wachstum
International-

isierung

Elevating Champions
Strategischer Wissenstransfer

Zugang zum Brockhaus Technologies Netzwerk

Langfristiges Wachstum

Reinvestition
von Cashflows
& Tilgung von
Verschuldung

Nachhaltig profitables
Wachstum

»Cash Compounding Modus*

Reinvestition von Cashflows
Kontinuierliche strategische Weiterentwicklung

Add-on Akquisitionen



>20 Jahre Erfolgsbilanz mit starken
Renditen fur Investoren

2021 BIKELEASING !

Umbenennung in 4 Add-on Akquisitionen |

2017 Brockhaus , !

Grindung von Technologies : :

Brockhaus Capital ] il

2014 Management F\’/AIk_Afo : i

2007 Auflage von erkau : '
ﬂzoﬂ Auflage von Brockhaus Private BIKELEASING ] :
Auflage von Brockhaus Equity 1l i kvm-tec | |

.BrOCkhau.S Private qu'“ty I Geschlossen 2023 PR Ih,SE : : I
Private Equity | Geschlossen 2019 PALAS : : !
Geschlossen 2015 2’8X AquiSitiOH : :

2,1x 33Y% :
Brutto-Multiple  2,6xt? 26% i

IRR  53%! . |

Langfristig orientierte Technologiegruppe
5 Unternehmen

7 Unternehmen? 7 Unternehmen

Wachstumspotential der Téchter zu partizipieren

Nachhaltig profitables Wachstum und Reinvestition
von Cashflows

° Maoglichkeit, in vollem Umfang am

Anmerkung: Brutto-Multiple = VeraulRerungserlds / historische

/ BROCKHAUS Anschaffungskosten. IRR = Internal Rate of Return. Brutto-Kennzahlen
P44 TECHNOLOGIES berticksichtigen keine Kosten und Gebiihren, die beim Halten oder Verkaufen 4

eines Unternehmens anfallen. 1. ExkKI. Venture Capital Investitionen.




- gl | |[HSE Chi
Brockhaus Technologies e =l | res e
. = France Israel ® |IHSE South Korea
auf einen Blick
E : ‘.:f‘:.;'i .
IHSE USA 3 : . "
Gegriindet Hauptsitz HEE -
B IHSE Asia
IHSE Middl
2017 Fran kfu rt Kvm-tec | o N East&ISouteh
Deutschland | ASia
Unternehmen Mitarbeiter
[ |
hee | ~470
ihse. ;
Umsatzerldse 2023 Bereinigtes pro-forma EBITDA 2023 H Brockhaus Technologies

€187 Mio. € 67 MiO.(BG% Marge) i

IHSE HQ

Anmerkung: Fir Definitionen und detaillierte Erlauterungen der alternativen Leistungskennzahlen verweisen wir auf Seite 94 ff. unseres Geschéaftsberichts 2023.
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Aulergewdhnliches Team mit direkter Incentivierung,

Shareholder Value nachhaltig zu steigern

Brockhaus
Technologies Team

Besitz von ~24% Marco Brockhaus Dr. Marcel Wilhelm Paul Gohring Harald Henning Yannick Moyles-Johnson
der ausstehenden Grinder / CEO COO / Legal Counsel Acquisitions Finance Operations
BKHT-Aktien Vorstand Vorstand

Management BIKELEASING.DE “ihse.

der Tochter-

unternehmen

Besitz von ~7%
der ausstehenden

e« O &

BKHT-Aktien Bastian Krause Paul Sinizin Stephan Garabet Michael Maretzke Michael Spatny Thomas Schulz
Co-CEO Co-CEO CFO CTO CEO CFO
A

Aufsichtsrat

4.

Dr. Othmar Belker
Chairman

Besitz von <1% der
ausstehenden
BKHT-Aktien

Dr. Nathalie Krebs
Member

Martin Bestmann
Member

Michael Schuster
Vice-Chairman

@ = Investiert in Brockhaus Technologies

JPJ BROCKHAUS
P4 TECHNOLOGIES

Prof. Dr. Christoph
Hutten
Member

Matthias Memminger
Member



KPIs nach Segmenten (H1 2024)

. - . . Zentrale Funktionen
HR Benefit & Mobility Platform Security Technologies - Konzern
und Konsolidierung

(in € Tsd.) Pro forma Pro forma
H1 2024 H1 2023 H1 2024 H1 2023 H1 2024 H1 2023 H1 2024 H1 2023
Umsatzerlose 94.732 66.355 14.277 17.716 - - 109.009 84.071
Umsatzwachstum 42,8% (19.4%) 29,7%
Rohertrag 60.862 43.926 10.143 13.066 207 177 71.212 57.169
Rohertragsmarge 64,2% 66,2% 71,0% 73,8% 65,3% 68,0%
Bereinigtes EBITDA 40.632 31.387 374 3.526 (3.239) (3.205) 37.767 31.708
Bereinigte EBITDA-Marge 42,9% 47,3% 2,6% 19,9% 34,6% 37, 7%
Bereinigtes EBIT 39.225 30.064 412) 2.846 (3.297) (3.266) 35.516 29.645
Bereinigte EBIT-Marge 41,4% 45,3% (2.9%) 16,1% 32,6% 35,3%

Zahlungsmittel und -aquivalente in Hohe von € 41 Mio. per Ende Juni 2024

/ BROCKHAUS Anmerkung: Flr weitere Informationen verweisen wir auf die Seiten 3 - 5 unseres Halbjahresfinanzberichts H1 2024. .
=~ TECHNOLOGIES



Konstanter Net Leverage deutlich unter Zielwert

Berechnung der Nettoverschuldung per H1 2024 Highlights

(€ Mio.)
Verfigbare
Finanzierungskapazitat
ermoglicht weiteres
~0,74x Wachstum durch neue
6.0 ber.pro-orma EBITDA Akquisitionen
(LT™)
176 Konservative
54,2 Nettoverschuldung von
ns 8.2) ~0,74x ber. pro-forma
) EBITDA 2023

(Zielwert von ~2,5x)
Hohe Bilanzqualitat
unterstreicht die Resilienz

Verschuldung Zahlungsmittel Netto- Sonstige Netto- Nettoverschuldung unseres U n ter n eh mens

aus und verschuldung Finanz- verschuldung (30.06.2024)
Darlehen -aquivalente aus verbindlichkeiten aus
Darlehen Leasing
BROCKHAUS Anmerkung: Flr weitere Informationen verweisen wir auf die Seiten 6 und 22 unseres Halbjahresfinanzberichts H1 2024.
J TECHNOLOGIES




Indikative Beispielrechnung der verfugbaren, nicht-verwassernden
Finanzierungskapazitat per Ende Juni 2024

2,5x ber. EBITDA
(€ Mio.) (LT™)

~183 ~130

0,74x ber. pro-forma
EBITDA (LTM)

Aktuelle Ziel- Finanzierungskapazitat
Nettoverschuldung? Nettoverschuldung®
BROCKHAUS 1. Bereinigtes pro-forma EBITDA (LTM) von € 73,0 Mio. per 30. Juni 2024.
J TECHNOLOGIES



PrOgnOSe Umsatzerlose €220 - 240 MIO
2024

der Gruppe

(2023: € 187 Mio. | )

csenee €80 - 90 Mio.

(2023: € 62 Mio. | )

Auf Kurs beim Aufbau einer der
fUhrenden Technologiegruppen
Deutschlands

Fur Details zu alter rnativen Leistungskennzahlen
?Egﬁ“gﬁgél ES \Z/?)I'ZVéeisen wir auf Seite 64 unseres Geschaftsberichts
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Mittelfristausblick 2025

2025
o € 290-320 Mio.

Umsatzziel

220

187
40%
bereinigte EBITDA-
- o Marge
67
5 . 4 80
1

2020A 2021A 2022A 2023PF 2024FC

m Umsatz Bereinigtes EBITDA

Anmerkung: Flr weitere Details siehe Ad-hoc-Mitteilung vom 6. Juni 2023 und 22. Marz 2024.
J -?Egﬁlt(lgfgg”zs Zahlen enthalten die Bereinigung des Minderergebnis aus Value Step-up.




B2B-FinTech fur Mitarbeiter-Benefits

KPIs FY23 Unternehmensuberblick Starke Plattform-Performance

= Bikeleasing als FinTech bietet B2B-Kunden eine fihrende digitale in tausend neuen Leasing-Objekten

Plattform fir das Leasing von Mitarbeiter-Benefits (aktuell Fahrrader) 7506 CAGR
0

= Die Plattform ermdglicht eine hochautomatisierte Verbindung zwischen l
Einzelhandlern, Arbeitnehmern, Arbeitgebern, Finanzierungsanbietern
und Versicherern

Umsatzerlose

= Hauptsachlich transaktionsbasiertes Geschaftsmodell mit Einnahmen pro
vermitteltem Leasingobjekt

151
118

. . - Eoo
Bereinigtes EBITDAL Brockhaus Technologies Anteil: 52%

Diversifizierter Kundenstamm (ausgewahlt) a1

ADAC i | 63
Sl EnBW

Ber. EBITDA-Marge! — DATEV ‘ “

ERGO curonics @®othoer  KARCHER yerhansacroup 32

15
9
varcoras U] @E2EL RITIENHOFF Rodis Puner 3 o

Mitarbeiter 16A 17A 18A 19A 20A 21A 22A 23A

BROCKHAUS 1. Hierbei handelt es sich um Werte der pro-forma Betrachtung.
J TECHNOLOGIES



BIKELEASING.DE

Geschaftsmodell Visualisierung

1
Digitale und ~67.000 Transaktionsbasiertes
hochautomatisierte ARBEITGEBER Geschdftsmodell mit
Verbindung zwischen allen Umsatzerlésen pro vermitteltem
Stakeholdern Leasingobjekt

Leasing- &
Versicherungsraten

Umwandlung von
Barlohn in Sachlohn

4

NN
: N
5 - R
S <N
1 \& g " “"5” FINANZIERUNGS-
~3.600.000" (@K g’ oo
ARBEITNEHMER @ N - VERSICHERUNGEN

Erhalt
Fahrrad
oder E-Bike FAHRRADHANDLER

1
1. Werte per 30. Juni 2024. "’7,500

Kaufpreis



BIKELEASING.DE

Signifikantes Potenzial im deutschen Markt

=

(Mio.)
50
458"
45
40
35
37%
30 Davon nehmen
~11% das

25 Angebot wahr
20 16,8
15
10 11%

5

1,8
|
0
Gesamtanzahl der Arbeitnehmer mit Zugang zum Arbeitnehmer
Erwerbstéatigen in Deutschland  Dienstradleasing tber inren  nutzen bereits die Moglichkeit
Arbeitgeber des Dienstrad-Leasings
Quelle: Deloitte Studie, Der deutsche Dienstradleasing-Markt, Juli 2024.
J $|§8|$|t(18688| ES 1. GemaR Statistischem Bundesamt gibt es in Deutschland ca. 45,8 Mio. Erwerbstatige (2024).

Erhéhung der Anzahl von Unternehmen
auf der Bikeleasing-Plattform

Erh6hung des prozentualen Anteils an
Mitarbeitern pro Unternehmen, die die
Bikeleasing-L6sung nutzen

14



Welilterhin auf starkem Wachstumskurs

Finanzkennzahlen H1 2024 Operatives Update Zukinftige Wachstumstreiber
(€ Mio.) S
94,7 Ausweitung der Marktdurchdringung
Umsatz- 66,4 : S )
erldse e Fahrrader durch die kontinuierliche Gewinnung
vermitielte Fahrrader in H1 2024 weiterer Unternehmenskunden
Steigerung der Nutzungsrate bei bereits
. / — angeschlossenen Unternehmen
Bereinigtes 407 o
pro-forma 314 ; Unternehmenskunden mit insgesamt
EBITDA . _ Vertriebsstart von Probonio, um der
angeschlossenen Mitarbeitern bestehenden Bikeleasing Kundenbasis
weitere Mitarbeiter-Benefits anzubieten
und diese kontinuierlich zu erweitern
—
Bereinigtes 303
30,1 1 . . . . . .
pro-forma Kontinuierliche Internationalisierung
Starkstes Neukundenwachstum, das seit
EBIT . 1 IST
H1 2023 H1 2024 Unternehmensgrindung in einem ersten

Halbjahr realisiert werden konnte

Anmerkung: Fir Definitionen und detaillierte Erlauterungen der alternativen Leistungskennzahlen

J ?Egﬁl&lgﬁgél ES verweisen wir auf Seite 14 ff. unseres Halbjahresfinanzberichts H1 2024.




Aufbau einer One-Stop-Shop Plattform flr Mitarbeiter-Benefits O Probonio

Unternehmensiberblick Software-basierte Multi-Benefit-Plattform

» Probonio ist ein Software-as-a-Service (SaaS) Anbieter fur das
Management einer Vielzahl von Mitarbeiter-Benefits () Proborio @ ©

= Uber ihre selbst entwickelte Plattform und App kdnnen Arbeitgeber inren
Mitarbeitern aktuell bereits mehr als zehn verschiedene Benefits anbieten

= Zu den Benefits gehoéren, u.a. Sachbezige (Gutscheine),
Essenzuschiisse, Firmenfitness, die Einbindung von Dienstradleasing-
Anbietern sowie betriebliche Altersvorsorge

Strategische Griinde

1. Es besteht die Mdglichkeit Neukunden mehr Benefits als nur das Leasing

von Dienstfahrradern aus einer Hand anzubieten ]
. . . . . (5 R .
2. Nach der Integration wird das erweiterte Benefits-Portfolio den 0" Adtive Bancfite
bestehenden Bikeleasing-Kunden (~67.000 Unternehmen; 3,6 Millionen P Yot
Mitarbeiter) angeboten (Upselling) E

3. Erhdhung der Durchdringung innerhalb der bestehender Kundenbasis
aufgrund einer signifikant hheren Nutzungsrate von Probonio im Vergleich zu
Bikeleasing

4. Vereinfachte Internationalisierung, ohne Beschrankung auf Fahrradleasing

JPJ BROCKHAUS 16
P4 TECHNOLOGIES



BIKELEASING.DE

Fortsetzung der Integration von Probonio und Bikeleasing mit O Probonio
geplantem Vertriebsstart in H2

Exemplarische Ubersicht der Integrationsschritte

Harmonisierung von Vertragen und rechtlichen Standards ‘/
Rechtlich zwischen Bikeleasing und Probonio (z. B. Governance- ZhAGIELE

Systeme, Vertragsstrukturen oder AGBSs) abgeschlossen

Integration von Probonio in die bestehenden ‘/
S Buchhaltungs- und Berichtssysteme von Bikeleasing

abgeschlossen

Vertriebsstart

Gezielte Vertriebsstrategie

VT Schulung des Vertriebsteams von Bikeleasing auf ‘/ fur Unternehmenskunden
Probonio und umgekehrt, Schulung des Vertriebsteams von Bikeleasing,

SEIITE von Probonio auf Bikeleasing als Produkt abgeschlossen unterstitzt durch gezielte

Marketingkampagnen
Software Harmonisierung der Softwaresysteme zwischen 3 Monate
Integration Bikeleasing und Probonio fortlaufend
Integration beider technischer Plattformen und der
Platform . L ;
. zugrunde liegenden IT-Infrastruktur fir ein optimales 3 Monate
Integration fortlaufend

Kundenerlebnis

= F0r 2024 ist aufgrund des Fortschritts im Jahresverlauf sowie einmaliger Integrations-/ Roll-out-Kosten noch mit keinem Ergebnisbeitrag zu rechnen

= Basierend auf einer ersten Pilotkundenumfrage in Q2 wird fur 2025 ein Ertragsbeitrag im mittleren einstelligen EBITDA-Bereich erwartet

BROCKHAUS
2 TECHNOLOGIES 17



inse.

Technologieftuhrer flr hoch-performante Datentbertragung

KPIs FY23 Unternehmenstberblick Produkte (ausgewaéhlt)
i = KVM-Technologie (Tastatur, Video und Maus) fir hochsichere
€ 40 I\/l I O Datenubertragung mit geringer Latenz in ,mission-critical* Anwendungen
Umsatzerlose = Strategische Akqwsmon des KVM-over-IP Hfarstellers" Extender
kvm-tec etabliert IHSE als One-Stop-Shop fiur KVM-Ldsungen
= Querschnittstechnologie mit Kunden aus den Bereichen Luftverkehr,
i Behorden, Gesundheitswesen, Transport, Unterhaltung, Industrie,
€ 11 I\/I I O Automobil, Finanzen und Bildung
" - - 1. o
Bereinigtes EBITDA Brockhaus Technologies Anteil: 100%
Switches

2%

Ber. EBITDA-Marge

~150

Mitarbeiter

JPJ BROCKHAUS
P4 TECHNOLOGIES

Globale Prasenz direkt und Uber Partner

Oberteuringen, HQ Seoul
Shoham
Paris
[
Guangzhou
¢
Partner Singapore
. Standorte & Mumbai

Vertriebsbiiros

Konverter &
Zubehor

18



ihse.

Geschaftsmodell Visualisierung
Kodiert und sendet Video-, Ermdglicht den Zugriff
Audio- und Datensignale der Uber IP-Netzwerk von

jedem Arbeitsplatz

Quelle Uber IP-Netzwerkpro- 4
auf jeden Computer

tokoll zum Arbeitsplatz

ihse. @

Video und Tastatur
Video- und Eingabesignale
sind mit der Konsoleneinheit

verbunden

Die perfekte Ergéanzung KVM-Switch

Proprietére KVM-TechnoIogie Erméglicht den Zugriff von jedem

. - Arbeitsplatz auf jeden Computer,
ermoQIlCht eine hoch- wobei jedes Signal seinen

performante und hochsichere dedizierten Pfad mit immer
Trennung von Arbeitspléatzen garantierter Bandbreite,
und deren jewei"gen Rechnern Perfomance und Sicherheit hat

IP-Extender Konsoleneinheit

Draco IP Bridge
Verkniipft die proprietare IHSE- Dekodiert Video-, Audio-

Architektur nahtlos mit der und Datensignale und macht
IP-basierten kvm-tec-Architektur diese dem Nutzer sichtbar

Video und Tastatur

Video- und Eingabesignale
sind mit der Konsoleneinheit
verbunden

Extender Rechnereinheit kvm'tec

Kodiert und sendet Video-,
Audio- und Datensignale

der Quelle tiber Netzwerk-
verkabelung zum Arbeitsplatz

an “ihse. company

IP-basierte KVM-Technologie
IP-basierte KVM-Technologie ermdglicht die echtzeitbasierte Verschaltung
Extender Konsoleneinheit und Ubertragung von KVM-Signalen zwischen Arbeitsplatz und entfernten

X Dekodiert Video-, Audio- und Rechnern, flexibler und kostengunstiger als proprietare Lésungen
% Datensignale und macht diese
dem Nutzer sichtbar



“inhsea.

Starke Position im attraktiven Markt fur leistungsstarke Datenubertragung

Marktsegmentierung

pm——————— = “Mission-critical” Anwendungen
Vihse.: o
High ~—========= = Zertifizierungsanforderungen
Performance » Ho6chste Qualitatsanforderungen
Endmarkt

= Premium Preise

= Kleineres Wettbewerbsumfeld

= Standardldsungen

= Geringere Ubertragungsreichweite /
Datenvolumen

= Standardisierter Massenmarkt
= Geringere Marge
* Fragmentiertes Wettbewerbsumfeld

JPJ BROCKHAUS
P4 TECHNOLOGIES

Eintrittsbarrieren

5 Zertifizierungen und Sicherheitsstandards
bieten Zugang zu wichtigen Endmarkten, die fir andere Akteure unzuganglich sind

Hohe Wechselkosten
Hohe anfangliche Einrichtungskosten erhéhen die Kundenbindung und das Cross- /
Upselling-Potenzial

Geistiges Eigentum als zentraler Erfolgsfaktor im

@) Premium-KVM-Markt

=© Die lange Forschungs- und Entwicklungsgeschichte von IHSE verschafft dem
Unternehmen einen erheblichen Wettbewerbsvorteil

Wesentliche Sicherheitszertifizierungen und Standards von IHSE

National Information Assurance ‘/ Common Criteria Evaluation @
Partnership — NIAP PP4 N‘A‘ Assurance Level - CC EAL 4+ ST
EAL4+
= US-Sicherheitsstandard, der fur Projekte = Europaischer Sicherheitsstandard,
mit hdchster Sicherheitsanforderung relevant fur Projekte mit hdchster
erforderlich ist Sicherheitsanforderung
20



“inse.
Starkes Umsatzwachstum in H2 erwartet

Finanzkennzahlen H1 2024 Operatives Update Zukunftige Wachstumstreiber
(€ MlO) — -19%

Sondereffekte belasten ) Fortsetzung der Marktdurchdringung mit
Umsatz- 177 14,3 Umsatzentwicklung temporar @ proprietéaren, neuen IP- oder hybriden
erlose Geplanter Produktionsumbau in H1 und sowie zertifizierten ,,secure KVM*

Projektverzogerungen fihren zu I

Umsatzverschiebungen in H2 Y

-89% . . .
Wachstum in derzeit noch nicht
Bereinigtes  3° EB||TEA'M%rge von “d‘2,6% ) erschlossenen Endmaérkten
eutlich unter dem Niveau des Vorjahres .

EBITDA o4 (~20%) aufgrund von Umsatzverlagerung (z. B. Government, Energieversorger,

in H2 Transport)

—
-114%
Gesunder Auftragsbestand auf
. . 2’8 H H H . s .
Bereinigtes Bor\‘/srr:yw:?tu ml;t “t'€ ;Ohlvthq'h _ Entwicklung von véllig neuen Anwendungen
) er vvert des Aultragsoestands nat sich im o .
EBIT 04 Vergleich zum Jahresbeginn mehr als (z. B. KontrollrAume fir autonomes Fahren)
H1 2023 H1 2024 verdoppelt

Anmerkung: Fir Definitionen und detaillierte Erlauterungen der alternativen Leistungskennzahlen
/ BROCKHAUS verweisen wir auf Seite 14 ff. unseres Halbjahresfinanzberichts H1 2024.
=~ TECHNOLOGIES




Hohe Wertrealisierung durch Verkauf nach erfolgreicher

Weiterentwicklung seit Erwerb durch BKHT im Dez. 2018

Wertrealisierung durch Verkauf von Palas

PA'—AS Weiterentwicklung unter dem Dach von Brockhaus Technologies

Nahezu Verdopplung von Umsatzerlosen (~ € 12 Mio.
auf ~ € 21 Mio.), EBITDA (~ € 3 Mio. auf ~ € 7 Mio.)
und EBIT (~ € 3 Mio. auf ~ € 6 Mio.) von 2018 bis 2021

Erfolgreiche internationale Expansion mit Markteintritt

und starker Expansion in Asien
Grundung von Tochterunternehmen in Hongkong und Shanghai sowie
Aufbau eines ~ 10-kopfigen, lokalen Teams

Aufbau wachstumsfahiger und skalierbarer Strukturen

bspw. durch die Erweiterung der Geschaftsleitung
darunter die Anstellung eines CSOs und CFOs sowie Etablierung
eines Beirats bestehend aus Industrieexperten des BKHT-Netzwerks

Umsetzung einer gezielten Wachstumsstrategie in

neuen Markten und Anwendungsbereichen
z.B. im unregulierten Markt oder durch die eigens entwickelte
Datenplattform fur Luftqualitat my-atmosphere.net

JPJ BROCKHAUS
P4 TECHNOLOGIES

(€ Mio.)

~18
BKHT Aktien 22l
Liquide Mittel

Eigenkapitaleinsatz
BKHT
Dez. 2018

e

Verkaufserlose
BKHT
Nov. 2022

~17

Max. Gesamterldse
Earn-Out inkl. max. Earn-
Out 2023/24

22



Einzigartige Positionierung mit einem bewahrten
und erfolgreichen Geschaftsmodell

W

Grad der Innovation

spectris [k

HANIEL
SIEMENS

[inous)

Industrie-Beteiligungen

PPJ BROCKHAUS _
- B TECHNOLOGIES |

« Halma

Technologie-Plattformen

BROCKHAUS
TECHNOLOGIES

v

Profitabilitat

als erfolgreiches US-Vorbild

Deutscher EV:

Mittelstand €30-300m €3-30m

|_
I
X
2
0
>
X
o
LL

Technologie- und Innovationsfiihrer

Starkes Wachstumspotential

Skalierbare und nachhaltige
Alleinstellungsmerkmale

Hohe Margen und Cash Conversion

Erwiesene Managementerfahrung

Anreize fur das Management durch
direktes Aktienengagement

EBITDA:

23



JPj BROCKHAUS
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BROCKHAUS TECHNOLOGIES AG

Thurn-und-Taxis-Platz 6
60313 Frankfurt am Main, Germany

Tel.: +49 69 20 43 40 90

Fax: +49 69 20 43 40 971

E-Mail: ir@brockhaus-technologies.com
Web: www.brockhaus-technologies.com

IR Verteiler | Newsletter | Folgen Sie uns auf ﬁm @

Vorstand: Marco Brockhaus (Vors.), Dr. Marcel Wilhelm


mailto:info@brockhaus-technologies.com
http://www.brockhaus-technologies.com/
https://ir.brockhaus-technologies.com/websites/brockhaustechnologies/German/8000/investor-relations-newsletter.html
https://www.brockhaus-technologies.com/de/brockhaus-technologies-newsletter/
https://www.linkedin.com/company/11783964
https://www.youtube.com/channel/UCMqvtrvrHOfLHRLZCcRUgHg

Disclaimer

Dieses Dokument dient ausschlie3lich Informationszwecken und ist nicht als Anlageberatung zu verstehen.
Es stellt weder ein Angebot zum Kauf oder zur Zeichnung noch eine Aufforderung zur Abgabe eines
Angebots zum Kauf oder zur Zeichnung von Wertpapieren der Brockhaus Technologies AG ("BKHT") dar
und ist auch nicht als solches auszulegen. Es ist nicht als alleinige Grundlage fir eine Analyse oder sonstige
Bewertung gedacht (und sollte auch nicht als solche verwendet werden). Alle hierin enthaltenen
Bewertungen oder Einschatzungen geben unsere personliche Meinung wieder. Wir weisen Sie darauf hin,
dass einige der Informationen auf Aussagen von Dritten beruhen und dass keine ausdriickliche oder
stillschweigende Zusicherung oder Gewahrleistung hinsichtlich der Fairness, Genauigkeit, Vollstandigkeit
oder Richtigkeit dieser Informationen oder der hierin enthaltenen Meinungen gegeben wird und kein
Vertrauen darauf gesetzt werden sollte.

Diese Prasentation enthalt bestimmte zukunftsgerichtete Aussagen, die sich auf das Geschaft, die
finanzielle Leistung und die Ergebnisse von BKHT und seinen (zukinftigen) Tochtergesellschaften
(zusammen die "Brockhaus Technologies") und/oder die Branchen, in denen Brockhaus Technologies tatig
ist, beziehen. Zukunftsgerichtete Aussagen beziehen sich auf zukiinftige Umstande und Ergebnisse und
andere Aussagen, die keine historischen Tatsachen darstellen und manchmal durch die Worte "glaubt”,
"erwartet", "sagt voraus", "beabsichtigt', "projiziert", "plant", "schatzt", "strebt an", "sieht voraus",
"antizipiert”, "zielt ab" und &ahnliche Ausdricke gekennzeichnet sind. Bei den in dieser Prasentation
enthaltenen zukunftsgerichteten Aussagen, einschlieBlich potenzieller Transaktionen, Annahmen,
Meinungen und Ansichten von Brockhaus Technologies oder aus Drittquellen zitiert, handelt es sich
ausschlie3lich um Meinungen und Prognosen, die unsicher sind und Risiken unterliegen. Die tatsachlichen
Ereignisse kdnnen aufgrund einer Reihe von Faktoren erheblich von der erwarteten Entwicklung abweichen,
einschlieBlich, aber nicht beschrankt auf, Anderungen der allgemeinen wirtschaftlichen Bedingungen,
insbesondere der wirtschaftlichen Bedingungen in den Markten, in denen Brockhaus Technologies tatig ist,
Anderungen des Zinsniveaus, Anderungen des Wettbewerbsniveaus, Anderungen von Gesetzen und
Vorschriften, Umweltschéden, die mdglichen Auswirkungen von Gerichtsverfahren und Klagen sowie die
Fahigkeit von Brockhaus Technologies, Synergien aus Akquisitionen zu erzielen. Generell sind die
moglichen Auswirkungen des russischen Angriffskriegs auf die Ukraine, des Nahostkonflikts, der
anhaltenden Lieferengpasse, der andauernden Energiekrise, der Spannungen im Bankensektor, der
Inflation oder der signifikant gestiegenen Zinsen auf das Geschaft von Brockhaus Technologies ungewiss.

JPJ BROCKHAUS
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Brockhaus Technologies Ubernimmt keine Garantie dafiir, dass die Annahmen, die den zukunftsgerichteten
Aussagen in dieser Prasentation zugrunde liegen, fehlerfrei sind. Brockhaus Technologies Gibernimmt auch
keine Verantwortung fir die zukiinftige Richtigkeit der in dieser Prasentation geduf3erten Meinungen und
keine Verpflichtung, die Aussagen in dieser Présentation zu aktualisieren, um sie an spatere Ereignisse
anzupassen. Die zukunftsgerichteten Aussagen in dieser Prasentation beziehen sich ausschlielich auf das
Datum dieser Prasentation. Weder die Aushandigung dieser Prasentation noch weitere Erdrterungen von
Brockhaus Technologies mit den Empfangern dieser Prasentation dirfen unter keinen Umstanden zu der
Annahme filhren, dass sich seit diesem Datum keine Anderungen in den Angelegenheiten von Brockhaus
Technologies ergeben haben. Folglich ist Brockhaus Technologies nicht verpflichtet, die Erwartungen oder
Einschatzungen der Empfanger zu Uberprifen, zu aktualisieren oder zu bestatigen oder Revisionen von
zukunftsgerichteten Aussagen zu verdffentlichen, um Ereignisse oder Umstande widerzuspiegeln, die im
Zusammenhang mit dem Inhalt der Prasentation eintreten.

Fir Informationen zu den alternativen Leistungskennzahlen verweisen wir auf Seite 94 ff. unseres
Geschéftsberichts 2023 und Seite 15 ff. unseres Halbjahresfinanzberichts H1 2024.

Weder Brockhaus Technologies noch seine jeweiligen Vorstandsmitglieder, Direktoren, leitenden
Angestellten, Mitarbeiter, verbundenen Unternehmen, Vertreter oder Berater noch irgendeine andere
Person ibernehmen irgendeine Haftung (durch Fahrlassigkeit oder anderweitig) flir Verluste, die sich aus
der Verwendung dieser Prasentation oder der darin enthaltenen Aussagen in Bezug auf nicht Uberpriifte
Aussagen Dritter, Aussagen Uber Zukunftserwartungen und andere zukunftsgerichtete Aussagen oder die
Fairness, Genauigkeit, Vollstandigkeit oder Richtigkeit der hierin enthaltenen Aussagen ergeben oder
anderweitig in Verbindung mit dieser Prasentation entstehen.

Diese Prasentation wird unter der ausdricklichen Voraussetzung zur Verfligung gestellt, dass sie nicht alle
Informationen enthélt, die fur die Beurteilung des Kaufs von oder der Investition in Wertpapiere von BKHT
erforderlich sein kénnten. Diese Prasentation ist daher nicht als Grundlage fiir eine Anlageentscheidung
gedacht und stellt keine (ausdriickliche oder stillschweigende) Empfehlung dar, dies zu tun.
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