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Gigaset

Wherever you go.
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KENNZAHLEN

EUR MIO. 01.01.-30.06.2017 01.01.-30.06.2016

Konzernumsatz 128,33 133,0

Ergebnis des Kerngeschafts vor planmaBigen

Abschreibungen ( EBITDA) =/ 103
Ergebnis vor Zinsen und Ertragsteuern (EBIT) 0,5 1,2
Konzernjahresfehlbetrag -1.3 -0,6
Free Cashflow -24,2 -13,1
Ergebnis je Aktie (verwdssert in EUR) 00 0,0
EUR MIO. 30.06.2017 31.12.2016
Bilanzsumme 204,8 221,8
Konzerneigenkapital 16,8 17,9
Eigenkapitalquote (in %) 8.2 8,0
Informationen zur Aktie Q22017 Q22016
Schlusskurs (Periodenende) in EUR 0,79 0,45
Hochstkurs der Periode in EUR 0,85 0,60
Tiefstkurs der Periode in EUR 0,71 0,45
Anzahl der in Umlauf befindlichen Aktien (Periodenende) 132.455.896 132.455.896
Marktkapitalisierung (Periodenende) in EUR Mio. 104,64 59,6
Umsatz nach Regionen
Q2/2017 Q2/2016

8,7 % 10,4 %

Deutschland

[ Europa
p
52,6 % 50,1 %

Rest der Welt
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I Geschaftsmodell

Die Gigaset AG ist ein weltweit agierender Konzern im Bereich der Telekommunikation. Mit den entwickelten und gefer-
tigten Schnurlostelefonen auf Grundlage des ,Digital Enhanced Cordless Telecommunications” (,DECT")-Standards ist das
Unternehmen mit Stammsitz in Minchen und dem Hauptproduktionsstandort in Bocholt eine fihrende Marke in West-
Europa. Als Premium-Anbieter verfiigt Gigaset Uber eine Uberwiegend hohe Marktprdsenz in ca. 70 Landern und zum
30. Juni 2017 waren ca. 941 Mitarbeiter fUr Gigaset tatig.

Mit Aktivitdten in den vier Geschéftsbereichen: Consumer Products, Business Customers, Home Networks und Mobile
Devices ist der Konzern am Markt breit aufgestellt. Das Kerngeschéft ist aktuell unverdndert das Consumer Products-Ge-
schaft mit Schnurlostelefonen. Die Marke Gigaset steht fir qualitativ hochwertige und zukunftsweisende Produkte in der
Telekommunikation, was sich auch in der neuen Vision des Unternehmens ausdriickt, die im Juni 2017 vorgestellt wurde:

,We create best in class communication solutions for your lifel”

Der Gigaset Konzern ist weltweit in regionale Segmente unterteilt. Der Grof3teil der Umsatzerldse wird in Europa, insbeson-
dere in Deutschland und Frankreich erzielt. Der (berwiegende Anteil am Gesamtumsatz resultiert auch heute noch aus

dem Bereich Consumer Products und damit aus dem Geschéaft mit Cordless-Voice-Telefonie.

1.1 Consumer Products

Gigaset ist europdischer Marktfihrer in der DECT-Telefonie. DECT ist weltweit der erfolgreichste Telekommunikationsstan-
dard fir Schnurlostelefone. Gigaset hatte in den 1990er Jahren diesen Standard maf3geblich gepragt. Seither behauptet
das Unternehmen kontinuierlich seine Stellung als Premium-Anbieter im europdischen Markt. Eine hohe Marktdurchdrin-
gung kennzeichnet den Erfolg des Unternehmens. Die Herstellung der eigenen Produkte erfolgt Gberwiegend in der

mehrfach ausgezeichneten, hochautomatisierten Fabrik in Bocholt.

1.2 Business Customers

Mit der Produktlinie ,Gigaset pro” (pro = professional) hat der Geschéaftsbereich Business Customers ein attraktives An-
gebot an schnurgebundenen Telefonen, Telefonanlagen (sogenannte Private Branch Exchanges ,PBX"), professionellen
DECT-Systemen und Handsets fiir den Mittelstand geschaffen. Mit einem stetig wachsenden Portfolio richtet sich Gigaset
pro an kleine und mittelgrof3e Unternehmen, die sogenannten KMUs. Die pro-Reihe bietet Vielseitigkeit und Zuverldssig-
keit, wie sie gewerbliche Nutzer im wirtschaftlichen Alltag bendétigen. Die einfache Administrierbarkeit und Installation
zeichnen diese Gerdte aus. Die besondere Beratungsintensitat von gewerblichen Produkten bedingt, dass Gigaset die
pro-Linie ausschlieBlich Gber Systemh&user (Value-Added-Reseller, VAR) vertreibt. Die Produktlinie Gigaset pro wird derzeit
ausschlieflich in europdischen Mérkten vertrieben, wobei die wichtigsten Markte Deutschland, Frankreich, Italien und die
Niederlande sind. In diesem mittelstandisch gepragten Wachstumsmarkt entwickelt sich Gigaset pro immer starker zum

zweiten Standbein des Unternehmens und liefert schon heute einen signifikanten Umsatzbeitrag.
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1.3 Home Networks

Gigaset elements ist ein modulares und sensorbasiertes Smart Home Alarmsystem fur Privathaushalte, das es dem Nutzer
ermoglich cloudgestiitzt und via Smartphone eine permanente Verbindung zum System und damit zu seinem Zuhause zu
halten. Das System ermdglicht es dem Nutzer, auf unvorhergesehene Ereignisse, z.B. einen Einbruchsversuch oder Gefahr
durch Feuer, sofort und von unterwegs zu reagieren. Das Portfolio an Sensoren fur den Sicherheitsfall wird kontinuierlich
erweitert. Auf weitere Anwendungen zu Themen wie Energiemanagement oder Hilfe fir dltere Menschen ist das System

grundsatzlich vorbereitet. Entsprechende Sensoren oder Aktuatoren kdnnen dem System erganzend hinzugefligt werden.

1.4 Mobile Devices

Seit Ende 2016 ist Gigaset auch im Bereich der mobilen Endgerate aktiv. Mit dem GS160 sowie dem Nachfolgemodell
GS170 positionierte sich das Unternehmen im Einstiegssegment, bzw. der Preisklasse von unter 150 Euro. Ziel der aktuellen
Produktstrategie ist es, den Markt sukzessive vom Einstiegssegment her zu betreten und mit umfangreich ausgestatteten
Smartphones zu attraktiven Preisen das Vertrauen und Interesse der Kunden zu gewinnen. Wesentlicher Bestandteil dieser
Strategie ist das Versprechen der gewohnt hohen Markenqualitdt auch bei Smartphones sowie Vorteile bei Garantie und
Service direkt durch das Werk in Bocholt, Deutschland.

2 Markt und Branchenumfeld

2.1 Gesamtwirtschaft'

Der Internationale Wahrungsfonds (IWF) hélt auch in seiner aktuellen Prognose vom Juli 2017 an seiner Wachstumspro-
gnose fir die Weltwirtschaft von +3,5 % flr das Jahr 2017 fest. Leichte Verschiebungen gegentber der April-Schatzung
gab es insbesondere hinsichtlich der Erwartungen einiger entwickelter Volkswirtschaften. So nehmen nach Angaben der
Experten die Risiken fur die US-Wirtschaft deutlich zu. Entsprechend reduzierte der IWF seine Aussage fur die dortige
Volkswirtschaft von bislang +2,3 % auf nur noch +2,1 %. Auch fir GroBbritannien (+1,8 % nach zuvor +2,1 %) triiben sich die
Aussichten zunehmend ein angesichts steigender Unsicherheiten hinsichtlich der Brexit-Auswirkungen. Fir den Euroraum
sieht der IWF dagegen eine leicht hohere Wachstumsdynamik von +1,9 %. Deutschland kann auf ein Plus von 1,8 % und
Frankreich auf plus 1,5 % hoffen. Fir Italien (+1,3 % statt +0,8 %) und Spanien (+3,1 % statt 42,6 %) sind die Experten deut-
lich zuversichtlicher als im ersten Quartal. Insgesamt kdnnen die entwickelten Volkswirtschaften mit einem Wachstum von
+2,0 % rechnen. Getrieben vom Wachstumsmotor Asien (+6,5 %) geht der IWF fiir die Schwellen- und Entwicklungslander
von einer anhaltend soliden Aufwartsentwicklung von +4,6 % aus. Chinas Wirtschaft soll mit +6,7 % dabei erneut das
Tempo vorgeben. Die russische Konjunktur kann nach mehreren riickldufigen Jahren ebenfalls wieder mit einer Expansion
von +1,4 % rechnen. Fur die gesamte Region Zentral- und Osteuropa schlégt sich dies in einer Heraufstufung der IWF-

Prognosen von zuvor +3,0 % auf jetzt +3,5 % fir 2017 nieder.

Risiken sieht der IWF vor allem aufgrund der Unsicherheiten hinsichtlich der zuktnftigen Wirtschafts- und Fiskalpolitik in

den USA und wegen der nicht genau abschatzbaren Auswirkungen aus dem Ende der Niedrigzinspolitik der Notenbanken.

Deutschland

Der Markt fur Schnurlostelefone in Deutschland ist - bezogen auf Einheiten - im ersten Halbjahr 2017 um 6,9 % im Ver-
gleich zum ersten Halbjahr 2016 zurlickgegangen. Bezogen auf den Umsatz betrdgt der Marktriickgang 6,8 % gegentber
dem letzten Vergleichshalbjahr. Gigaset konnte in diesem Markt seinen sehr guten Marktanteil auf 44,3 % in Einheiten und

45,3 % bei Umsatz steigern?.

1,2 IWF World Economic Outlook, 24. Juli 2017
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Frankreich
Der Markt fiir Schnurlostelefone in Frankreich ist - bezogen auf Umsatz - im ersten Halbjahr 2017 im Vergleich zum ersten
Halbjahr 2016 um 10,4% zurickgegangen. Gigaset hatte sich in diesem schwierigen Umfeld aber behaupten kénnen in-

dem der Marktanteil im ersten Halbjahr 2017 um 0,9% gegenlber dem ersten Halbjahr 2016 gesteigert werden konnte®.

2.2 Telekommunikationsmarkt
Der Markt in den von Gigaset beobachteten Markten in Europa ist im ersten Halbjahr 2017 um 8,3 % - bezogen auf Einhei-
ten und auch Umsatz - im Vergleich zum ersten Halbjahr 2016 geschrumpft. Insgesamt konnte Gigaset seinen Marktanteil

in Einheiten und Umsatz verteidigen®.

2.2.1 Consumer Products Markt

In Summe konnte Gigaset seine klare Premium-Position gegentber dem Wettbewerb behaupten. Allerdings leidet die
Consumer-Sparte auch weiterhin unter dem Ruckgang in den von Gigaset beobachteten Markten Deutschland, Frankreich
[talien und den Niederlanden von 8,3 %° sowie dem weiter zu beobachtenden Verzicht auf Festnetztelefone zugunsten
von Smartphones oder anderer textbasierter Kommunikationsformen. Diesem Trend begegnet Gigaset durch die Einfuh-
rung neuer IP- und Router-basierter Produktlinien (Gigaset HX) sowie deren konsequenter und zielgerichteter Vermarktung
und Positionierung gegentber Kunden und Handel. Gigaset verspricht sich durch die von der Deutschen Telekom und an-
deren europdischen Telekommunikationsanbietern angestoenen Umstellung auf IP-Technologie sowie die zunehmende

Verbreitung von DECT- und CAT-ig-fahigen Routern in privaten Haushalten weitere Zuwachse in diesen Segmenten.

2.2.2 Business Customers Markt
Der Telekommunikationsmarkt fir Geschaftskunden wird auch in Europa weiterhin durch einen anhaltenden Trend zu-

gunsten der IP-Telefonie gepragt.

Der fur das Gigaset Geschaftskundenportfolio wichtige Teilmarkt der SIP-Endgerate wachst. Die Erwartung fur 2017 im
europdischen Markt liegt bei einem herstellerbezogenen Marktwert von ca. EUR 340 Mio. in 2017 respektive EUR 458 Mio.
in 2021°.

Der europdische Markt fir schnurlose Endgeradte auf DECT-Basis - bezogen auf die im Geschéftskundensegment typischen
Multizell-Installationen - zeigt eine leicht rickldufige Tendenz. Prognosen zufolge erreicht der Markt in 2017 ein Volumen

von ca. 1,3 Mio. Endgeréten, bis zum Jahr 2021 wird sich das Marktvolumen auf ca. 1,1 Mio. Endgeréte verringern.

Die Konkurrenztechnologie VoOWLAN (Voice over Wireless LAN) verbleibt dagegen bei vergleichsweise kleinen Marktantei-
len mit einem prognostizierten Marktvolumen von ca. 120 Tsd. VOWLAN-Endgerdten in 2017 und voraussichtlich 160 Tsd.
Endgerdten in 2021".

2.2.3 Home Networks Markt
Der Markt fiir Smart Home Systems & Services (SHSS) in West-Europa gilt weiterhin als Gberaus zukunftstrachtig. Das Markt-
forschungsinstitut Dr. Grieger & Cie. hat in Zusammenarbeit mit der SmartHome Initiative Deutschland eV. 1.017 Deutsche

zum Thema Smart Home befragt. Den Ergebnissen der représentativen Studie zufolge nutzen bereits 30 % der befragten

3 POS Measurement GfK Consumer Choices, GfK Panelmarkt, Europe 4 beinhaltet die Lander Deutschland, Frankreich, Italien, Niederlande.
4 IWF World Economic Outlook, 24. Juli 2017

5 POS Measurement GfK Consumer Choices, GfK Panelmarkt, Europe 4 beinhaltet die Lander Deutschland, Frankreich, Italien, Niederlande.
6 Quelle:MZA Business Terminals Forecast 2016 - Europe — Excel (Table1/Chart 1, Table 4/Chart 4)

7 Quelle: MZA Onsite Business Voice Mobility Forecast 2016 - Gigaset — Excel (Table 5/Chart 5)
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Haushalte Smart Home-Anwendungen®. Bis Ende 2019 soll die Anzahl der Smart Home-Haushalte in Westeuropa auf ca. 50
Mio. ansteigen. Da der Standard DECT-ULE von immer mehr Anbietern im Smart Home Bereich eingesetzt wird, erwartet
das Marktforschungsinstitut Strategy Analytics fir West-Europa mindestens eine Verdopplung des Umsatzes in diesem
Geschaftsbereich bis 2019°. Wichtig fur die Akzeptanz der Gerate und der Dienste fir intelligentes Wohnen ist ein flr den
Nutzer erkennbarer Mehrwert, der die Lebensqualitdt erhdht. Eine Schlusselrolle spielen dabei die Plug & Play-Féhigkeit,
die Zuverldssigkeit und die einfache Bedienung. Da der Anteil der Neubauten verglichen mit dem Altbestand an Immo-
bilien in Deutschland verschwindend gering ist, ist dieser Markt insbesondere mit erschwinglichen kabellosen Nachrist-

Paketen fir Bestandsgebdude zu erobern.

Eine von Gigaset Ende 2016 beim Beratungshaus Deloitte in Auftrag gegebene Studie hat zudem gezeigt, dass Gigaset im
Bereich smarter Sicherheit hervorragend positioniert ist. Sowohl das aktuelle Portfolio, als auch die preisliche Positionie-

rung treffen den Bedarf des Massenmarktes'.

2.2.4 Mobile Devices Markt"
Fur das Gesamtjahr 2016 wiesen die Point-of-Sales-Daten von GfK — wie prognostiziert — einen weltweiten Absatz von ins-
gesamt 1,41 Mrd. Smartphones aus. Fur 2017 rechnet GfK mit einem moderaten weltweiten Wachstum des Smartphone-

Marktes um 5 % sowie mit einer Gesamtnachfrage von bis zu 1,48 Mrd. Stlck.

Seit zehn Jahren gibt es Smartphones und der Markt wuchs seitdem Jahr um Jahr kréftig. In 2016 wurden in Deutschland
erstmals weniger Gerdte verkauft als im Vorjahr. Trotz hoherer Preise ging auch der Umsatz zurtick. Laut Zahlen des Bran-
chenverbands gfu wurden im vergangenen Jahr mit rund 23,2 Mio. Gerdten etwa 2 Mio. Smartphones weniger als 2015 ver-
kauft. Trotz leicht gestiegenem Durchschnittspreis ging auch der Smartphone-Umsatz um 2,7 % auf EUR 9,6 Mrd. zurick.
Fur 2017 erwartet Gigaset eine Stabilisierung des Smartphone-Marktes auf hohem Niveau. Der Verband Bitkom verweist
auf aktuelle Prognosen des European Information Technology Observatory (EITO), wonach 2016 in Deutschland 25,1 Mio.
Geréte abgesetzt wurden, 4,4 % weniger als im Vorjahr. In 2015 war mit 26,2 Mio. der bisherige Spitzenwert erzielt worden.
Der Umsatz sank 2016 um 6 % auf EUR 10 Mrd.

3 Geschaftsverlauf

3.1 Consumer Products

Gigaset konnte seine klare Premium-Position gegentber dem Wettbewerb behaupten. Im Kernmarkt Europa wurden die
ambitionierten Ziele flr das erste Halbjahr 2017 nahezu erreicht. Besonders zu erwdhnen sind die Markte Schweiz, Spanien
und ltalien: hier wurde der Umsatz vom ersten Halbjahr 2016 erreicht bzw. Gberschritten. Der durchschnittliche Verkaufs-
preis des Produkt-Portfolios lag im ersten Halbjahr 2017 im Schnitt EUR 9,00 Gber dem der Wettbewerber',

Basierend auf dem jetzt nahezu kompletten Portfolio an universellen Handsets (Gigaset HX) ist es gelungen in diesem
Marktsegment ein leichtes Wachstum zu generieren. Ebenso wurde das Portfolio von Seniorentelefonen um Varianten

erweitert, dieses Marktsegment wachst ebenfalls'.

8 Quelle: https://www.grieger-cie.de/smarthome

9 Quelle: Strategy Analystics — Smart Home Systems and Services Forecast Western Europe, Q4 2014

10 Deloitte — Smart Home Marktstudie

11 (Quelle: European Information Technology Observatory (EITO); gfu)

12 Gigaset Auswertung ,Sales by Region” Giber das erste Halbjahr 2017

13 POS Measurement GfK Consumer Choices, GfK Panelmarkt, Europe 4 beinhaltet die Lander Deutschland, Frankreich, Italien, Niederlande.
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3.2 Business Customers
Der Umsatz des Bereichs Business Customers verbesserte sich im ersten Halbjahr 2017 im Vergleich zum Vorjahreshalbjahr
um circa 25 %. Dazu hat insbesondere auch der deutlich gestiegene Absatz kundenspezifischer Produkte beim grofiten

deutschen OEM-Kunden beigetragen.

Trotz der wachsenden Penetration des Geschaftskundentelefonie-Marktes durch Smartphones konnte der Absatz von
DECT-basierten Schnurlos-Endgeraten fir den professionellen Einsatz weiter gesteigert werden. So verzeichnete der Um-
satz im Vergleich zum ersten Halbjahr 2016 eine Steigerung um rund 26 %. Ebenso konnte der steigende Absatz IP-basier-
ter Multi-Cell-Systeme zur positiven Umsatzentwicklung beitragen, basierend auf einer produktbezogenen Umsatzsteige-

rung von ca. 6 % im Vergleich zum ersten Halbjahr 2016.

Auch die im Jahr 2016 neu eingefthrten schnurgebundenen IP-Tischtelefone der Maxwell Serie (Modelle 3 und Basic)

werden vom Markt zunehmend angenommen.

Die Weiterentwicklung des Produktportfolios insbesondere auch im Bereich schnurgebundener IP-Telefone (Maxwell-Pro-
duktreihe) wird weiterhin vorangetrieben und auch im laufenden Geschéftsjahr noch zu weiteren Produkteinfihrungen

und Funktionserweiterungen fihren.

Die hochsten Umsatzbeitrdge wurden im ersten Halbjahr 2017 durch die Regionen Deutschland, Frankreich, Italien und

den Niederlanden erbracht'.

3.3 Home Networks

Der Umsatz im ersten Halbjahr 2017 ist im Vergleich zum ersten Halbjahr 2016 um 30 % gestiegen, wobei die durchschnitt-
lich erwirtschaftete Marge von 39 % im ersten Halbjahr 2016 auf 19 % im ersten Halbjahr 2017 gesunken ist. Ursache dafur
war primdr der Abverkauf alter Kamerabestdnde. Die in 2016 begonnene Reorganisation des Geschéaftsbereiches und die

strategische Neuausrichtung auf das Thema Sicherheit beginnt sich umsatzseitig positiv auszuwirken.

Gigaset elements wird Uber das Fachhandelsnetz und den Onlinehandel vertrieben. Das System ist momentan in Deutsch-

land, Frankreich, Schweiz, Osterreich, den Niederlanden, Schweden, Norwegen, Finnland und in Tschechien erhaltlich.

Seit Anfang des Jahres sind zudem drei dedizierte Sicherheitslésungspakete verschiedenen Umfangs in ausgewéhlten Ka-
ndlen erhaltlich, die interessierten Kunden einen komfortablen Einstieg in das System erlauben: Mit den Sicherheitsldsun-
gen S (UVP EUR 199,99), M (UVP EUR 279,99) bis L (UVP EUR 349,99) werden verschiedene Wohnsituationen abgedeckt. Jede
der Sicherheitslésungen ist mit allen Sensoren und Aktoren aus dem umfangreichen und stetig wachsenden elements

Portfolio erweiterbar.

3.4 Mobile Devices

Der Umsatz mit Mobile Devices konnte im ersten Halbjahr 2017 im Vergleich zum Vorjahreshalbjahr auf EUR 3,7 Mio. mehr
als verdoppelt werden. In Deutschland ist das Smartphone GS160 in nahezu allen Netzbetreiber-unabhangigen Vertriebs-
kanalen verfiigbar. Ebenfalls wurde GS160 in den wichtigen Kernmérkten Europas wie Frankreich, Italien und Spanien ein-
gefuhrt. Mit der Einfihrung des Smartphones GS170 im Juli 2017 und weiterer Modelle im laufenden Jahr erwartet Gigaset

eine deutlicheUmsatzsteigerung im zweiten Halbjahr 2017 im Vergleich zum Vorjahreszeitraum.

14 Gigaset Financial Report Q2 2017 for Gigaset Pro: 20170717_Business Customers_PMsent - Excel
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4 Die Gigaset Aktie

Die Aktie der Gigaset AG ist verhalten ins zweite Quartal 2017 gestartet: Das Kursniveau reduzierte sich im April zunédchst
auf EUR 0,70. Im weiteren Verlauf erholte sich der Anteilschein in einem freundlichen Bdrsenumfeld wieder und kletterte
bis Mitte Mai auf EUR 0,85. Damit hatte der Aktienkurs den hdchsten Stand des Berichtszeitraumes erreicht und notierte
nahe des Jahreshochs von EUR 0,869. Die Veroffentlichung der Ergebnisse des ersten Quartals am 19. Mai 2017 sorgte fur
Gewinnmitnahmen und der Aktienkurs fiel bis Anfang Juni auf EUR 0,73 zurlick. Trotz massiver Kursriickschldge an den
internationalen Finanzmarkten konnte die Gigaset Aktie im Juni erneut Kursgewinne verbuchen und verbesserte sich bis
zum Ende des zweiten Quartals auf einen Schlussstand von EUR 0,79. Auch die Entwicklung der Xetra-Umsétze zeigte eine
sehr erfreuliche Tendenz. Im Vergleich zum Vorjahreszeitraum haben sich diese mit einem taglichen Durchschnitt der
gehandelten Aktien von 28.956 Stlick mehr als verdoppelt. Beim Freefloat laut Definition der Deutschen Borse AG gibt es

mit 26,5 % keine Veranderung.

5 Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage

5.1 Ertragslage

Der Gigaset Konzern hatte in den ersten sechs Monaten des Geschéftsjahres 2017 in einem weiterhin schwierigen Bran-
chenumfeld Umsatzerlose in Hohe von EUR 128,3 Mio. (Vj. EUR 133,0 Mio.) erwirtschaftet. Dies entspricht einem Umsatz-
rickgang von 3,6 % gegeniber dem Vorjahr. Die Umsatzerldse aus dem Kerngeschdft unterliegen dabei den im Konsu-

mentengeschaft Ublichen saisonalen Schwankungen.

Der Umsatzriickgang im ersten Halbjahr 2017 war dabei auf einen weiteren Riickgang im Bereich Consumer Products von
EUR 12,6 Mio. um 11,4 % auf EUR 98,1 Mio. zurlickzufuhren. Im Geschéftsbereich Business Customers wurde im ersten Halb-
jahr 2017 ein Umsatz von EUR 25,4 Mio. erzielt. Dies entspricht einer deutlichen Umsatzsteigerung gegendber dem Vorjahr
von 25,7 %. Der Umsatz im Bereich Home Networks konnte im Vergleich zum Vorjahr um 10,0 % auf EUR 1,1 Mio. gesteigert
werden. Der Bereich Mobile Devices lag mit EUR 3,7 Mio. Umsatz im ersten Halbjahr deutlich Gber dem Halbjahreswert des
Vorjahres (Vj. EUR 1,1 Mio.). Uber alle Geschaftsbereiche betrachtet, sank der Umsatz zwar um 3,6 %, allerdings konnte die

Margenqualitdt verbessert werden.

Umsatzerlose in EUR Mio. Q22017 Q22016 Veranderung
Consumer Products 98,1 110,7 -114%
Business Customers 254 20,2 25,7 %
Home Networks 1,1 1,0 10,0 %
Mobile Devices 37 1,1 2364 %
Gigaset Total 128,3 133,0 -3,6 %

Der Umsatzriickgang im Bereich Consumer Products folgte der allgemeinen Marktentwicklung in Europa. Allerdings konn-
te Gigaset im Markt fur Schnurlostelefone im EU4-Raum seine Marktanteile um 2,1 % in Einheiten und um 1,0 % bezogen
auf den Umsatz erhdhen. Dabei konnte in den Niederlanden der Marktanteil um 5,7 % in Einheiten und um 5,0 % bezogen
auf den Umsatz gesteigert werden. Auch in Deutschland konnte Gigaset Marktanteile hinzugewinnen (um 3,9 % in Ein-
heiten und um 1,1 % bezogen auf den Umsatz). In ltalien erhéhte sich der Marktanteil um 2,8 % in Einheiten und um 3,2 %
bezogen auf den Umsatz. Damit unterstreicht Gigaset auch weiterhin seine Premium-Position im EU4-Raum mit einem

Marktanteil von 37,1 % in Einheiten und 41,4 % bezogen auf den Umsatz.
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Der Geschaftskundenbereich verzeichnete eine positive Entwicklung. Hierbei hatte vor allem die Umsatzsteigerung in
Deutschland mit einem Plus von EUR 3,0 Mio. ma3geblichen Einfluss. Der Fokus liegt derzeit auf der Optimierung des Pro-

duktportfolios und dem kontinuierlichen Ausbau der Vertriebskandle, hauptsachlich im europdischen Raum.

Im Bereich Home Networks wurde eine positive Entwicklung im Vergleich zum Vorjahr zu verzeichnet. Dies ist auf erste
Auswirkungen der neu aufgesetzten Marketingstrategie und der optimierten Produktpositionierung zuriickzufthren. Das
Wachstum im Smart Home Markt wird weiterhin vorausgesagt. Durch die Neupositionierung und das erwartete Markt-

wachstum, wird mit einer weiterhin positiven Entwicklung in den néchsten Quartalen gerechnet.

Der Bereich Mobile Devices befindet sich weiterhin im Prozess der Neuausrichtung. Durch den Aufbau eines neuen Pro-
duktpotfolios und der Optimierung der Vertriebsstrategie lassen sich bereits erste positive Entwicklungen im Vergleich
zum Vorjahr erkennen. Der Fokus liegt derzeit auf der Positionierung des Produktportfolios und dem Markteintritt in ver-
schiedenen europdischen Landern. Auch in diesem Bereich wird auf die Fortsetzung des positiven Trends in den nachsten

Quartalen gesetzt.

Der Umsatz nach Verkaufsregionen entwickelte sich wie folgt:

Umsatzerl6se in EUR Mio. Q22017 Q22016 Verédnderung
Deutschland 674 69,0 -23%
Europa 49,8 52,7 -5,6 %
Rest der Welt 11,1 113 -1,6 %
Gigaset Total 128,3 133,0 -3,6 %

Der Umsatzriickgang in Deutschland war weitesgehend auf das negative Marktwachstum im Bereich Consumer Products
zurlckzufihren. Dennoch konnte die gute Performance im Bereich Business Customers die Auswirkungen abmildern.
Der Marktriickgang im Bereich Consumer Products ist auch in Europa zu sptren. Um den Ruckgang in diesem Segment

zunehmend kompensieren zu kdnnen, mussen die Gbrigen Bereiche weiter ausgebaut werden.

Der Umsatz nach Herkunftsregionen entwickelte sich wie folgt:

Umsatzerl6se in EUR Mio. Q22017 Q22016 Veranderung
Deutschland 56,2 54,3 3,5%
Europa 64,0 66,5 -3.8%
Rest der Welt 8,1 12,2 -33,6%
Gigaset Total 128,3 133,0 -3,6 %

Der Materialaufwand fiir Rohstoffe, Waren, Fertigerzeugnisse und bezogene Leistungen lag im ersten Halbjahr 2017 bei
EUR 64,0 Mio. und hatte sich gegeniber dem Vorjahresvergleichswert von EUR 65,3 Mio. um 2,0 % reduziert. Die Materi-
aleinsatzquote war unter Einbeziehung der Bestandsverdnderung von 48,4 % auf 49,8 % gestiegen. Dieser Anstieg lag im

Wesentlichen an hoherpreisigen Einkaufskonditionen und aufgrund des verdnderten Produktmix.

Das Rohergebnis bestehend aus den Umsatzerlosen abziglich der Materialaufwendungen und unter Bericksichtigung
der Verdnderung des Bestands an fertigen und unfertigen Erzeugnissen war gegentiber dem Vorjahr von EUR 68,6 Mio.
auf EUR 64,4 Mio. gesunken. Die Rohergebnismarge verringerte sich im ersten Halbjahr 2017 auf 50,2 % gegentber 51,6 %

im Vorjahreszeitraum.
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Die anderen aktivierten Eigenleistungen blieben mit EUR 4,7 Mio. in etwa auf Vorjahresniveau und beinhalten im We-

sentlichen die Kosten im Zusammenhang mit der Entwicklung der neuen Produkte.
Die sonstigen Ertrage aus dem Kerngeschaft belaufen sich auf EUR 1,8 Mio. (Vj. EUR 2,6 Mio.).

Der Personalaufwand vor Restrukturierung flir Lohne, Gehdlter, Sozialabgaben und Altersversorgung lag mit EUR 34,7
Mio. um 17,8 % unter dem Wert des ersten Halbjahres 2016 (EUR 42,1 Mio.). Der Rickgang resultiert aus der Ende 2015 ein-

geleiteten Restrukturierung. Die Personalkostenquote reduzierte sich auf 27,0 % (Vj. 31,7 %).

Die sonstigen Aufwendungen aus dem Kerngeschaft erhohten sich in dem ersten halben Jahr 2017 auf EUR 30,4 Mio.
nach EUR 23,4 Mio. im ersten Halbjahr 2016. Der Anstieg resultiert aus hoheren Marketing- und Reprasentationskosten in
Hohe von EUR 3,5 Mio,, gestiegenen allgemeinen Verwaltungskosten in Hohe von EUR 1,0 Mio., erhdhten Aufwendungen aus

der Arbeitnehmeruberlassung in Hohe von EUR 0,6 Mio. und einem héheren Beratungsaufwand in Hohe von EUR 0,6 Mio..

Das Ergebnis des Kerngeschifts vor planméaBigen Abschreibungen (EBITDA) lag mit EUR 5,7 Mio. deutlich unter dem
Wert des Vorjahreszeitraumes 2016 (EUR 10,3 Mio.). Unter Berlicksichtigung der planmaRigen Abschreibungen in Hohe von
EUR 74 Mio. (Vj. EUR 8,9 Mio.) ergibt sich ein operatives Ergebnis nach Abschreibungen in Hohe von EUR -1,6 Mio. (Vj. 1,4 Mio.).

Das zusatzliche ordentliche Ergebnis betragt EUR 2,1 Mio. (Vj. EUR -0,2 Mio.) und umfasst die Ergebnispositionen, die
nicht notwendigerweise aus dem Kerngeschaft resultieren. Die Wechselkurseffekte haben sich anders als im Vorjahreszeit-
raum nahezu ausgeglichen. Wechselkursgewinnen in Hohe von EUR 2,8 Mio. (Vj. EUR 3,0 Mio.) standen Wechselkursverlus-
te in Hohe von EUR 2,8 Mio. (EUR 2,7 Mio.) gegenuber.

Das Betriebsergebnis (Ergebnis vor Zinsen und Ertragsteuern, EBIT) belduft sich auf EUR 0,5 Mio. (Vj. 1,2 Mio.). In Verbin-
dung mit dem Finanzergebnis in Hohe von EUR -0,5 Mio. (Vj. EUR -0,6 Mio.) ergibt sich ein Ergebnis der gewdhnlichen
Geschaftstatigkeit in Hohe von EUR 0,0 Mio. (Vj. EUR 0,6 Mio.).

Der Konzernjahresfehlbetrag betragt zum 30. Juni 2017 EUR -1,3 Mio. (Vj. EUR -0,6 Mio.).

Daraus errechnet sich ein Ergebnis je Aktie in Hohe von EUR -0,01 (unverwassert/verwassert) (Vj. EUR 0,00 (unverwassert/

verwassert)).

5.2 Finanzlage

Cashflow
in EUR Mio. Q22017 Q22016
Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit -186 -8,0
Cashflow aus Investitionstatigkeit -5,5 -50
Free Cashflow -24,2 -13,1
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit 00 -04

Im ersten Halbjahr hatte der Gigaset Konzern einen Mittelabfluss aus der laufenden Geschaftstatigkeit in Hohe von
EUR -18,6 Mio. (Vj.: EUR -8,0 Mio.) zu verzeichnen. Der im ersten Halbjahr Ubliche Mittelabfluss ist durch das saisonale Ge-
schaft gepragt. Wahrend im ersten Quartal die Mittelabflusse auf Grund der Rickfuhrung von Lieferantenverbindlichkeiten

aus dem Weihnachtsgeschaft am Groften sind, ist der Mittelbedarf im zweiten Quartal geringer. Im zweiten Halbjahr
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werden im Weihnachtsgeschaft traditionell die Zahlungsmitteltberschisse erwirtschaftet. Der im Vergleich zum Vorjah-
reshalbjahr deutlich hohere Mittelabfluss aus laufender Geschaftstatigkeit ist insbesondere durch die Anlaufphase des

neuen Segments Mobile Devices gepragt.

Der Mittelabfluss aus Investitionstatigkeit betragt EUR -5,5 Mio. und liegt damit Gber dem Vorjahresniveau in Hohe
von EUR -5,0 Mio. Der deutlich Uberwiegende Teil der Auszahlungen des laufenden und vergangenen Geschéftsjahres

umfassen dabei Investitionen in das Anlagevermaogen.
Der Free Cashflow betrédgt damit EUR -24,2 Mio. gegenlber EUR -13,1 Mio. im Vergleichszeitraum des Vorjahres.
Der Mittelzufluss aus Finanzierungstatigkeit betragt zum 30. Juni 2017 EUR 0,0 Mio. (Vj.: EUR -0,4 Mio.).

Fir eine detaillierte Entwicklung der Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente verweisen wir auf die im Anhang

dargestellte Kapitalflussrechnung.
Im Cashflow sind Wechselkursverdanderungen in Héhe von EUR -0,1 Mio. (Vj.: EUR -0,1 Mio.) enthalten.
Die Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente belaufen sich am 30. Juni 2017 auf EUR 23,2 Mio. (Vj.. EUR 27,4 Mio.).

5.3 Vermodgenslage
Die Bilanzsumme des Gigaset Konzerns betrdgt zum 30. Juni 2017 EUR 204,8 Mio. und ist damit im Vergleich zum 31.

Dezember 2016 um 7,6 % zurlickgegangen.

Die langfristigen Vermdgenswerte sind gegenlber dem 31. Dezember 2016 auf EUR 88,6 Mio. um EUR 2,0 Mio. zurtck-
gegangen. Die planmaBigen Abschreibungen und die Abgédnge Ubersteigen die Investitionen in die immateriellen Vermo-
genswerte und das Sachanlagevermogen, sodass die immateriellen Vermégenswerte leicht um EUR 0,3 Mio. auf EUR 33,4
Mio. und das Sachanlagevermogen um EUR 1,4 Mio. auf EUR 23,8 Mio. gesunken sind. Die latenten Steueranspriiche lagen
zum Stichtag 30. Juni 2017 bei EUR 13,0 Mio. nach EUR 13,2 Mio. zum 31. Dezember 2016.

Die kurzfristigen Vermodgenswerte stellen 56,7 % des Gesamtvermdgens dar. Diese sind im Vergleich zum 31. Dezem-
ber 2016 um EUR 15,0 Mio. gesunken und belaufen sich auf EUR 116,2 Mio. Das Vorratsvermdgen ist um EUR 5,5 Mio. auf
EUR 29,0 Mio. gestiegen. Die Lager der Gigaset sind nach dem Weihnachtsgeschéft zum Jahresende traditionell auf dem
Tiefstand, sodass diese unterjdhrig wieder aufgefullt werden. Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind um
EUR 12,9 Mio. auf EUR 43,3 Mio. gestiegen, was im Wesentlichen auf einen zum Quartalsende tUberproportional starken Ab-
verkauf zurlckzufthren ist. Die sonstigen Vermogenswerte sanken um EUR 9,0 Mio. auf EUR 20,0 Mio. Der Bestand an Zah-
lungsmittel und Zahlungsmitteldquivalenten im Vergleich zum 31. Dezember 2016 von EUR 47,5 Mio. auf nunmehr EUR 23,2

Mio. gesunken. Fir die detaillierte Entwicklung der liquiden Mittel verweisen wir auf die Kapitalflussrechnung im Anhang.

Das Eigenkapital des Gigaset Konzerns betragt zum 30. Juni 2017 EUR 16,8 Mio. und ist somit um EUR 1,1 Mio. geringer als
zu Jahresbeginn. Dies entspricht einer Eigenkapitalquote in Hohe von 8,2 %. Auf Grund des Anstiegs des Diskontierungs-
satzes fir die bilanzierten Pensionsverpflichtungen von 1,85 % auf nunmehr 2,07 % wurden versicherungsmathematische
Gewinne in Hohe von netto EUR 3.143 Mio. im Eigenkapital erfasst. Ferner wurden Wechselkursveranderungen in Hohe
von EUR -0,2 Mio. erfolgsneutral im Eigenkapital erfasst. Aus dem neu eingefihrten Cashflow Hedging resultieren Verluste
in Hohe von EUR -2,8 Mio. die erfolgsneutral erfasst wurden. Zusatzlich wird das Eigenkapital vom Konzernjahresfehlbetrag
in Hohe von EUR 1,3 Mio. belastet.

Die Gesamtschulden betragen EUR 188,0 Mio. (Vj. EUR 203,9 Mio.) und sind zu 51,9 % kurzfristiger Natur.
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Die langfristigen Schulden umfassen im Wesentlichen die Pensionsverpflichtungen, die Rickstellung fur Restrukturie-
rung, die latenten Steuerschulden sowie langfristige Personalrtickstellungen und Ruckstellungen fur Garantien. Die lang-
fristigen Schulden sanken um EUR 4,2 Mio. auf EUR 90,4 Mio. Der Riickgang der langfristigen Schulden ist im Wesentlichen
auf die Bewertung der Pensionsverpflichtungen auf der Basis des gestiegenen Zinsniveaus zurickzufthren. Dieser Diskon-
tierungseffekt betragt EUR 4,6 Mio..

Die kurzfristigen Schulden sind mit EUR 97,6 Mio. rund 10,7 % geringer als noch zum Jahresabschluss am 31. Dezem-
ber 2016. Der Rickgang der Rickstellungen in Hohe von EUR 6,4 Mio. resultiert vornehmlich aus der Verminderung des
kurzfristigen Anteils der Restrukturierungsrickstellungen in Héhe von EUR 4,4 Mio. und geringeren Rickstellungen fur
Umsatzboni in Hohe von EUR 1,8 Mio.. Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sind saisonal bedingt von
EUR 51,0 Mio. auf EUR 44,4 Mio. gesunken.

6 Chancen- und Risikobericht zum 30. Juni 2017

Risiken sind grundsétzlich Bestandteil jeder unternehmerischen Geschaftstatigkeit. Diese beinhalten die Gefahr, dass
durch externe oder interne Ereignisse sowie durch Handlungen und Entscheidungen Unternehmensziele nicht erreicht
werden oder im Extremfall der Fortbestand eines Unternehmens geféhrdet ist. Das Risikomanagementsystem der Gigaset
hat zum Ziel, Chancen und Risiken friihestmaoglich zu identifizieren und zu bewerten sowie durch geeignete MaBnahmen

Chancen wahrzunehmen.

Die Risikobewertung erfolgt quantitativ fur die Faktoren Eintrittswahrscheinlichkeit und Schadensausmal. Aus der Multi-

plikation dieser Faktoren resultiert ein Erwartungswert.

Méagliche Ergebniswirkung auf Basis der Erwartungswerte Risikobewertung
< EUR 1,0 Mio. *

> EUR 1,0 Mio. < EUR 5,0 Mio. **

> EUR 5,0 Mio. o

Die mogliche kurzfristige Ergebnisauswirkung stellt sich in den einzelnen Risikokategorien wie folgt dar:

Kategorie / Sub-Kategorie Risikobewertung

Marktrisiken

Produkte | Patente | Zertifikate *
Gesetzliche Rahmenbedingungen *
Kunden *

Unternehmens- und Prozessrisiken

Informationstechnik *

Personal **

Finanzrisiken

Liquiditat *

Steuern %%
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Kategorie / Sub-Kategorie Risikobewertung

Haftungsverhaltnisse

Garantien | Eventualverbindlichkeiten **

Rechtsstreitigkeiten *

6.1 Marktbezogene Risiken
Die allgemeine konjunkturelle Entwicklung in Deutschland, der EU und weltweit hat vielféltige Einflisse auf die Geschafts-
entwicklung der Gesellschaft. So hangt die Nachfrage nach den Produkten von Gigaset stark von der allgemeinen Wirt-

schaftslage ab.

Branchenrisiken sind Risiken, die einen bestimmten Markt bzw. einen bestimmten Industriezweig betreffen. Auf Grund
der Konzentration auf den Bereich Telekommunikation und Zubehor besteht eine besondere Abhangigkeit von der Ent-
wicklung in dieser Branche. Gigaset ist dabei einem intensiven Wettbewerb ausgesetzt. Grundsatzlich bestehen auch
hier Abhdngigkeiten von der Rohstoffpreisentwicklung und das Risiko des Eintritts neuer, aggressiver Wettbewerber. Des
Weiteren unterliegt Gigaset dem Einfluss eines verdnderten Konsumentenverhaltens im Bereich der Telekommunikation

und Information.

Festnetzanschlusse werden in Abhangigkeit der Tarifangebote der Netzbetreiber zunehmend durch Mobilfunkanschlis-
se ersetzt. Auch fuhrt der vermehrte Einsatz von multifunktionalen Smartphones zu einem verdnderten Verhalten der
Endverbraucher. Mit dem Einstieg Gigasets in das Geschaft mit mobilen Endgeraten begibt sich das Unternehmen in die
Vermarktung neuer Produktgruppen. Dieser Einstieg ist mit Risiken behaftet, da Gigaset ein neuer Wettbewerber eines
existierenden Marktes ist. Mit dem Einstieg Gigasets in das Geschaft mit Produkten fir die Heimvernetzung begibt sich das
Unternehmen in die Vermarktung neuer Produktgruppen. Dieser Einstieg ist mit Risiken behaftet, da Gigaset einen neuen

Markt betritt, dessen zukunftige Entwicklung noch mit erheblichen Ungewissheiten behaftet ist.

Die Produkte des Gigaset Konzerns haben eine hohe Verbreitung und werden von ihren Kunden aus den Bereichen Re-
tail, Operator/Internet Service Provider (ISP) und Distributoren auf Grund des starken Markennamens, der hohen Qualitat,
sowie des innovativen Produktportfolios geschatzt. Die sehr gute Marktpositionierung spiegelt nicht zuletzt diese hohe
Produktakzeptanz wider. Da es sich hierbei in der Regel um kontinuierliche, langanhaltende Partnerschaften handelt, ist
die Abhédngigkeit von einzelnen Retailern, Operators/ISP und Distributoren in der Regel gering. Beim Eintritt in neue Markte
kann jedoch vor allem am Anfang eine groSere Abhdngigkeit von einzelnen Abnehmern vorhanden sein. Der Eintritt in das
Geschaftsfeld fiir mobile Endgerate ist mit solchen Risiken behaftet, die mit einem neuen Markteintritt stets verbunden
sind. Insbesondere besteht das Risiko, dass die neuen Produkte nicht die gewiinschte Marktakzeptanz erreichen, der neue
Marktteilnehmer dem Wettbewerbsdruck der etablierten Marktteilnehmer nicht gewachsen ist oder die bestehende Ver-

triebsorganisation nicht in der erwarteten Form in der Lage ist, die Produkte am Markt zu platzieren.

Neue Produkte, wie Smartphones, erfordern zusétzlich und grundsétzlich eine neue Vertriebsstrategie. Im Rahmen dieser

gilt es neue Vertriebskanale, Kooperationspartner und Absatzmodelle zu etablieren und entsprechend zu bedienen.

Aufgrund rickldufiger Marktentwicklung der DECT-Telefone in Zielmarkten besteht grundsatzlich das Risiko des allgemei-
nen Preisverfalls fiir das Produktsortiment sowie eines rickldufigen Marktvolumens. Dem wird mit einem konsequenten
Kostenmanagement, Verdrangung kleinerer Wettbewerber mittels innovativen Produktportfolios in einem mehrfach pra-
mierten Produktdesign begegnet sowie mit der Weiterentwicklung bestehender Geschéftsbereiche wie beispielsweise

Gigaset Pro.
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Ein sinkendes Vertrauen der Verbraucher in die technische Qualitdt und Sicherheit (Abhorsicherheit, Strahlung) der Produk-
te von Gigaset konnte die Geschaftsentwicklung beeintrachtigen. Der von Gigaset in seinen Produkten genutzte DECT-
Standard kénnte durch andere Technologien zur Sprach- oder Datenlibertragung verdrangt werden. Durch die Integration

von Funktionen von DECT-Telefonen in andere Gerate kdnnte die Nachfrage nach DECT-Telefonen sinken.

Aufgrund moglicher Importbeschrankungen sowie Inflations- und Wechselkursrisiken Gberprift Gigaset die Marktbearbei-
tungsstrategien in den Uberseeldandern wie auch in Russland und der angrenzenden ehemaligen Gemeinschaft Unabhén-
giger Staaten und trifft entsprechende Vorbereitungen. Aus Unternehmenssicht sorgen politische Entwicklungen, wie in

der Turkei, fir eine Destabilisierung etablierter Mdrkte.

6.2 Unternehmerische Chancen

Unternehmerische Chancen bestehen aus Sicht der Gesellschaft im Geschéftsbereich Business Customers mit dem Pro-
duktportfolio Gigaset Pro. Neben dem traditionellen Geschaftsbereich Consumer adressiert die Gesellschaft mit Gigaset
Pro damit einen weiteren Kundenbereich, die ,Small Offices and Home Offices” Kunden (kurz: SOHO) sowie KMU-Kunden

(Kleine und Mittlere Unternehmen) und erschlie3t das entsprechende Umsatzpotential.

Mit seinem Geschéftsbereich Home Networks hat Gigaset ein modulares, intelligentes System, genannt Gigaset elements
auf den Markt gebracht. Die Produkte und Dienstleistungen decken zundchst den Bereich Sicherheitsldsungen im hausli-
chen Umfeld ab und sollen spéter auf Themen wie z.B. Home Automation, selbstbestimmtes Wohnen im Alter und andere

Bereiche ausgedehnt werden.

AulBerdem sieht die Gesellschaft weitere Chancen durch die Markteinfihrung der universellen Mobilteile aus der soge-
nannten HX-Serie, welche nicht nur an den Gigaset-Basisstationen, sondern auch an Routern mit integrierter DECT- oder
CAT-ig-Technologie betrieben werden kdnnen. Solche Router werden insbesondere von Netzbetreibern, wie z.B. der Deut-
schen Telekom oder der Swisscom aber auch vom Marktfiihrer im Retail, AVM, in den Markt gebracht. Ferner lassen sich
die HX-Mobilteile auch an Basisstationen fremder Hersteller betreiben, wodurch sie sich weitere Marktchancen erobern
konnen. Mit der neuen HX-Serie kann Gigaset somit am Trend der sogenannten All-IP-Anschlisse und der Abschaltung des

ISDN-Netzwerkes sowie am Betrieb hinter fremden Anlagen partizipieren.

Parallel zu den universellen Mobilteilen gibt es die universellen Basisstationen aus der ,GO-Familie”. Diese Basisstationen
konnen wie ganz normale analoge Basisstationen am analogen Telefonnetz betrieben werden aber auch nach Umstel-
lung des Kunden auf IP als moderne VolP-Basen. Dann ermoglichen sie bis zu zwei gleichzeitig fihrbare Gesprache bei
insgesamt bis zu sechs moglichen Telefonnummern. Zusétzlich werden noch Dienste wie z.B. lokaler Wetterbericht als
Bildschirmschoner, bis zu drei Anrufbeantworter, 6ffentliche Telefonblcher, Meldung verpasster Anrufe auf das Smartpho-
ne, Synchronisation des Telefonbuches mit dem des Smartphones uv.m. angeboten. Damit bietet die ,GO-Familie” eine

deutliche funktionale Erweiterung gegentber den jetzt auslaufenden ISDN-Produkten dar.

Der Auf- und Ausbau des Smartphone Geschéftes stellen ebenfalls eine Chance dar. Im neuen Smartphone Ansatz fur
den Einsteigerbereich sind keine Aktivitadten mit der Gigaset Mobile - Gruppe, dem urspringlichen Kooperationspartner
der Gigaset AG geplant. Die Planungs-, Herstellungs- und Vertriebshoheit der neuen Produkte liegt nun bei der Gigaset
AG. Diese verfolgt einen Low Risk Ansatz und versucht in diesem Segment Fuf3 zu fassen und das Geschaftsfeld langsam
von unten aufzubauen. Dabei sind die hohe Markenbekanntheit, das Markenvertrauen sowie der vertriebliche Zugang zu
den wichtigsten Zielmarkten gute Voraussetzungen. Nach dem Verkaufsstart im Dezember 2016 mit ausgesuchten Ver-
triebspartnern und im Gigaset Online Shop werden im Folgejahr weitere Gigaset Vertriebskandle in Retail und Distribution
mit Smartphone Produkten beliefert. Der Vermarktungsstart erfolgt mit einem Produkt im Einsteiger Segment und wird

sukzessive mit weiteren Modellen ausgebaut.
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Sollte sich die Wahrnehmung der unternehmerischen Chancen nicht im angestrebten Umfang realisieren lassen, besteht

ein Ergebnisrisiko aus schwécheren Verkaufszahlen.
6.3 Unternehmensbezogene Risiken

6.3.1 Informationssysteme und Reportingstruktur

Zur Uberwachung und Steuerung des Konzerns und der Entwicklung der Tochtergesellschaften sind verlassliche, konsis-
tente und aussagekraftige Informationssysteme und Reportingstrukturen notwendig. Gigaset verflgt Gber professionelle
Buchhaltungs-, Controlling-, Informations- und Risikomanagementsysteme und hat ein unternehmensweites, regelmali-
ges Beteiligungscontrolling und Risikomanagement etabliert. Die technische Funktionsfahigkeit wird durch einen entspre-
chenden IT-Support unterstitzt und in Abhangigkeit von entsprechenden Dienstleistern gewahrleistet. Der Vorstand wird

regelmalig und zeitnah Uber nachhaltige Entwicklungen in den Landern und Regionen informiert.

Dennoch kann nicht ausgeschlossen werden, dass das Informationssystem in Einzelféllen versagt oder von den betrof-
fenen Mitarbeitern nicht korrekt bedient wird und deshalb negative wirtschaftliche Entwicklungen in einer Region nicht

rechtzeitig angezeigt werden.

Eine ausgepragte Integration der Prozesse sowie die globale Ausrichtung von Gigaset erfordern ein hohes Mal? an Digita-
lisierung in allen Unternehmensbereichen. Die stetige Professionalisierung der Cyberkriminalitat fihrt dabei zu einer sich

stetig verstarkenden Bedrohungslage fir die IT-Sicherheit mit méglichen Folgen fiir ma3gebliche Unternehmensprozesse.

Wir stellen uns diesem Risiko durch den Einsatz von unternehmensweiten Sicherheitsrichtlinien und aktueller Informati-
onssicherheitstechnik ergdnzt durch deren stetige Weiterentwicklung. Dennoch kann auch in unserem Unternehmen ein
unbefugter Zugriff auf Daten oder Systeme mit der Folge der Verminderung oder des Verlusts der Vertraulichkeit, Integritat

oder Verfugbarkeit nicht grundsatzlich ausgeschlossen werden.

6.3.2 Sonstige unternehmensbezogene Risiken

Die wirtschaftlichen, rechtlichen und politischen Rahmenbedingungen in Deutschland und den von Gigaset bedienten
Markten haben unmittelbare Auswirkungen auf das Geschéft von Gigaset. Der geplante Eintritt von Gigaset in neue Méarkte
ist mit besonderen Risiken behaftet. Dies gilt insbesondere fir den bereits erfolgten Markteintritt in den Smartphone-
Markt. Hier besteht fiir die Gigaset als ImportEUR der Gerédte in den jeweiligen regionalen Markten in Abhangigkeit von
der lokalen Gesetzgebung moglicherweise eine Verpflichtung zur Zahlung von Urheberrechtsabgaben. Fir dieses Risiko
hat Gigaset abhdngig von der juristischen Einzelfallprifung entsprechende Ruckstellungen auf Ebene der Tochtergesell-

schaften gebildet.

Im Geschéftsbereich Home Networks kdnnte Gigaset zusatzlichen Risiken, insbesondere Haftungsrisiken, ausgesetzt sein.
Die Erweiterung der Geschaftstatigkeit in Zusammenarbeit mit Geschéftspartnern, wie z.B. im Geschéftsbereich Mobile
Devices, ist mit besonderen unternehmerischen Risiken behaftet, die etwa aus kulturellen oder sprachlichen Griinden oder
auf Grund unterschiedlicher Geschéftsgepflogenheiten entstehen und die Entwicklung des Geschéftsbereiches und damit

auch die von Gigaset beeintrdchtigen kénnten.

Gigaset konnte nicht in der Lage sein, weiterhin innovative Produkte zu entwickeln bzw. rechtzeitig auf den technischen

Fortschritt und auf die sich dadurch wandelnden Anforderungen zu reagieren.

Gigaset kdnnte aulerstande sein, eigenes geistiges Eigentum und Know-How in ausreichendem Male zu schitzen.
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Auch wenn Gigaset in erheblichem Mafle Gber eigene gewerbliche Schutzrechte auch im Mobilfunkbereich verfigt, ldsst
sich nicht ausschlieen, dass Gigaset geistiges Eigentum Dritter verletzt bzw. auf die kostenpflichtige Nutzung geistigen
Eigentums Dritter angewiesen ist. Dies gilt insbesondere im Bereich von Smartphones, wo wichtige Marktteilnehmer in

erhebliche rechtliche Auseinandersetzungen verstrickt sind.

Qualitdtsmangel der Produkte von Gigaset konnen zu Umsatzausféllen und Gewdhrleistungs- und Produkthaftungsan-
sprichen fuhren, die das Ergebnis von Gigaset belasten. Im Einkauf von Rohstoffen und Materialien wird Uberwiegend
mit mindestens zwei Lieferanten zusammengearbeitet. Eine Lieferantenabhangigkeit beziglich Preisen, Stiickzahlen und
Innovationen versucht die Gesellschaft durch eine breite Zusammenarbeit zu vermeiden. Beim Einkauf der Zukaufproduk-
te, wie z.B. Smartphones, besteht ein latentes Risiko durch die plattformbedingte Konzentration des Zukaufes auf einen
Lieferanten. RegelmaRige Kontrollmechanismen, wie z.B. Beobachtung der Markte, Finanzkennzahlen und Tracking der

Lieferungen, zur Vermeidung eines Lieferausfalles sind eingeleitet worden.

AulBerhalb des Spektrums der Zukaufprodukte, besteht ein latentes Risiko durch die Konzentration der Produktion an
dem einzigen Produktionsstandort in Bocholt. Ein standortbedingter Fertigungsausfall kdnnte die Geschaftstatigkeit der
Gesellschaft erheblich beeintrdachtigen. Der regelméBig sehr geringe Auftragsbestand von wenigen Wochen erschwert
die Planbarkeit von Umsétzen und kann dazu fuhren, dass Gigaset eine erhdhte Nachfrage nach bestimmten Produkten
kurzfristig nicht bedienen kann und umgekehrt bestimmte Produkte in zu groBem Umfang herstellt. Gigaset kdnnte ge-
zwungen sein, Abschreibungen auf Vorrdte vorzunehmen. Auflagen aufgrund umweltrechtlicher Bestimmungen oder die

Verursachung oder Entdeckung etwaiger Bodenverunreinigungen oder Altlasten kdnnten erhebliche Kosten verursachen.

Dem Risiko von Forderungsausfallen begegnet die Gesellschaft durch den Abschluss von Warenkreditversicherungen,
einem straffen Forderungsmanagement und einem konsequenten Mahnwesen. Auf Basis von Vergangenheitsdaten ist das

Risiko von Forderungsausfallen als gering einzuschatzen.

Fur bestehende Forderungen einzelner Gigaset Gesellschaften gegentiber Konzernunternehmen bestehen Ausfallrisiken
im Falle der Nicht-Rickfuhrbarkeit durch die jeweils schuldende Gesellschaft. Mit Ausnahme der unter den ,Risiken aus
Haftungsverhaltnissen, Rechtsstreitigkeiten und Eventualverbindlichkeiten” im Abschnitt 4.6 aufgefihrten wesentlichen
Sachverhalte, gibt es soweit ersichtlich keine Sachverhalte, welche eine Inanspruchnahme der Gigaset AG fiir Verbindlich-

keiten der Tochtergesellschaften begrtinden konnten.

Der zukinftige Erfolg von Gigaset hdangt von qualifizierten Fihrungskrdften und qualifizierten Mitarbeitern ab. Kénnen
ausreichend qualifizierte Fihrungskréfte oder qualifizierte Mitarbeiter nicht gewonnen bzw. gehalten werden, kénnte dies

die Entwicklung des Gigaset Konzerns nachteilig beeinflussen.

Die Umsetzung des seit Anfang 2016 eingeleiteten Restrukturierungsprogramms verlauft bisher planma@ig, sodass aktuell

kein negativer Einfluss bei Kunden, Lieferanten und der Belegschaft mehr erwartet wird.

Der fur den Gigaset-Konzern bestehende Versicherungsschutz konnte fur verschiedene mit der Geschaftstatigkeit ver-
bundene Risiken nicht ausreichend sein. Auch kénnte kiinftig kein ausreichender Versicherungsschutz zu wirtschaftlich

vertretbaren Konditionen erhaltlich sein.
6.4 Finanzielle Risiken

Die Steuerung von Liquiditatsrisiken und die Uberpriifung der Liquidititsplanung und Finanzierungsstruktur erfolgt nach

Absprache mit den Tochtergesellschaften vor Ort durch die zentrale Finanzabteilung.
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6.4.1 Liquiditat des Gigaset Konzerns
Die Finanzierung der Geschdftstatigkeit erfolgt durch Eigenmittel. Der Konzern ist seit Rickfihrung der Konsortialkredit-

verbindlichkeiten im Juli 2014 vollstandig bankschuldenfrei.

Fur das Geschéftsjahr 2017 und das darauffolgende Geschéftsjahr 2018 ist der Konzern durchfinanziert und nicht auf zu-
satzliche Liquiditat angewiesen. Aufgrund der konsequenten Kosteneinsparungen kénnen Einmalzahlungen fiir die be-
schlossenen Restrukturierungen sowie die zurlickgestellten Betrége fur Risiken von Steuerverbindlichkeiten aus zurticklie-

genden Betriebsprifungen in 2017 beglichen werden.

Das zum 1. Oktober 2008 begonnene Factoring der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wird weiterhin als kurz-

fristiges Finanzierungsinstrument genutzt und ist langfristig verlangert worden.

6.4.2 Verschuldung und Liquiditat der Gigaset AG

Seit Ruckfihrung des Konsortialkredits im Juli 2014 ist die Gigaset AG frei von Bankschulden. Fur das Geschaftsjahr 2017
sowie darlber hinaus auch fir das Geschéftsjahr 2018 verfligt die Gesellschaft nach interner Planung Uber ausreichend
liquide Mittel.

6.4.3 Zins-, Wahrungs- und Liquiditats-Risiken

Der Konzern optimiert standig die Konzernfinanzierung und begrenzt die finanzwirtschaftlichen Risiken mit dem Ziel, die
Sicherung der finanziellen Unabhdngigkeit des Konzerns zu wahren. Die finanzwirtschaftlichen Risiken sind Bestandteil
des Risikomanagementsystems und werden zusétzlich im Rahmen des Liquiditdtsmanagements detailliert Gberwacht.
Im Gigaset-Konzern fallen sowohl Ertrége als auch Aufwendungen in Fremdwéhrungen an, z.B. furr die Beschaffung einer
Vielzah! der Bauteile fur die Produktion, die in US-Dollar bezahlt werden. Die damit verbundenen Fremdwahrungsrisiken
werden in der Regel durch eine wahrungskongruente Finanzierung der internationalen Geschaftstatigkeiten oder durch

derivative Wdhrungssicherungsinstrumente abgesichert.

Aus der Veranderung von Kapitalmarktzinsen kénnen sich Anderungen des Planvermdgens zur Deckung von Pensions-

verpflichtungen ergeben.
Gigaset fuihrt im Einzelfall bankibliche Geschafte zur Absicherung von Zinsénderungsrisiken durch.

Zur Absicherung von Cashflow-Risiken und zur Sicherung der Konzern-Liquiditdt setzt der Konzern verschiedene Instru-
mente zur Refinanzierung und Absicherung des Forderungsbestandes ein, wie z. B. Factoring oder Kreditausfallversiche-

rungen.
Die Steuerung von Zins-, Wahrungs- und Liquiditats-Risiken erfolgt nach Absprache zentral durch die Finanzabteilung.
6.5 Steuerrisiken

6.5.1 Steuerrisiken in der Gigaset AG

Die Gigaset AG lasst sich laufend steuerlich beraten, um etwaige Risiken friihzeitig erkennen zu kénnen. Die Gesellschaft
hat eine Prifungsanordnung im Bereich der Umsatz- und Ertragsteuern fiir die Geschéftsjahre 2010 bis 2013 im abgelau-
fenen Geschéftsjahr 2016 erhalten und die Betriebspriifung ist offiziell am 13. Dezember 2016 gestartet. Die eigentliche
Prufung startete aber erstim 1. Quartal 2017 und zum jetzigen Zeitpunkt sind demzufolge noch keine wesentlichen Risiken

ableitbar bzw. erkennbar.
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Aufgrund der durch den Einstieg der Goldin Fund Pte. Ltd., Singapur, verdnderten Mehrheitsverhaltnisse (Change-of-Con-
trol-Klausel), ist der zu diesem Zeitpunkt bestehende steuerliche Verlust der Gigaset AG und damit die Moglichkeit, zuktnf-
tige Gewinne mit Verlusten zu verrechnen, vollstdndig entfallen. Zukiinftige steuerliche Gewinne der Gigaset AG werden
damit in voller Héhe zu einem zahlungswirksamen Steueraufwand fiihren. Aus der Ubernahme der Gigaset Gruppe von
Siemens im Jahre 2008 besteht ein gewisses Risiko, das eine Nachzahlung erheblicher Steuern auslésen kann. Gigaset

diskutiert dieses Risiko derzeit mit der diesen Zeitraum prifenden Steuerverwaltung.

6.5.2 Sonstige Risiken in der Gigaset Gruppe
Steuerliche Risiken sind wie alle anderen betrieblichen Risiken auf Ebene der einzelnen Gesellschaften isoliert und werden

nicht, beispielsweise durch eine Organschaft oder Gruppenbesteuerung, auf Ebene der Muttergesellschaft kumuliert.

Zur Begrenzung maoglicher steuerlicher Risiken aus dem konzerninternen Verrechnungsverkehr mit und zwischen den
Auslandsgesellschaften wird grundsatzlich jéhrlich eine Verrechnungspreisdokumentation zusammen mit einer Steuer-

kanzlei erstellt.

Weitere mdogliche steuerliche Risiken auf Ebene von Untergesellschaften resultieren aus dem Unternehmenserwerb der

Gigaset Communications Gruppe im Jahr 2008.

6.6 Risiken aus Haftungsverhaltnissen, Rechtsstreitigkeiten
und Eventualverbindlichkeiten

6.6.1 Garantien der Muttergesellschaft

Die Gigaset AG hat in der Vergangenheit diverse Garantien und Gewahrleistungen im Rahmen von Unternehmenskaufen
und -verkdufen abgegeben. Zusatzlich Ubernahm die Konzernmuttergesellschaft in der Vergangenheit auch Finanzie-
rungsgarantien fur Tochtergesellschaften. Im vergangenen Geschaftsjahr konnten die latenten Risiken aus diesen Gewdhr-
leistungen und Garantien — nicht zuletzt infolge Verjdhrungseintritts — weiter reduziert werden. Die Wahrscheinlichkeit,
dass die Gigaset AG aus solchen Garantien und Gewahrleistungen erfolgreich in Anspruch genommen wird, wird seitens

des Vorstands als zunehmend geringer werdend eingeschétzt.

6.6.2 Rechtsstreitigkeiten der Gigaset AG

Die Gigaset AG ist im Rahmen des allgemeinen Geschéftsbetriebs an verschiedenen Rechtsstreitigkeiten, insbesondere
Prozessen und Schiedsverfahren sowie behordlichen Verwaltungsverfahren beteiligt oder es kdnnten solche in der Zu-
kunft eingeleitet oder geltend gemacht werden. Auch wenn der Ausgang der einzelnen Verfahren im Hinblick auf die
Unwdégbarkeiten, mit denen Rechtsstreitigkeiten immer behaftet sind, nicht mit Bestimmtheit vorhergesagt werden kann,
wird sich nach derzeitiger Einschatzung tber die im Abschluss als Verbindlichkeiten oder Ruckstellungen berdcksichtigten
Risiken hinaus kein erheblich nachteiliger Einfluss auf die Ertragslage des Konzerns ergeben. Aktuell sind folgende wesent-

liche Rechtsstreitigkeiten bei der Gigaset AG anhdngig:

Kartellsachen SKW:

Die Européische Kommission hatte im Juli 2009 im Rahmen eines Kartellverfahrens gegen verschiedene Unternehmen des
Kalziumkarbidsektors ein Gesamtbul3geld in Hohe von EUR 61,1 Mio. festgesetzt. Dabei wurde ein Bu3geld in Hohe von
insgesamt EUR 13,3 Mio. gesamtschuldnerisch gegen die unmittelbar kartellbeteiligten Unternehmen SKW Stahl-Metall-
urgie GmbH sowie deren Muttergesellschaft SKW Stahl-Metallurgie Holding AG (beide zusammen nachstehend ,SKW*)
verhdngt. Fur das gegen SKW verhangte Bu3geld ordnete die Kommission eine gesamtschuldnerische Haftung auch der
heutigen Gigaset AG an, weil diese als seinerzeitige Konzernmuttergesellschaft mit SKW eine ,wirtschaftliche Einheit” ge-
bildet habe.
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Die Gigaset AG bezahlte auf den Bu3geldbescheid hin in den Jahren 2009 bis 2010 vorldufig (d.h. fir die Dauer des Rechts-
mittelverfahrens) einen Betrag von EUR 6,65 Mio. an die EU-Kommission. Parallel dazu wehrte sie sich im Klagewege gegen
den Bul3geldbescheid. Das Europdische Gericht Erster Instanz hat mit Urteil vom 23. Januar 2014 der Klage der Gigaset AG
(vormals Arques Industries AG) gegen den Buf3geldbescheid der EU-Kommission in der Kartellsache SKW teilweise stattge-
geben und das verhingte BuBgeld gegentiber der Gigaset AG um EUR 1,0 Mio. herabgesetzt. Im Ubrigen wurde die Klage
gegen den Bullgeldbescheid abgewiesen. Das Urteil ist gegentber der Gigaset AG rechtskréftig. Die Gigaset erwartet nach
vorldufiger rechtlicher Einschatzung, auf Grund des Urteils einen Teil des bereits bezahlten BuSgeldes zurlckzuerhalten.
Die Klage der SKW wurde abschldgig beschieden, d.h. das gegen sie verhdngte Bu3geld wurde nicht reduziert. Gegen die-
ses Urteil hat SKW Rechtsmittel eingelegt, welches vom Europdischen Gerichtshof mit Urteil vom 16. Juni 2016 abgewiesen

wurde. Damit sind auch die BuSgeldbescheide gegen die beiden SKW-Gesellschaften bestandskraftig.

Parallel zu dem entschiedenen Rechtsstreit erhob die Gigaset AG Klage vor den Zivilgerichten gegen SKW auf Erstattung
der von Gigaset bezahlten Kartellbuf3e mit der Begriindung, diese habe als unmittelbare Urheberin des Kartells das Buf3-
geld allein zu tragen und folglich das von der Gigaset AG bereits anteilig bezahlte BuRgeld zu erstatten. Gigaset geht un-
verdndert weiterhin davon aus, dass SKW als unmittelbar Kartellbeteiligte im Innenverhdltnis das Bu3geld allein zu bezah-
len hat. In dem hierauf gerichteten Rechtsstreit zwischen Gigaset und SKW sieht Gigaset sich insoweit durch das Urteil des
Bundesgerichtshofes vom 18. November 2014 bestatigt, der die Angelegenheit zur erneuten Verhandlung und Entschei-
dung an die Vorinstanz zurlickverwiesen hat. Das nunmehr wieder zustandige Oberlandesgericht setzte daraufhin Anfang
2015 den Rechtsstreit der Gigaset gegen SKW aus, bis die Entscheidung des EuGHs Uber den Bestand (oder Nichtbestand)
der SKW auferlegten Geldbuf3e vorliege. Denn die von Gigaset begehrte Erstattung im Wege des Gesamtschuldnerinnen-
regresses hange von der logischen Vorfrage ab, ob (und inwieweit) SKW und Gigaset Uberhaupt Gesamtschuldner seien,
mithin davon, dass die gegen Gigaset und die SKW-Gesellschaften erlassenen Bu3geldentscheidungen in Bestandskraft
erwachsen. Mit dem Urteil des EuGHs vom 16. Juni 2016 (siehe oben) ist diese Vorfrage zugunsten Gigaset entschieden.
Das OLG Miinchen hat das Verfahren bereits wieder aufgenommen. Ein Termin in dieser Sache fand im Juli 2017 statt; mit
einer Entscheidung des OLG ist nicht vor 2018 zu rechnen. Gigaset erwartet nach wie vor, von SKW die gezahlte GeldbuRe

ganz oder teilweise erstattet zu bekommen.

Evonik in Sachen Oxxynova:

In dem Rechtsstreit mit der Evonik Degussa GmbH Uber eine Vertragsstrafe in Hohe von EUR 12,0 Mio. hatte ein Schiedsge-
richt die Gigaset AG im November 2013 unter Klageabweisung im Ubrigen verurteilt, an die Evonik einen Betrag in Hohe von
EUR 3,5 Mio. zuzlglich Zinsen zu bezahlen. Am 4. Médrz 2015 bezahlte Gigaset den Hauptsachebetrag in Hohe von EUR 3,5
Mio. zuzlglich Zinsen an Evonik. Da hierfur bereits in den Vorjahren angemessene Ruckstellungen gebildet worden waren,
belastete der erfolgte Zahlungsabfluss das Ergebnis 2015 nicht. Wegen der garantiehalber gezahlten Betrdge wandte Giga-
set sich nunmehr im Regresswege an die Hauptschuldnerin OXY Holding GmbH und die weitere Freistellungsschuldnerin
StS Equity Holding UG. Nachdem eine auf3ergerichtliche Einigung nicht zustande kam, hat Gigaset mit Schiedsklage bzw.
Mahnbescheid vom 29. Juni 2015 die Hauptschuldnerin OXY Holding GmbH sowie die Freistellungsschuldnerin StS Equity
Holding UG im Klagewege auf Erstattung dieses Betrags in Anspruch genommen. Im weiteren Verlauf wurde Uber das
Vermogen sowohl der OXY Holding GmbH als auch der StS Equity Holding UG das Insolvenzverfahren eréffnet. Gigaset
ist in beiden Verfahren die Hauptgldubigerin. Zwischenzeitlich ist die Verwertung der Insolvenzmasse weitgehend abge-
schlossen; Gigaset geht — nicht zuletzt aufgrund einer mit dem Insolvenzverwalter erzielten Einigung hiertiber — davon
aus, aus der Insolvenzmasse bis zu EUR 3,5 Mio. zu erhalten. Hiervon sind im 2. Quartal 2016 bereits EUR 2,0 Mio. im Wege
einer Abschlagsverteilung an die Gesellschaft geflossen; weitere EUR 1,5 Mio. erwartet die Gesellschaft im Rahmen der
Schlussverteilung. Im Gesamtergebnis wird der Gesellschaft daher aus der Transaktion ein Schaden von saldiert EUR 1,3

Mio. verbleiben; dabei handelt es sich im Wesentlichen um die an Evonik bezahlten Zinsen aus dem Hauptsachebetrag.
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6.7 Gesamtaussage zum Chancen- und Risikobericht

Die wesentlichen Chancen der Gigaset liegen im weiteren Aufbau der Geschaftsbereiche Business Customer und Gigaset
elements. Dartber hinaus hat die Gesellschaft beschlossen den Bereich Mobile Devices auszubauen und auch mit Partnern
auBerhalb der Goldin-Gruppe bei der Herstellung von Smartphones, die unter der Marke ,Gigaset” vermarktet werden

sollen, zusammenzuarbeiten. Hieraus verspricht sich die Gesellschaft ein entsprechendes Umsatzwachstum.

Das Kosteneinsparprogramm wurde 2016 bereits erfolgreich umgesetzt, um auf die sinkenden Umsétze im Kerngeschaft
zu reagieren. Dies hat bereits zu deutlichen Kosteneinsparungen gefiihrt. In 2017 werden die nachsten Schritte des Re-
strukturierungsprogramms umgesetzt. Bereits 2016 wurde im operativen Geschéft ein positiver Free Cashflow erwirtschaf-
tet. Dies ist grundsatzlich auch fur 2017 geplant, jedoch wird der Free Cashflow auf Grund von zu erwartenden Zahlungen
fur die beschlossenen Restrukturierungen sowie Steuerverbindlichkeiten aus zurtickliegenden Betriebsprifungen vermut-
lich negativ sein. Wenn der Gesamtumsatz der Gesellschaft im Kerngeschédft ohne das neustrukturierte Smartphone Ge-
schaft sich weiter reduzieren sollte, wére sie durch die konsequenten Kosteneinsparungen trotzdem ausreichend auf einen

Umsatzrickgang im unteren zweistelligen Millionenbereich vorbereitet.

Die geplanten Umsdtze aus dem neu strukturierten Smartphone Geschéft werden sogar die Chance auf eine Umsatz-
steigerung eroffnen. Hinsichtlich der derzeitigen Starke des US-Dollars, der sich kostensteigernd auf einen GroRteil der
bezogenen Bauteile in der Produktion ausgewirkt hat, ist die Gesellschaft fir das Jahr 2017 ausreichend abgesichert und

rechnet mit keinen negativen aufSerplanmafigen Belastungen.

7 Wesentliche Ereignisse nach dem 30. Juni 2017

Hans-Henning Doerr verldsst den Vorstand der Gigaset AG
Herr Hans-Henning Doerr, Finanzvorstand der Gigaset AG, hat sich aus personlichen Griinden entschlossen, seinen zum 31.

Dezember 2017 auslaufenden Vorstandsvertrag nicht zu verlangern. Herr Doerr wurde mit sofortiger Wirkung freigestellt.

Herr Doerr war in der Zeit vom 15. Dezember 2015 bis zum 24. Juli 2017 als Finanzvorstand der Gigaset AG tétig.

8 Ausblick

8.1 Gesamtwirtschaftliche Entwicklung'™ '

Das Institut fur Weltwirtschaft in Kiel (IfW) erwartet in seiner aktuellen Konjunkturprognose einen Anstieg des Bruttoin-
landsproduktes in Deutschland um 1,7 % im Jahr 2017 und um 2 % im Jahr 2018. Insgesamt gewinnt der Aufschwung in
Deutschland zunehmend an Breite. Zwar durfte der private Konsum deutlich langsamer expandieren, da die Kaufkraft der
verfligharen Einkommen durch den dlpreisbedingten Anstieg der Inflation auf knapp 2 % spurbar geschmalert wird. Auch
wird der 6ffentliche Konsum nicht mehr ganz so rasch ausgeweitet werden, da es hier voraussichtlich zu keinen zusétzlichen

Ausgaben im Zuge der Fluchtlingsmigration kommen wird. Daftr nimmt der Investitionsaufschwung jedoch Fahrt auf.

Die konjunkturelle Erholung im Euroraum setzt sich mit Zuwachsraten von etwa 2 % in diesem und im néachsten Jahr fort.
Die Inflation wird im Jahresdurchschnitt 2017 voraussichtlich 1,5 % betragen und damit etwas hoher ausfallen als in den

vergangenen beiden Jahren. Im kommenden Jahr wird sie dann wieder leicht auf 1,3 % sinken.

15 https://www.ifw-kiel.de/medien/medieninformationen/2017/konjunkturprognose-deutsche-wirtschaft-mit-uberhohter-drehzahl
16 Institut fur Wirtschaftsforschung Kiel, Konjunkturbericht Nr. 31 (2017/Q2)
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Auch die Weltkonjunktur hat an Schwung gewonnen. Vor allem in den fortgeschrittenen Volkswirtschaften ist die wirt-
schaftliche Stimmung gut. Der Anstieg der Weltproduktion, gerechnet auf Basis von Kaufkraftparitaten, durfte sich von
3,1 % im Jahr 2016 auf 3,6 % bzw. 3,7 % in den Jahren 2017 und 2018 erhdhen.

8.2 Branchenentwicklung

Markt fiir Schnurlostelefone

Am Ausblick fur den globalen Schnurlostelefonmarkt, wird sich auch in Zukunft — Experten zufolge — nichts &ndern. Die
zunehmende Konkurrenz durch die mobile Kommunikation wird bis 2018 weiter ansteigen und zu einer jéhrlichen Reduk-
tion imvoraussichtlich mittleren einstelligen bis niedrigen zweistelligen Bereich im Markt fur Schnurlostelefone beitragen.
Innerhalb des Marktes nimmt der DECT Standard - auf dem auch Gigaset operiert — einen immer groeren Stellenwert
ein, wahrend der analoge Standard und andere digitale Standards an Bedeutung verlieren. Wahrend in 2012 der DECT
Standard noch einen Anteil von ca. 70 % an der weltweit installierten Basis hatte, werden es im Jahr 2018 voraussichtlich
bereits 90 % sein.

West-Europa wird Experten zufolge weiterhin der wichtigste Markt bleiben, gefolgt von Nordamerika und Asien-Pazifik

Uber alle Standards zeichnet sich fiir die kommenden Jahre ein niedrigeres Preisniveau ab, wobei der Preisverfall beim

analogen Standard und anderen digitalen Standards besonders deutlich sein wird".

Markt fiir Geschaftskunden
Der Telekommunikationsmarkt im Geschaftskundenbereich zeigt einen anhaltenden Trend in Richtung IP-Telefonie, wobei

die traditionelle TDM-Technologie zunehmend verdrangt wird.

In Europa wird, bezogen auf die installierte Basis, der Anteil von traditionellen (TDM-basierten) Anschlissen in 2017 voraus-
sichtlich nur noch ca. 48 % betragen. Bis zum Jahr 2021 soll dieser Anteil auf 34 % weiter sinken zugunsten eines entspre-

chend steigenden Anteils von IP-Anschltssen'®.

Ein deutliches Wachstum in der installierten Basis verzeichnen neben den stationdren IP-Systemen insbesondere auch die
Cloud-basierten oder gehosteten Telekommunikationslésungen. Alleine in diesem Bereich wird die gesamteuropdische
installierte Basis im Jahr 2017 auf voraussichtlich 15,6 Mio. IP-Anschlisse ansteigen. Die weiteren Prognosen zeigen ein
stetiges Wachstum dieser Telekommunikationsldsungen. Im Jahr 2021 belduft sich installierte Basis auf geschétzte 26,8

Mio. IP-Anschlisse'.

Markt fiir Home Networks

Nach einer Marktanalyse von Strategy Analytics werden im laufenden Jahr weltweit EUR 11 Mrd. mit Smart Home-Produk-
ten umgesetzt. In Gigasets Kernmarkt Deutschland werden im Jahr 2020 etwa 1 Mio. Haushalte eine Smart Home-L6sung
mit einem durchschnittlichen Komponentenwert von EUR 2.500 besitzen. Dabei zeichnen sich zwei Kernbereiche ab: Laut
Strategy Analytics wird rund die Halfte des weltweiten Umsatzes mit Sicherheitslosungen, die andere Halfte mit Losungen
fur Hausautomatisierung gemacht. Des Weiteren ist davon auszugehen, dass ein wesentlicher Teil Gber Installationsbetrie-
be und nicht den klassischen Einzelhandel bzw. Online vertrieben wird. Eine Studie des Marktes von Sicherheitssystemen

aus dem Jahr 2016 zeigt, dass 83 % der Installationen durch professionelle Installateure erfolgen.

17 Quelle MZA World - Consumer Cordless Telephony Market — 2013 Forecast Edition (published October 2013)
18 Quelle:MZA Hosted-Cloud Business Telephony - Total Europe 2016 — Powerpoint, Page 20
19 Quelle: MZA Hosted-Cloud Business Telephony 2016 - Europe — Excel (Table 2/Chart 2)
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Markt fiir Mobile Devices

Seit der Einfiihrung von Smartphones vor zehn Jahren wuchs der Markt von Jahr zu Jahr kréftig. In 2016 wurden in Deutsch-
land erstmals weniger Gerédte verkauft als im Vorjahr. Trotz hherer Preise ging auch der Umsatz zurtick. Laut Zahlen des
Branchenverbands gfu wurden im vergangenen Jahr mit rund 23,2 Mio. Gerdten etwa 2 Mio. Smartphones weniger ver-
kauft als 2015. Trotz leicht gestiegenem Durchschnittspreis ging auch der Smartphone-Umsatz um 2,7 % auf EUR 9,6 Mrd.
zuriick. Im ersten Halbjahr 2017 wurden EUR 8,7 Mio. Smartphones verkauft, was einen Rickgang um 2 % im Vergleich zum

Vorjahreszeitraum entspricht. Fiir 2017 erwartet Gigaset eine Stabilisierung des Smartphone-Marktes auf hohem Niveau.

8.3 Erwartete Umsatz- und Ertragslage

Der Gesamtmarkt fir Schnurlostelefone in Europa geht auch im ersten Halbjahr 2017 weiter zurlick, gemessen an den
Umsdtzen, um knapp 8,3 % in den von Gigaset beobachteten Markten. Dieser Trend wird sich voraussichtlich auch in den
kommenden Jahren im Markt fortsetzen. Die Geschaftsbereiche Business Customers, Home Networks und Mobile Devices
werden erwartungsgemal$ den Umsatzverlust im Kerngeschaft nicht kompensieren kénnen, jedoch dazu beitragen, das

Wachstum in neuen Geschéftsbereichen auszubauen.

Die Entwicklung im ersten Halbjahr ist wesentlich vom sich abzeichnenden und weiterhin prognostizierten Riickgang des
klassischen Telekommunikationsmarktes, aber auch vom erfolgreichen Ausbau der Bereiche Business Customers, Home
Networks und Mobile Devices abhangig. Die Experten gehen von einem weiter riicklaufigen Markt im Bereich Schnurlos-
telefonie aus. Diesem Trend wird sich Gigaset nicht widersetzen konnen. Ziel ist es jedoch, das Geschaft mit Schnurlostele-

fonen zu stabilisieren und auch Uber die ndchsten Jahre als wichtige Umsatzquelle zu sichern.

Wesentlicher Erfolgsfaktor ist dabei die Produktvarianz im Kerngeschaft mit nach Kundengruppen und Funktionalitat va-
riierenden Produkttypen. Mit der neuen Gigaset HX-Serie, die eine Premium-Alternative im wachsenden Mobilteilmarkt
flr Router bietet und in der ersten Jahreshalfte 2017 durch zuséatzliche Modelle auf verschiedenen Preispunkten erweitert

wurde, sollen Marktanteile gewonnen werden.

Gleichzeitig ist geplant, den Bereich Business Customers mit der Marke ,Gigaset pro”, der in den letzten beiden Jahren konti-
nuierlich gewachsen ist, weiter auszubauen. Der Vertrieb und vor allem Vertriebspartnerschaften sollen auch in 2017 weiter
intensiviert werden. Eine Erweiterung der Maxwell-Produktlinie sowie ein breiteres Angebot an Telekommunikationsanla-

gen fur Unternehmen sollen dazu beitragen, das zuletzt bereits zweistellige Umsatzwachstum weiter zu beschleunigen.

Im Geschéftsbereich Home Networks sind intensivierte und fokussierte Vermarktungsstrategien geplant, die noch in 2017

Umsetzung finden und so weiteres Umsatzwachstumgenerieren helfen werden.

Das in 2016 initiierte Restrukturierungsprogramm, das bis 2018 den Abau von rund 550 Stellen vorsieht, wird der Unter-
nehmensumbau auch in 2017 konsequent vorangetrieben. Mit dieser MalSnahme wird den sinkenden Umsatzerldsen im
Kerngeschaft Rechnung getragen. Die Anpassung der Belegschaft an die Marktgegebenheiten trégt somit auch zum pro-
fitablen Wachstum in der Zukunft bei.

Aufgrund der Uberwiegenden Fakturierung in US-Dollar an den Beschaffungsmarkten, wird ein anhaltender starker US-

Dollar negative Auswirkungen auf die Profitabilitdt des Konzerns haben.

Dieser Prognose liegen die beschriebenen gesamtwirtschaftlichen und branchenspezifischen Entwicklungen zugrunde.
In der Prognose wird kein anorganisches Wachstum durch Zukdufe unterstellt. Die Prognose basiert darlber hinaus auf
einem Wechselkurs von USD 1,10 pro Euro. Dieser abgesicherte Kurs wurde im ersten Halbjahr teilweise aufgrund der Ent-

wicklung des Devisenmarkets leicht Uberschritten.
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8.4 Erwartete Finanzlage, Liquiditatsentwicklung und Investitionen

Das Unternehmen finanziert sich derzeit im Wesentlichen Uber das implementierte Factoring. Zum 30. Juni 2017 ist Gi-
gaset frei von Finanzverbindlichkeiten Die Planungen ziehen zuklnftige Kreditaufnahmen auch wieder in Betracht. Es
ist geplant, dass sich die Auszahlungen aus dem Restrukturierungprogramm im Jahr 2016 durch erzielte Einsparungen
in den Personalaufwendungen finanzieren. Die Aufrechterhaltung der Zahlungsfahigkeit des Konzerns ist insbesondere
von der Erreichung der Umsatz- und Liquiditatsziele im Jahr 2017 und den bereits eingeleiteten liquiditatssichernden und
kostensenkenden Manahmen abhéngig. Der Fokus wird in den kommenden beiden Geschéftsjahren weiterhin auf der
Liquiditatssteuerung liegen. Die Strategie des Unternehmens zur Sicherung der finanziellen Stabilitdt bleibt unverandert

konservativ, um die operative und strategische Flexibilitdt des Konzerns zu wahren.

Im Rahmen der Investitionsplanung wird Gigaset weiterhin in etablierte Markte investieren, um die Sicherung von Markt-

anteilen und Wettbewerbsvorteilen zu sichern bzw. auszubauen.

8.5 Gesamtaussage des Vorstandes zur voraussichtlichen Entwicklung

Die strategische Neuausrichtung des Unternehmens wird konsequent fortgesetzt. Dies bedeutet, Gewinnung von Mark-
anteilen im Consumer Geschaft zwecks Minimierung des Umsatzriickganges im Kerngeschéft, Ausweitung des Umsatzes
des Bereiches Business Customers, Verbesserung der Marktstellung des Bereiches Home Networks sowie den weiteren
Aufbau des eigenen Smartphone-Geschéfts im Bereich Mobile Devices. Auch im 2. Halbjahr 2017 setzt Gigaset weiterhin
einen erheblichen Fokus in den Aufbau neuer Produkte und Geschéftsfelder und erhoht hier Ausgaben im Wesentlichen

fur Marketing sowie fur Investitionen. Gigaset erwartet daher fir das gesamte Geschaftsjahr 2017:

* Eine Steigerung des Umsatzes gegenlber 2016 im unteren zweistelligen Millionenbetrag durch das neustrukturierte
Smartphone Geschdft.

* Die Gesellschaft erwartet ein Ergebnis aus Kerngeschaft vor planmagigen Abschreibungen zwischen EUR 15 Mio. und
EUR 25 Mio. Die operative Entwicklung ist durch weiter rickldufige Rohergebnisse im Bereich Consumer Products,
steigende Rohergebnisse im Bereich Business Customers und Home Networks sowie eine Ausweitung der Ausgaben
fur Entwicklung und Marketing beeinflusst.

* Einen aufgrund der erheblichen Investitionen in die neuen Geschéftsfelder sowie Ausgaben fur Sozialplan und aus zu-
rickgestellten Betrdage fur Risiken aus zuriickliegenden Betriebsprifungen der Vorjahre erwartet die Gesellschaft einen
negativen Free Cashflow in der Hohe eines mittleren einstelligen Millionenbetrages.

Midnchen, den 27. Juli 2017

Der Vorstand der Gigaset AG

Klaus Wessing Guoyu Du
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Gewinn- und Verlustrechnung
vom 1. Januar - 30. Juni 2017

TEUR 01.01.-30.06.2017  01.01.- 30.06.2016
Umsatzerldse 128.263 133.006
Veranderung des Bestands an fertigen und unfertigen

Erzeugnissen 95 893
Materialaufwand -63.996 -65.302
Rohergebnis 64.362 68.597
Andere aktivierte Eigenleistungen 4.704 4.638
Sonstige Ertrage aus dem Kerngeschéft 1.754 2.557
Personalaufwand vor Restrukturierung -34.639 -42.125
Sonstige Aufwendungen aus dem Kerngeschaft -30438 -23411
Ergebnis des Kerngeschafts vor planmaBigen Abschreibungen 5.743 10.256
PlanmaBige Abschreibungen -7.337 -8.888
Ergebnis des Kerngeschafts nach planmaBigen Abschreibungen -1.594 1.368
Zusatzliche ordentliche Ertrdge 3.390 1.803
Zusatzliche ordentliche Aufwendungen -1.253 -2.186
Personalaufwand aus Restrukturierung 0 -10
Wechselkursgewinne 2.805 2.960
Wechselkursverluste -2.807 -2.729
Zusatzliches ordentliches Ergebnis 2.135 -162
Betriebsergebnis 541 1.206
Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrdge 31 15
Zinsen und dhnliche Aufwendungen -554 -635
Finanzergebnis -523 -620
Ergebnis der gewohnlichen Geschaftstatigkeit 18 586
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag -1.271 -1.234
Konzernjahresfehlbetrag -1.253 -648

Ergebnis je Stammaktie

- Unverwassert in EUR -0,01 0,00

- Verwassert in EUR -0,01 0,00
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Gewinn- und Verlustrechnung
vom 1. April - 30. Juni 2017

TEUR 01.04.-30.06.2017  01.04.-30.06.2016
Umsatzerldse 69.835 71.065
Verdnderung des Bestands an fertigen und unfertigen

Erzeugnissen 1.040 1.595
Materialaufwand -36.898 -34.373
Rohergebnis 33.977 38.287
Andere aktivierte Eigenleistungen 2.391 2.384
Sonstige Ertrage aus dem Kerngeschaft 736 1.469
Personalaufwand vor Restrukturierung -16.383 -20.957
Sonstige Aufwendungen aus dem Kerngeschaft -18.054 -12.131

Ergebnis des Kerngeschafts vor planmaBigen Abschreibungen 2.667 9.052
PlanméBige Abschreibungen -3.357 -4.381

Ergebnis des Kerngeschafts nach planmaBigen Abschreibungen -690 4.671

Zusatzliche ordentliche Ertrage 3.194 641

Zusatzliche ordentliche Aufwendungen -1.253 -2.186
Personalaufwand aus Restrukturierung 0 -9
Wechselkursgewinne -760 949
Wechselkursverluste 463 -1.000
Zusatzliches ordentliches Ergebnis 1.644 -1.605
Betriebsergebnis 954 3.066
Sonstige Zinsen und &hnliche Ertrage 27 13

Zinsen und dhnliche Aufwendungen -296 -280
Finanzergebnis -269 -267
Ergebnis der gewdhnlichen Geschéftstatigkeit 685 2.799
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag -423 -875

Konzernjahresiiberschuss 262 1.924

Ergebnis je Stammaktie

- Unverwassert in EUR 0,00 0,02

- Verwassert in EUR 0,00 0,02
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Konzerngesamtergebnisrechnung
vom 1. Januar - 30. Juni 2017

TEUR 01.01.-30.06.2017 01.01.-30.06.2016

Konzernjahresfehlbetrag -1.253 -648

Posten, die anschlieSend moglicherweise in den
Gewinn oder Verlust umgegliedert werden

Wahrungsverdnderungen -195 -115
Cashflow Hedges -3.997 -1.275
Erfasste Ertragsteuern fUr diese Positionen 1.239 445

Posten, die anschlieSend nicht in den Gewinn
oder Verlust umgegliedert werden

Neubewertungseffekt Nettoschuld aus leistungsorientierten Planen 4.609 -17.706
Erfasste Ertragsteuern fUr diese Position -1.466 5.489
Summe ergebnisneutrale Verdanderungen 190 -13.162
Summe der erfassten Ertrdge und Aufwendungen -1.063 -13.810
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Konzerngesamtergebnisrechnung
vom 1. April - 30. Juni 2017

TEUR 01.04.-30.06.2017 01.04.-30.06.2016

Konzernjahresiiberschuss 262 1.924

Posten, die anschlielend moglicherweise in den
Gewinn oder Verlust umgegliedert werden

Wahrungsveranderungen -173 -8
Cashflow Hedges -2.524 1.354
Erfasste Ertragsteuern fur diese Positionen 782 -420

Posten, die anschlieBend nicht in den Gewinn
oder Verlust umgegliedert werden

Neubewertungseffekt Nettoschuld aus leistungsorientierten Planen 4.251 -8513
Erfasste Ertragsteuern flr diese Position -1.352 2639
Summe ergebnisneutrale Verdnderungen 984 -4.948
Summe der erfassten Ertrage und Aufwendungen 1.246 -3.024
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zum 30. Juni 2017

GIGASET BERICHT UBER DAS ZWEITE QUARTAL 2017

TEUR 30.06.2017 31.12.2016
AKTIVA

Langfristige Vermogenswerte

Immaterielle Vermbgenswerte 33.408 33.757
Sachanlagen 23.846 25.267
Finanzielle Vermogenswerte 18.386 18.386
Latente Steueransprliche 13.008 13.204
Summe langfristige Vermdgenswerte 88.648 90.614
Kurzfristige Vermogenswerte

Vorratsvermogen 29.041 23529
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 43311 30.384
Sonstige Vermogenswerte 20.041 29.032
Steuererstattungsanspriiche 598 696
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 23.168 47.490
Summe kurzfristige Vermégenswerte 116.159 131.131
Bilanzsumme 204.807 221.745
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Konzernbilanz
zum 30. Juni 2017

TEUR 30.06.2017 31.12.2016
PASSIVA

Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital 132.456 132.456
Kapitalrticklage 86.076 86.076
Gewinnricklagen 68.979 68.979
Ubriges kumuliertes Eigenkapital -270.732 -269.669
Summe Eigenkapital 16.779 17.842
Langfristige Schulden

Pensionsverpflichtungen 77.134 80.743
Rickstellungen 10.305 11.068
Latente Steuerschulden 2.970 2.833
Summe langfristige Schulden 90.409 94.644

Kurzfristige Schulden

Ruckstellungen 22.160 28.571
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 44.441 51.026
Steuerverbindlichkeiten 14.447 15.093
Sonstige Verbindlichkeiten 16.571 14.569
Summe kurzfristige Schulden 97.619 109.259
Bilanzsumme 204.807 221.745
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Entwicklung des Konzerneigenkapitals
zum 30. Juni 2017

Ubriges Kumu-
Gezeichnetes Kapital- Gewinn- liertes Konzern-
TEUR Kapital riicklage ricklagen Eigenkapital Eigenkapital
1.Januar 2016 132.456 86.076 68.979 -269.655 17.856
1 Konzernjahresfehlbetrag 2016 0 0 0 -648 -648
2 Wdhrungsverdnderungen 0 0 0 -115 -115
3 Cashflow Hedges 0 0 0 -830 -830
Neubewertungseffekte
Nettoschuld aus
4 leistungsorientierten Planen 0 0 0 -12.217 -12.217
Summe ergebnisneutrale
5 Verénderungen 0 0 0 -13.162 -13.162
Summe Nettoeinkommen
6 (1+5) 0 0 0 -13.810 -13.810
30.Juni 2016 132.456 86.076 68.979 -283.465 4.046
1.Januar 2017 132.456 86.076 68.979 -269.669 17.842
1 Konzernjahresfehlbetrag 2017 0 0 0 -1.253 -1.253
2 Waéhrungsveranderungen 0 0 0 -195 -195
3 Cashflow Hedges 0 0 0 -2.758 -2.758
Neubewertungseffekte
Nettoschuld aus
4 leistungsorientierten Planen 0 0 0 3.143 3.143
Summe ergebnisneutrale
5 Verdnderungen 0 0 0 190 190
Summe Nettoeinkommen
6 (1+5) 0 0 0 -1.063 -1.063
30.Juni 2017 132.456 86.076 68.979 -270.732 16.779
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Konzernkapitalflussrechnung
vom 1. Januar - 30. Juni 2017

TEUR 01.01.-30.06.2017 01.01.- 30.06.2016
Ergebnis der gewohnlichen Geschéftstatigkeit 18 586
Abschreibungen auf Sachanlagen und immaterielle Vermdgenswerte 7.337 8.888
Zu-(+)/ Abnahme (-) der Pensionsriickstellungen 1.000 1.294
Gewinn (-)/Verlust (+) aus dem Verkauf von langfristigen Vermdgenswerten -29 -45
Gewinn (-)/Verlust (+) aus der Wahrungsumrechnung 421 -112
Zinsergebnis 523 620
Erhaltene Zinsen 7 13
Gezahlte Zinsen -181 -303
Gezahlte Ertragsteuern -2.057 -1.226
Zu-(-)/ Abnahme (+) der Vorréte -5.512 -916
Zu-(-)/ Abnahme (+) der Forderungen aus Lieferungen

und Leistungen und sonstige Forderungen -7.933 -4.615
Zu-(+)/ Abnahme (-) der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen,

sonstigen Verbindlichkeiten sowie sonstigen Rickstellungen -12.105 -12.336
Zu-(+)/ Abnahme (-) der sonstigen Bilanzpositionen -125 132
Mittelzu- (+)/-abfluss (-) aus laufender Ge-

schaftstatigkeit (Netto-Cashflow) -18.636 -8.020
Einzahlungen aus dem Verkauf von Anlagevermdgen 29 45
Auszahlungen fur Investitionen des Anlagevermdogens -5.567 -5.086
Mittelzu- (+)/-abfluss (-) aus Investitionstatigkeit -5.538 -5.041

Free Cashflow -24.174 -13.061

Pflichtwandelanleihe 0 -428
Mittelzu- (+)/-abfluss (-) aus Finanzierungstatigkeit 0 -428
Finanzmittelfonds am Beginn der Periode 39.993 35409
Veranderungen durch Wechselkursanderungen -148 -82
Finanzmittelfonds am Beginn der Periode bewertet

zum Stichtagskurs des Vorjahres 40.141 35491

Zu-(-)/ Abnahme (+) der Zahlungsmittel mit eingeschrankter Verflgbarkeit 2497 -4
Veranderung des Finanzmittelfonds -24.174 -13.489
Finanzmittelfonds am Ende der Periode 18.316 21.916
Zahlungsmittel mit eingeschrankter Verfgbarkeit 4.852 5476
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente gemag Bilanz 23.168 27.392
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ANHANG DES ZWISCHENBERICHTS
/UM 30. JUNI 2017

1. Allgemeine Angaben zu Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden

Die Erstellung des Konzernabschlusses der Gigaset AG zum 30. Juni 2017 und die Angabe der Vorjahreszahlen erfolgte in
Ubereinstimmung mit den vom International Accounting Standards Board (IASB) verabschiedeten und verdffentlichten
International Accounting Standards (IAS) bzw. den International Financial Reporting Standards (IFRS) und deren Auslegung
durch das Standard Interpretations Committee (SIC) bzw. des International Financial Reporting Standards Interpretations
Committee (IFRS 1C), wie sie in der EU anzuwenden sind. Dementsprechend wurde der vorliegende, ungepriifte und kei-
ner priiferischen Durchsicht unterzogene Zwischenbericht zum 30. Juni 2017 in Ubereinstimmung mit IAS 34 aufgestellt.
Alle bis zum 30. Juni 2017 giltigen und verpflichtend anzuwendenden Standards wurden berlcksichtigt und fihren zur
Vermittlung eines den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechenden Bildes der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des

Gigaset Konzerns.

Die Erlduterungen im Anhang des Konzernabschlusses 2016 gelten insbesondere im Hinblick auf die wesentlichen Bilan-
zierungs- und Bewertungsmethoden entsprechend. Der Konzernabschluss wird unter der Prémisse der Unternehmens-

fortflhrung aufgestellt.

Dartiber hinaus waren beginnend mit dem Geschaftsjahr 2017 folgende durch das IASB Uberarbeitete bzw. neu herausge-

gebene Standards und Interpretationen verpflichtend anzuwenden:
® |AS 12, Ertragsteuern

Die Anpassung des IAS 12 beinhaltet zusétzliche Leitlinien fir den Ansatz von aktiven latenten Steuern auf abzugsfa-
hige temporare Differenzen, die sich aus unrealisierten Verlusten aus zur Verdu3erung verfligbaren finanziellen Ver-
mogenswerten in Form von Schuldinstrumenten ergeben, wenn das Unternehmen die Fahigkeit und die Absicht hat,
die Wertpapiere bis zu ihrer Wertaufholung (ggf. bis zur Endfalligkeit) zu halten. Es wird weiterhin klargestellt, dass fiir
die Frage der Nutzbarkeit der aktiven latenten Steuern auf ein positives zu versteuerndes Einkommen vor Umkehr der
abzugsfahigen temporéren Differenzen abzustellen ist, sofern nicht ausreichend addquate passive latente Steuern vor-
handen sind. Fur die Schdtzung des kiinftigen zu versteuernden Einkommens ist dabei auch die Realisierung eines tber
dem IFRS-Buchwert liegenden Werts denkbar, sofern fir dessen Wahrscheinlichkeit ausreichende Nachweise vorliegen.
Die neuen Bestimmungen gelten flr Geschéftsjahre die am oder nach dem 1. Januar 2017 beginnen. Die Anderungen
sind noch nicht endorsed, gemal EFRAG wird jedoch bis Ende 2017 damit gerechnet. Die Anderungen hitten bzw.

haben keine Auswirkungen auf den Konzernabschluss.
° |AS 7 Kapitalflussrechnungen

Die Anpassung des IAS 7 beinhaltet Anderungen hinsichtlich zusétzlicher Angaben bei Veranderung der Verschuldung
des Unternehmens. Die Angaben betreffen jene Anderungen von Finanzverbindlichkeiten, deren Einzahlungen und
Auszahlungen in der Kapitalflussrechnung im Cash Flow aus Finanzierungstatigkeit gezeigt werden. Dazugehorige
finanzielle Vermogenswerte sind ebenfalls in die Angaben einzubeziehen (z.B. Vermogenswerte aus Absicherungsge-

schaften). Anzugeben sind:
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Zahlungswirksame Veranderungen

Anderungen aus dem Erwerb oder der VerduBerung von Unternehmen
Wahrungskursbedingte Anderungen

Anderungen der beizulegenden Zeitwerte

Ubrige Veranderungen

Die neuen Bestimmungen gelten fiir Geschéftsjahre die am oder nach dem 1. Januar 2017 beginnen. Die Anderungen
sind noch nicht endorsed, gemaR EFRAG wird jedoch bis Ende 2017 damit gerechnet. Die Anderungen hatten bzw.

haben keine Auswirkungen auf den Konzernabschluss.

e Jahrlicher Verbesserungszyklus der International Financial Reporting Standards (Zyklus 2014-2016) — IFRS 12, Angaben

zu Anteilen an anderen Unternehmen

Die Klarstellung in IFRS 12 regelt, dass fur Anteile an Unternehmen (Tochterunternehmen, Joint Ventures, Gemein-
schaftsunternehmen), die zur Verduf3erung klassifiziert und ausgewiesen sind, alle Angaben mit Ausnahme der An-
gaben zu den zusammengefassten Finanzinformationen, wie diese in IFRS 12 B10 bis IFRS 12 B16 spezifiziert sind, zu
erfolgen haben. Die neuen Bestimmungen gelten fir Geschéftsjahre die am oder nach dem 1. Januar 2017 beginnen.
Die Anderungen sind noch nicht endorsed, geméaR EFRAG wird jedoch bis Ende 2017 damit gerechnet. Die Anderungen

hatten bzw. haben keine Auswirkungen auf den Konzernabschluss.

Die folgenden, bereits durch das IASB verabschiedeten, Uberarbeiteten bzw. neu erlassenen Standards und Interpretatio-

nen waren im Geschaftsjahr 2017 noch nicht verpflichtend anzuwenden:

Anwendungs- Ubernahme
pflicht fiir durch EU-
Standards Gigaset ab Kommission
Jahrlicher Verbesserungszyklus der International Financial Reporting
) Standards (Zyklus 2014-2016) (Anderungen an IFRS 1, Erstmalige )
Div. Anwendung der IFRS und IAS 28, Beteiligungen an assoziierten 01.01.2018 Nein
Unternehmen und Gemeinschaftsunternehmen)
IFRS 15 Umsatzerldse aus Kundenvertragen 01.01.2018 Ja
IFRS 15  Klarstellungen zu IFRS 15, Umsatzerldse aus Kundenvertrégen 01.01.2018 Nein
IFRS 9 Finanzinstrumente 01.01.2018 Ja
IFRS 4 IFRS 4, Versicherungsvertrdge, - Anwendung des IFRS 9 mit IFRS 4 01.01.2018 Nein
IFRS 2 IFRS 2, Antellsba5|ert§ Vergutung, - K|?SSIﬁZIerUﬂg und 01012018 Nein
Bewertung von anteilsbasierten Vergltungen
IAS 40 IAS 40, Al's Fmgnzmvg;nnonen gehaltente Immgblhen, - Ubertragung 01012018 Nein
von als Finanzinvestitionen gehaltenen Immobilien
IFRS16  Leasing 01.01.2019 Nein
IFRS 10/ VerduRerung von Yermogenswerten eines Investors an bzw. Einbringung Unbestimmt Nein
IAS 28 in sein assoziiertes Unternehmen oder Gemeinschaftsunternehmen
IFRS16  Leasing 01.01.2019 Nein
IFRS 10/ VerdufBerung von Yermogenswerten eines Investors an bzw. Einbringung ) .
. - ) unbestimmt Nein
IAS 28 in sein assoziiertes Unternehmen oder Gemeinschaftsunternehmen
Interpretationen
IFRIC 22 Vorauszahlungen im Zusammenhang mit Fremdwahrungstransaktionen 01.01.2018 Nein
IFRIC 23 Unsicherheit beztglich der ertragsteuerlichen Behandlung 01.01.2019 Nein

31



GIGASET BERICHT UBER DAS ZWEITE QUARTAL 2017

Im Oktober 2015 hat die EFRAG (European Financial Reporting Advisory Group) bekannt gegeben, dass die Européische
Kommission den IFRS 14, Regulatorische Abgrenzungsposten, nicht zur Ubernahme in EU-Recht vorschlagen wird. Grund
fir die Nicht-Ubernahme ist der stark begrenzte Kreis der Anwender fiir diesen Interim-Standard. Fiir Gigaset hatte die Be-
achtung des IFRS 14, welcher ab dem 1. Januar 2016 anzuwenden gewesen ware, keine Auswirkungen auf die Bilanzierung

gehabt.

Auf Grund eines laufenden Forschungsprojektes wurde die verpflichtende Erstanwendung der Anderungen von IFRS 10
und IAS 28 hinsichtlich der VerduBerung von Vermogenswerten eines Investors an bzw. Einbringung in sein assoziiertes
Unternehmen oder Gemeinschaftsunternehmen durch den Standardsetter auf unbestimmte Zeit verschoben. Daher wur-

de auch das Endorsement auf unbestimmte Zeit verschoben.

Die Auswirkungen der erstmaligen Anwendung der sonstigen Uberarbeiteten bzw. neu erlassenen Standards und Inter-

pretationen, die erst ab dem Geschéftsjahr 2018 und 2019 anzuwenden sind, sind derzeit nicht verlasslich abzuschatzen.

Weiterfiihrende Informationen zu veréffentlichten, aber noch nicht angewendeten Standards, Interpretationen und An-
derungen, sowie Angaben zum Ansatz und zur Bewertung von Bilanzposten als auch zu Ermessensentscheidungen und
Schétzungsunsicherheiten sind dem Kapitel ,Grundlagen der Rechnungslegung” des Konzernanhangs im Geschéftsbe-

richt 2016 den S. 105ff zu entnehmen.

2. Saisonale Einfllsse

Das Kerngeschaft der Gigaset unterliegt einer ausgepragten Saisonalitat aufgrund regelmaBig unterschiedlichen Kauf-
verhaltens der Endkunden innerhalb eines Kalenderjahres. Die hochsten Umsdtze werden im Weihnachtsgeschéft erzielt,
weshalb das vierte Quartal traditionell sehr stark ist. Das erste Quartal hingegen dient zum Auffillen der Lager nach dem
Weihnachtsgeschaft und bewegt sich erfahrungsgemal in der GroBenordnung des dritten Quartals. Im dritten Quartal
lauft bereits der Verkauf fir das Weihnachtsgeschdft in die Lager der Distributoren und Retailer an, jedoch zahlen der
Juli und August zu den schwachen Sommermonaten mit eher geringer Kauflust der Endkunden. Vor diesem Hintergrund
verlauft das dritte Quartal in der Regel schwacher als das vierte Quartal. Im zweiten Quartal besteht bereits saisonale Kauf-
zurlickhaltung der Kunden in den Frihsommermonaten Mai und Juni, zugleich stellen sich Distributoren und Retailer in
der Lagerhaltung auf die schwachen Sommermonate ein. Daher ist das zweite Quartal traditionell das umsatzschwachste

Quartal des gesamten Geschaftsjahres.
Neben den traditionellen allgemeinen saisonalen Schwankungen gibt es lander- und regionenbezogene Saisonalitaten

wie z.B. Verkaufsaktionen im Zusammenhang mit spezifischen Messen (z.B. CEBIT, IFA), Back-to-School Aktivitdten oder

Chinese New Year.
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3. Restrukturierung

Die laufende Restrukturierung wurde wie geplant im ersten Halbjahr 2017 fortgefiihrt. Bis zum Ende des zweiten Quartals
2017 kam es auf Grund dieser Restrukturierungsmafinahmen zu einem Zahlungsmittelabfluss in Héhe von EUR 5,0 Mio. (Vj.
EUR 3,2 Mio.) im Wesentlichen aufgrund der Auszahlung von Abfindungen. Im Vorjahr waren zudem ZahlungsmittelabflUs-
se aus den Restrukturierungsmalinahmen der Vorjahre in Hoéhe von EUR 0,9 Mio. zu verzeichnen. Wir erwarten in Summe
zum Jahresende 2017 einen positiven Cash Effekt aus der Restrukturierung, im Wesentlichen aufgrund von Einsparungen

aus Personalkosten.

4. Finanzielle Vermogenswerte und Schulden

Die beizulegenden Zeitwerte der finanziellen Vermdgenswerte und Schulden entsprechen zum 30. Juni im Wesentlichen
den Buchwerten.Im Vergleich zum 31. Dezember des Vorjahres kam es zu Veranderungen bei den kurzfristigen finanziellen
Vermdgenswerten und kurzfristigen finanziellen Schulden auf Grund des Auslaufens von Fremdwahrungssicherungsge-
schéften als auch dem Abschluss neuer Fremdwahrungssicherungsgeschéfte. Bei diesen Positionen gibt es jedoch keine
wesentliche Abweichung der beizulegenden Zeitwerte im Vergleich zu den Buchwerten. Im Vergleich zum Jahresende
kam es auch hinsichtlich der Bewertung und der ,Fair Value” - Hierarchie der finanziellen Vermdgenswerte und Schulden

zu keinen Anderungen.

Am Bilanzstichtag sind die Fremdwahrungsderivate mit einem beizulegenden Zeitwert von TEUR -1.730 im gesamten Um-
fang unter den sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten ausgewiesen. Zum 31.12.2016 waren die Fremdwéhrungsderivate

mit TEUR 3.984 bewertet und vollumfanglich unter den sonstigen kurzfristigen Vermdgenswerten ausgewiesen.

Wie im Konzernabschluss 2016 erldutert, wendet Gigaset die Regelungen des Hedge Accounting fir die Absicherung
zukUnftiger Wareneinkdufe an. Die Effektivitatsbeurteilung erfolgte im Zeitpunkt der Designation auf Basis eines prospek-
tiven Effektivitatstests. Dieser fuhrte zum Ergebnis, dass die definierten Sicherungsbeziehungen als effektiv anzusehen
sind. Der retrospektive Effektivitatstest zum Berichtsstichtag, welcher nach dem Dollar-Offset-Verfahren (,Hypothetisches

Derivat”) ermittelt wurde, fihrte ebenfalls zum Ergebnis, dass die Sicherungsbeziehungen als effektiv anzusehen sind.

In der laufenden Periode wurde im Eigenkapital unter Beriicksichtigung von latenten Steuern ein Betrag in Hohe von
TEUR -2.758 (Vj. TEUR -830) erfasst.

Zum Bilanzstichtag bestehen 37 (31.12.2016 27) Fremdwahrungsderivate. Davon bestehen zur Absicherung des US Dollar
Kurses gegenliber dem Euro 25 (31.12.2016 27) Fremdwahrungsderivate mit einem Nominalvolumen von USD 69,5 Mio.
(31.12.2016 USD 78,0 Mio.). Fur die Absicherung der Tirkischen Lira bestehen 12 (31.12.2016 0) Fremdwahrungsderivate
mit einem Nominalvolumen von TRY 4,1 Mio. (31.12.2016 TRY 0,0 Mio.). Die Derivate zum Bilanzstichtag sind alle als ,Plain

Vanilla” Devisen Termingeschéfte ausgestaltet.
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Die nachfolgenden Tabellen stellen die ermittelten beizulegenden Zeitwerte fir die finanziellen Vermogenswerte und

Schulden nach Hierarchiestufen fir den Berichtsstichtag sowie die Vergleichsperiode dar:

30.06.2017 Hierarchiestufe

TEUR 1 2 3 Summe

Finanzielle Vermdgenswerte

Derivative Finanzinstrumente 0 0 0 0

Finanzielle Verbindlichkeiten

Derivative Finanzinstrumente 0 1.730 0 1.730
31.12.2016 Hierarchiestufe
TEUR 1 2 3 Summe

Finanzielle Vermogenswerte

Derivative Finanzinstrumente 0 3.984 0 3.984

Finanzielle Verbindlichkeiten

Derivative Finanzinstrumente 0 0 0 0

Die beizulegenden Zeitwerte der derivativen Finanzinstrumente wurden mit Barwert- und Optionspreismodellen errech-
net. Als Eingangsparameter fir diese Modelle wurden, soweit wie moglich, die am Bilanzstichtag beobachteten relevan-
ten Marktpreise und Zinssatze verwendet, die von anerkannten externen Quellen bezogen wurden. Die Ermittlung der
beizulegenden Zeitwerte ist gemals IFRS 7 der Hierarchiestufe 2 (,Level 2") der Bewertungskategorien flr die Ermittlung

beizulegender Zeitwerte zuzuordnen.

Verpflichtungen aus Finanzierungsleasing fallen nicht in den Anwendungsbereich von IAS 39 und sind daher gesondert
ausgewiesen. Allerdings bestanden zum Abschlussstichtag wie auch im Vorjahr keine Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-

leasing. Daher erfolgen auch keine gesonderten Angaben.

Die langfristigen finanziellen Vermdgenswerte beinhalten den Wertansatz fiir den Anteil an der Gigaset Mobile Pte. Ltd.,
Singapur, welcher der Kategorie Zur Verdu3erung verflgbare finanzielle Vermogenswerte (AfS) zugeordnet wurde. Da
diese Gesellschaft weder borsennotiert ist noch ausreichende andere Informationen wie beispielsweise zuverldssig ermit-
telbare zukunftige Cashflows zur Bewertung des verbleibenden Anteils zur Verfigung standen, wurde der beizulegende
Zeitwert fur 2015 mit dem Anteil am Eigenkapital sowie der zustehenden Gewinnanspriiche aus dem Geschaftsjahr 2014
unter Berlcksichtigung der bereits reduzierten Anteilsquote ermittelt. Der unter Anwendung dieser Methode ndherungs-
weise bestimmte beizulegende Zeitwert wurde mit TEUR 18.386 ermittelt. Dieser Wert stellt die Anschaffungskosten fir
den finanziellen Vermogenswert im Sinne des IAS 39 dar. Da weder ein beizulegender Zeitwert aus einem Borse- oder
Marktpreis noch durch Diskontierung zuverldssig ermittelbarer zukinftiger Cashflows abgeleitet werden kann, wird dieser
Eigenkapitaltitel zum Abschlussstichtag zu Anschaffungskosten bewertet. Fir diese Unternehmensanteile besteht kein

aktiver Markt und aus derzeitiger Sicht ist auch ein Verkauf der Anteile als nicht wahrscheinlich anzusehen.
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente, Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie kurzfristige finanziel-

le Vermodgenswerte haben kurze Restlaufzeiten. Daher entsprechen deren Buchwerte zum Abschlussstichtag ndherungs-

weise dem beizulegenden Zeitwert.
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Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie kurzfristige Finanzverbindlichkeiten sind in voller Hohe inner-
halb eines Jahres fallig. Daher entspricht der Nennbetrag bzw. Riickzahlungsbetrag ndherungsweise dem beizulegenden

Zeitwert.

Die beizulegenden Zeitwerte von sonstigen langfristigen finanziellen Vermégenswerten und Verbindlichkeiten mit
Restlaufzeiten Uber einem Jahr entsprechen den Barwerten der mit den Vermdgenswerten und Schulden verbundenen
Zahlungen unter Berlcksichtigung der jeweils aktuellen Zinsparameter, welche wéhrungs-, zins- und partnerbezogene
Verdnderungen der Konditionen widerspiegeln. Die Ermittlung der beizulegenden Zeitwerte ist gemaf IFRS 7 der Hierar-

chiestufe 2 (,Level 2") der Bewertungskategorien fir die Ermittlung beizulegender Zeitwerte zuzuordnen.

5. Pensionsverpflichtungen und aktive latente Steuern

Die Pensionsverpflichtungen wurden auf der Grundlage des aktuell relevanten Zinsniveaus zum 30. Juni 2017 auf Basis
eines Naherungsverfahrens angepasst. Auf Grund eines Anstiegs des relevanten Zinsniveaus von 1,85% zum 31. Dezember
2016 auf 2,07% zum 30. Juni 2017 kam es zu einer Verringerung der Pensionsverpflichtungen aus diesem Effekt in Hohe von

TEUR 4.609 und zu einer Verringerung der aktiven latenten Steuern in Hohe von TEUR 1.466.

6. Ruckstellungen

Die kurzfristigen Ruckstellungen haben sich im Vergleich zum 31. Dezember 2016 von TEUR 28.571 auf TEUR 22.160 verrin-
gert, was im Wesentlichen auf den Riickgang des kurzfristigen Anteils der Restrukturierungsriickstellungen in Hohe von
rund EUR 4,4 Mio., den Ruckgang der Rickstellungen fir Umsatzboni in Hoéhe von EUR 1,8 Mio., den Riickgang von Ruck-
stellungen fur Altersteilzeitverpflichtungen in Hohe von EUR 0,7 Mio. sowie gegenldufige Effekten aus dem Anstieg der
Rickstellungen fur Lizenzkosten in Hhe von EUR 0,6 Mio. sowie der Erh6hung der Riickstellungen fiir Betriebsprifungen

in Hohe von EUR 0,4 Mio. zurickzufihren ist.

7. Sonstige Ertrage aus dem Kerngeschaft, zusatzlich
ordentliche Ertrage und Wechselkursgewinne

Die sonstigen Ertrage aus dem Kerngeschaft belaufen sich auf TEUR 1.754 (Vj. TEUR 2.557) und beinhalten im Wesentli-
chen Weiterberechnungen in Hohe von TEUR 1.221 (Vj. TEUR 593), Ertrdge aus dem Abgang von langfristigen Vermodgens-
werten in Héhe von TEUR 30 (Vj. TEUR 45) sowie sonstige Ubrige Ertrdge aus dem Kerngeschaft in Hohe von TEUR 503 (Vj.
TEUR 1.919).

Die zusatzlichen ordentlichen Ertrdge in Hohe von TEUR 3.390 umfassen im Wesentlichen Ertradge aus der Auflésung
von Ruckstellungen und sonstigen Verbindlichkeiten in Héhe von TEUR 2.433 sowie Ertrdge aus der Auflosung von Wert-
berichtigungen auf sonstige Forderungen in Héhe von TEUR 830. In der Vergleichsperiode des Vorjahres belaufen sich die
zusatzlichen ordentlichen Ertrége auf TEUR 1.803 und umfassen im Wesentlichen Ertrége aus der Auflosung von Rickstel-

lungen und sonstigen Verbindlichkeiten.

Die Wechselkursgewinne in Hohe von TEUR 2.805 (Vj. TEUR 2.960) setzen sich aus Ertrdgen von realisierten sowie unrea-

lisierten Fremdwahrungsgewinnen zusammen.
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8. Personalaufwand

Der Personalaufwand ist auf Grund der laufenden Restrukturierungsprogramme im ersten Halbjahr 2017 auf TEUR 34.639

nach TEUR 42.125 im Vergleichszeitraum des Vorjahres gesunken.

9. Sonstige Aufwendungen aus dem Kerngeschaft, zusatzliche
ordentliche Aufwendungen und Wechselkursverluste

Die sonstigen Aufwendungen aus dem Kerngeschaft belaufen sich auf TEUR 30.438 nach TEUR 23.411 im Vorjahr. Der
Anstieg der Aufwendungen im Vergleich zum Vorjahr in Hohe von TEUR 7.027 resultiert im Wesentlichen aus dem Anstieg
des Marketing- und Reprasentationsaufwands in Hohe von TEUR 3.545, einem Anstieg der Verwaltungskosten in Hohe
von TEUR 975, erhohten Aufwendungen aus der Arbeitnehmertberlassung in Hohe von TEUR 594 sowie einem hoheren

Beratungsaufwand in Hohe von TEUR 576.

Die zusatzlichen ordentlichen Aufwendungen in Hohe von TEUR 1.253 umfassen Aufwendungen resultierend aus einer
Vergleichsvereinbarung in Hohe von TEUR 830 sowie die Zufiihrung von Riickstellungen fiir Betriebsprifungen in Hohe
von TEUR 423. In der Vergleichsperiode belaufen sich die zusatzlichen ordentlichen Aufwendungen auf TEUR 2.186 und
betreffen eine Wertberichtigung von Forderungen in Hoéhe von TEUR 2.000 sowie Aufwendungen aus Umsatzsteuer fur

Vorperioden.

Die Wechselkursverluste in Hohe von TEUR 2.807 (Vj. TEUR 2.729) setzen sich aus Aufwendungen von realisierten sowie

unrealisierten Fremdwahrungsverlusten zusammen.

10. Segmentberichterstattung

Die Darstellung der Segmentberichterstattung folgt, entsprechend der internen Berichterstattung, geographischen Seg-
menten. Die Darstellung der Holding wird getrennt von den operativen Tatigkeiten der Gigaset dargestellt. Innerhalb der
operativen Tatigkeiten wird bei den geographischen Bereichen zwischen den Regionen ,Deutschland’, ,EU” und ,Rest der
Welt" unterschieden. Das berichtspflichtige Segment ,EU” enthalt mehrere geographische Bereiche, darunter auch den
geographischen Bereich ,Frankreich” als berichtspflichtiges Segment, welche zu diesem Segment aggregiert wurden. Die
Aggregation der einzelnen Segmente im Segment ,EU" wurde durchgefiihrt, da die vertriebenen Produkte und Dienst-
leistungen, die Kundenstrukturen, die Vertriebsstrukturen als auch die regulatorischen Rahmenbedingungen vergleichbar
sind. Hinsichtlich der wirtschaftlichen Kriterien erfolgte die Aggregation insbesondere auf Grund vergleichbarer Rohmar-

gen in den einzelnen geographischen Bereichen.
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Die geographischen Bereiche der Gigaset, deren Hauptaktivitat im Bereich Kommunikationstechnologie liegt, umfassen

die folgenden Bereiche:

e, Deutschland”

Der geographische Bereich ,Deutschland” umfasst die operativen Tatigkeiten in Deutschland.

e EU"
Der geographische Bereich ,EU” umfasst die operativen Tatigkeiten in Polen, GroBbritannien, Osterreich, Frankreich,

[talien, den Niederlanden, Spanien und Schweden.

* Restder Welt"
Der geographische Bereich ,Rest der Welt” umfasst die operativen Tatigkeiten in der Schweiz, Turkei, Russland und
China.

Die Verrechnungspreise zwischen den Segmenten entsprechen den Preisen, die auch mit Dritten erzielt werden. Verwal-

tungsleistungen werden als Kostenumlagen weiterberechnet.

Das relevante Segmentergebnis ist das Ergebnis des Kerngeschafts vor planmaRigen Abschreibungen.

Die Umsatzerldse nach Landern werden im Rahmen der internen Segmentberichterstattung sowohl nach empfangenden

Einheiten als auch nach dem Sitz der jeweiligen Gesellschaften (,Sitzland”) berichtet.

Die Umsatzerldse nach empfangenden Einheiten stellen die Umsatzerlése, die in die jeweiligen Regionen fakturiert wer-
den, dar — und zwar unabhéngig von dem Sitz der rechnungsstellenden Einheit. Stellt beispielsweise eine deutsche Ge-
sellschaft eine Rechnung in die Niederlande, dann wird dieser Umsatz bei der Darstellung nach empfangenden Einheiten
der Region ,Europa - EU (ohne Deutschland)” zugewiesen. Die Umsatzerldse in der nachfolgenden Tabelle werden, wie im
vorangegangenen Absatz beschrieben, nach den Regionen der empfangenden Einheiten i.S.d. IFRS 8.33 a) gegliedert und

stellen sich fur das Geschaftsjahr 2016 und die Vergleichsperiode wie folgt dar:

TEUR 01.01.-30.06.2017 01.01.-30.06.2016
Deutschland 56.182 54.258
Europa - EU (ohne Deutschland) 53.869 59.017
Europa - Sonstige 10.157 7511
Rest der Welt 8.055 12220
Gesamt 128.263 133.006

Die Zurechnung zu den einzelnen geographischen Bereichen erfolgt fir die laufende Segmentberichterstattung im Kon-
zern zusatzlich noch nach dem Sitzland der jeweiligen legalen Einheit. Stellt beispielsweise eine deutsche Gesellschaft eine
Rechnung in die Niederlande, dann wird dieser Umsatz fir die Darstellung nach dem Sitzland der Region ,Deutschland”
zugewiesen. Die nachfolgenden Tabellen stellen den Umsatz auf Basis des Sitzlandes dar. Das relevante Segmentergebnis
(Ergebnis des Kerngeschéfts vor planmaBigen Abschreibungen) wird auf Basis der Ergebnisse der jeweiligen Legaleinhei-

ten (Sitzland) ermittelt.
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1. Januar - 30. Juni 2017 Deutsch- Rest der Gigaset

in TEUR land EU Welt Total Holding Konzern
Umsatzerldse 64.368 49.589 14.306 128.263 0 128263
Ergebnis des Kerngeschéfts vor

planmaBigen Abschreibungen 8.235 -350 136 8.021 -2.278 5.743
PlanmaBige Abschreibungen -7.289 -37 -11 -7.337 0 -7.337
Ergebnis des Kerngeschéfts nach

planmaligen Abschreibungen 946 -387 125 684 -2.278 -1.594
Zusatzliches ordentliches Ergebnis 790 1.011 224 2.025 110 2.135
Betriebsergebnis 1.736 624 349 2.709 -2.168 541
Sonstige Zinsen und

dhnliche Ertrage 31
Zinsen und dhnliche

Aufwendungen -554
Finanzergebnis -523
Ergebnis der gewdhnlichen

Geschéftstatigkeit 18
Steuern vom Einkommen

und Ertrag -1.271
Konzernjahresfehlbetrag -1.253
1. Januar - 30. Juni 2016 Deutsch- Rest der Gigaset

in TEUR land EU Welt Total Holding Konzern
Umsatzerldse 66.669 52622 13.715 133.006 0 133.006
Ergebnis des Kerngeschéfts vor

planmaBigen Abschreibungen 11.737 136 583 12.456 -2.200 10.256
Planmalige Abschreibungen -8.833 -43 -12 -8.888 0 -8.888
Ergebnis des Kerngeschéfts nach

planmdfigen Abschreibungen 2904 93 571 3568 -2.200 1.368
Zusatzliches ordentliches Ergebnis -182 21 53 -108 -54 -162
Betriebsergebnis 2.722 114 624 3.460 -2.254 1.206
Sonstige Zinsen und

dhnliche Ertrage 15
Zinsen und ahnliche

Aufwendungen -635
Finanzergebnis -620
Ergebnis der gewdhnlichen

Geschaftstatigkeit 586
Steuern vom Einkommen

und Ertrag -1.234
Konzernjahresfehlbetrag -648
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11. Angaben zu nahe stehenden Personen

Gemal IAS 24, Angaben Uber Beziehungen zu nahe stehenden Unternehmen und Personen, waren ab 2014 die Geschafts-
beziehungen zur Gigaset Mobile Pte. Ltd., Singapur, und deren Tochtergesellschaften als Geschéftsbeziehungen zu nahe
stehenden Personen anzufiihren. Aus Konzernsicht stellen sich die Transaktionen bzw. Salden fir die Berichtsperiode bzw.

zum Berichtsstichtag mit der Gigaset Mobile-Gruppe wie folgt dar:

Aufwendungen Umsatze/Ertrage Forderungen Verbindlichkeiten
in TEUR 01.01.-30.06.2017 01.01.-30.06.2017 30.06.2017 30.06.2017
Gigaset 283 0 2459 1.144
Gigaset Mobile-Gruppe 0 283 1.144 2459

Aufwendungen Umsatze/Ertrage Forderungen Verbindlichkeiten
in TEUR 01.01.-30.06.2016 01.01.-30.06.2016 30.06.2016 30.06.2016
Gigaset 1.340 1.553 5574 2777
Gigaset Mobile-Gruppe 1.553 1.340 2777 5574

Gemadl3 IAS 24, Angaben Uber Beziehungen zu nahe stehenden Unternehmen und Personen, sind ab 2014 die Geschéfts-
beziehungen zur Guangzhou Cyber Digital Technology Company Limited, Guangzhou/China, als Geschaftsbeziehungen
zu nahe stehenden Personen anzufiihren. Dieses Unternehmen stellt ein sonstiges nahe stehendes Unternehmen gemal(}

IAS 24.19 (g) dar. Aus Konzernsicht sind fur den Berichtszeitraum keine Geschéfte getatigt worden:

Aufwendungen Umsaétze/Ertrage Forderungen Verbindlichkeiten
in TEUR 01.01.-30.06.2017 01.01.-30.06.2017 30.06.2017 30.06.2017
Gigaset 0 0 1.397 347
Guangzhou Cyber Digital
Technology Company Limited 0 0 347 1.397
Aufwendungen Umsatze/Ertrage Forderungen Verbindlichkeiten
in TEUR 01.01.-30.06.2016 01.01.-30.06.2016 30.06.2016 30.06.2016
Gigaset 0 355 1.397 347
Guangzhou Cyber Digital
Technology Company Limited 355 0 347 1.397

Fur die bestehenden Forderungen wurden Wertberichtigungen gebildet. Es bestehen keine Besicherungen fur die jewei-

ligen Forderungen.

Zwischen dem Konzern und nahe stehenden Personen fanden neben den aufgefiihrten Sachverhalten keine weiteren

wesentlichen Geschéftsvorfalle statt.
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12. Wesentliche Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

Hinsichtlich wesentlicher Ereignisse nach dem Bilanzstichtag verweisen wir auf die Ausfiihrung im Konzernlagebericht.

13. Versicherung der gesetzlichen Vertreter

JWir versichern nach bestem Wissen, dass gemal$ den anzuwendenden Rechnungslegungsgrundsdtzen der Konzernzwi-
schenabschluss ein den tatsdachlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des
Konzerns vermittelt und im Konzernzwischenlagebericht der Geschaftsverlauf einschliefSlich des Geschéaftsergebnisses
und die Lage des Konzerns so dargestellt sind, dass ein den tatsdchlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild vermittelt
wird, sowie die wesentlichen Chancen und Risiken der voraussichtlichen Entwicklung des Konzerns beschrieben sind.”

MUnchen, den 27. Juli 2017

Der Vorstand der Gigaset AG

Klaus Wessing Guoyu Du
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