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GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG vom 01.01.2013 bis 31.12.2013 Blatt 3
Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus
Geschaéftsjahr Vorjahr
Euro Euro

1. Umsatzerlése
2. Gesamtleistung
3. sonstige betriebliche Ertrage

a) ordentliche betriebliche Ertrage
sonstige ordentliche Ertrage

b) Ertrage aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermdgens und aus Zuschreibungen zu Gegenstan-
den des Anlagevermdogens

c) Ertrage aus der Auflésung von Rickstellungen

d) sonstige Ertrage im Rahmen der gewéhnlichen Ge-
schaftstatigkeit

4. Materialaufwand
a) Aufwendungen fur Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fur
bezogene Waren
b) Aufwendungen fur bezogene Leistungen

5. Personalaufwand
a) Lohne und Gehalter
b) soziale Abgaben und Aufwendungen flr Altersversorgung
und fur Unterstitzung

- davon fir Altersversorgung Euro 7.965,24 (Euro 8.473,68)
6. Abschreibungen

auf immaterielle Vermégensgegenstande des Anlage-

vermégens und Sachanlagen

7. sonstige betriebliche Aufwendungen

a) ordentliche betriebliche Aufwendungen

aa) Raumkosten

ab) Versicherungen, Beitrage und Abgaben
ac) Reparaturen und Instandhaltungen

ad) Fahrzeugkosten

ae) Werbe- und Reisekosten

af) Kosten der Warenabgabe

ag) verschiedene betriebliche Kosten

b) Verluste aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermogens

Ubertrag

2.967.474,68

2.967.474,68

14.566,24

280,56

85.155,59

9.050,97
109.053,36

6.900,00-
126.684,34
119.784,34

1.750.529,06

276.973,15
2.027.502,21

89.155,91

80.299,87
15.282,71
18.361,39
26.528,70
107.650,02
46.717,66
189.037,24

78,00

483.955,59
840.085,58

2.872.827,70

2.872.827,70

6.116,00

50,00
80.831,21

0,00

86.997,21

350,00
204.636,81
204.986,81

1.671.512,37

296.080,13
1.967.592,50

83.415,565

82.029,24
17.358,89
6.961,87
0,00
113.865,79
40.921,10
218.184,18

726,00

480.047,07
703.830,05



GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG vom 01.01.2013 bis 31.12.2013 Blatt 4
Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus
Geschéftsjahr Vorjahr
Euro Euro
Ubertrag 840.085,58 703.830,05
483.955,59 480.047,07
c¢) Verluste aus Wertminderungen oder aus dem Abgang von
Gegenstanden des Umlaufvermégens und Einstellungen in
die Wertberichtigung zu Forderungen 9.050,97 9.050,97
d) sonstige Aufwendungen im Rahmen der gewohnlichen
Geschaftstatigkeit 1.050,00 1.300.69
494.056,56 490.398,73
- davon Aufwendungen aus der Wahrungsumrechnung
Euro 0,00 (Euro 0,69)
8. sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 7.197,96 17.128,09
9. Zinsen und ahnliche Aufwendungen 6,81 0.00
10. Ergebnis der gewdhnlichen Geschiftstatigkeit 353.220,17 230.559,41
11. Jahresiiberschuss 353.220,17 230.559,41
12. Verlustvortrag aus dem Vorjahr 7.445.373,85 7.675.933,26
13. Bilanzverlust 7.092.153,68 7.445.373,85
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ANHANG zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Koénigstein im Taunus

Anhang
fiir das Geschiftsjahr 1. Januar bis 31. Dezember 2013
Medical Columbus AG, Kénigstein im Taunus

A. ALLGEMEINE ANGABEN ZUM JAHRESABSCHLUSS

Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft i.S.d. § 267 Abs. 1 HGB. Bei der Aufstellung des
Jahresabschlusses wird von den Erleichterungen fur kleine Kapitalgesellschaften Gebrauch gemacht.
Es wird freiwillig ein Lagebericht aufgestellt.

Die Aktien der Gesellschaft werden seit dem 3. Juni 2005 im Freiverkehr gehandelt. Der Freiverkehr ist
kein organisierter Markt i.S.d. § 2 Abs. 5 WpHG.

Die Gliederung der Bilanz erfolgte gemalt § 266 HGB, die Gliederung der Gewinn- und Verlustrech-
nung gemaR § 275 Abs. 2 HGB (Gesamtkostenverfahren). Die Schutzklauseln des § 286 Abs. 4 HGB

wurden in Anspruch genommen.

Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden stetig zum Vorjahr angewandt.

Das Geschaftsjahr beginnt am 1. Januar des Kalenderjahres und endet am 31. Dezember.
B. ANGABEN ZU BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSMETHODEN

Die immateriellen Vermégensgegenstande werden zu Anschaffungskosten angesetzt und planméafig
Uber eine betriebsgewodhnliche Nutzungsdauer von 3 bis 7 Jahren abgeschrieben.

Das Sachanlagevermogen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten, vermindert um planmaBi-
ge, nutzungsbedingte Abschreibungen, angesetzt. Die Abschreibungen werden linear ber eine be-
triebsgewohnliche Nutzungsdauer von 3 bis 13 Jahren vorgenommen.

Das Finanzanlagevermégen ist zu den Anschaffungskosten bzw. dem niedrigeren beizulegenden Wert

angesetzt.

Die Forderungen und sonstigen Vermégensgegenstande werden grundsatzlich zu Nominalbetragen
oder Anschaffungskosten bewertet. Erkennbare Risiken werden durch Wertberichtigungen berticksich-
tigt.
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ANHANG zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Kbénigstein im Taunus

Zum Bilanzstichtag waren Ausgaben vor dem Abschlussstichtag, soweit sie Aufwendungen flr eine be-
stimmte Zeit nach diesem Tag darstellen, zum Zweck der Periodenabgrenzung als Rechnungsabgren-

zungsposten in die Bilanz einzustellen.

Die sonstigen Ruckstellungen bertcksichtigen alle zum Zeitpunkt der Bilanzerstellung erkennbaren Ri-
siken und ungewissen Verpflichtungen und werden mit den nach vernunftiger kaufmannischer Beurtei-
lung erforderlichen Erfullungsbetréagen angesetzt.

Die Bewertung der Verbindlichkeiten erfolgt zum jeweiligen Erfullungsbetrag.

Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wahrung bestanden nicht.

Zum Bilanzstichtag waren Einnahmen vor dem Abschlussstichtag soweit sie Ertrag fir eine bestimmte
Zeit nach diesem Tag darstellen zum Zwecke der Periodenabgrenzung als Rechnungsabgrenzungspo-

sten in die Bilanz einzustellen.
C. ANGABEN ZUR BILANZ

Unter dem Finanzanlagevermégen wird die 100 %ige Beteiligung am Grundkapital von 100.000,00
CHF (60.245,00 Euro) der Medical Columbus (Schweiz) AG mit Sitz in CH-8602 Wangen ZH ausge-
wiesen. Im Geschaftsjahr 2013 erzielte diese Gesellschaft einen Jahresgewinn von 31.965,21 CHF und
verfugt Uber ein Eigenkapital von 175.877,79 CHF.

Samtliche Forderungen und sonstigen Vermoégensgegensténde des Umlaufvermégens haben eine

Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

Das voll eingezahlte und eingetragene Grundkapital betragt zum Bilanzstichtag 2.020.113 Euro und ist
eingeteilt in 2.020.113 auf den Inhaber lautende Stuckaktien. Die Aktie wird seit 3. Juni 2005 im Frei-
verkehr der Frankfurter Wertpapierbérse (WKN 661 830) notiert.

Die Gesellschaft ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 14. Mai 2009 ermé&chtigt, mit Zustim-
mung des Aufsichtsrates das Grundkapital bis zum 14. Mai 2014 durch Ausgabe neuer auf den Inhaber
lautender Stiickaktien gegen Bar- und Sacheinlagen einmalig oder mehrmalig, insgesamt jedoch um

bis zu 1.010.056 Euro zu erhéhen (Genehmigtes Kapital).
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ANHANG zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Koénigstein im Taunus

Die Hauptversammlung vom 20. Mai 2011 hat die Anderung der Satzung in § 4 Absatz 5 (Bedingtes
Kapital) beschlossen. Das Grundkapital ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 20. Mai 2011
um bis zu 200.000 Euro bedingt erhoht (Bedingtes Kapital 2011/I). Das bedingte Kapital dient aus-
schlieBlich der Sicherung und Erfiillung von Bezugsrechten gemafl TOP 5 der Hauptversammlung vom
20. Mai 2011.

Unter den Rickstellungen werden im Wesentlichen die Aufwendungen fiir noch nicht genommenen Ur-
laub, Mitarbeiterboni, ausstehende Aufsichtsratsvergttungen, ausstehende Vertriebsprovisionen sowie
ausstehende Rechnungen bilanziert.

Samtliche Verbindlichkeiten haben eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr. Es bestehen keine Verbindlich-
keiten, die durch Pfandrechte oder ahnliche Rechte gesichert sind.

D. ANGABEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Bei den Umsatzerlésen handelt es sich um Erlése aus Errichtung von Kommunikationsplattformen fr
Krankenhausgruppen, Erlése aus der Vergabe von Lizenzen fir die Datenbank Navigator und Erlése
aus dem Bereich Transaktion. Die Lizenzvertrage werden in der Regel tiber einen Zeitraum von 12 Mo-
naten abgeschlossen. Zum Bilanzstichtag sind daher die bereits vereinnahmten Lizenzumsétze zeitan-
teilig abgegrenzt.

Bei den sonstigen betrieblichen Ertrdgen handelt es sich im Wesentlichen um Ertrége aus der Auflo-
sung von Rickstellungen und um Ertrage aus der Herabsetzung von EWB auf Forderungen.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten insbesondere Werbe- und Reisekosten, Verwal-
tungskosten (Miete, Biro- und EDV-Bedarf), Aufsichtsratsvergutungen sowie Beratungskosten.

E. SONSTIGE ANGABEN
1. Haftungsverhiltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen

Es bestehen keine angabepflichtigen Haftungsverhaltnisse.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen bestehen in Hohe von 35 TEUR. Sie ergeben sich aus der Anmie-
tung von Geschaftsraumen in Konigstein im Taunus. Sonstige finanzielle Verpflichtungen ergeben sich
auRerdem aus dem Abschluss eines Kooperationsvertrages. Die Gesellschaft hat sich in

diesem Vertrag zur Entwicklung von Softwareschnittstellen verpflichtet.
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ANHANG zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Kdnigstein im Taunus

2. Angaben liber die Geschiftsfiihrung

Zum Vorstandsmitglied war im Geschaftsjahr 2013 bestellt:

1. Herr Dirk Isenberg, Usingen, Dipl.-Kaufmann

Zu Mitgliedern des Aufsichtsrates waren im Geschaftsjahr 2013 gewahlt:

1. Herr Manfred Hellwig, Bad Homburg, Steuerberater (Vorsitzender)
2. Herr Norbert Noetzel, Wiesbaden, Unternehmensberater (bis 20.08.2013)
3. Herr Dr. Robert Schlick, Bad Homburg, Diplom-Kaufmann

4. Herr André Angermdiller, Melsbach, Vorstand SHD AG (ab 20.08.2013)

Herr Manfred Hellwig ist auerdem Mitglied folgender Aufsichtsgremien:

1. Verwaltungsrat der Whitestein Technologies AG, Cham (Schweiz)
2. Mitglied des Aufsichtsrates der TP-Graphein AG, Bad Homburg
3. Konzernverhéltnisse

Die Medical Columbus AG ist oberstes Mutterunternehmen. Aufgrund der gréenabhangigen Befreiung
des § 293 HGB hat sie keinen Konzernabschluss aufzustellen.

4. Ergebnisverwendung

Der Vorstand schlagt vor, den Bilanzverlust in Hohe von 7.092.153,68 Euro, bestehend aus dem Jah-
resliberschuss in Héhe von 353.220,17 Euro und dem Verlustvortrag von 7.445.373,85 Euro auf neue
Rechnung vorzutragen.

Koénigstein im Taunus, den 12. Mai 2014
Der Vorstand

Dirk Isenberg



Blatt 9

00°6%9'69Z 000 16'G51°68 000 00508 16°G8Z°66 00°¥Z€95C
00'6¥Z° 09 000 000 000 000 000 006209
00°S¥C09 000 000 000 000 000 00'S¥2 09
00°'L95° vl 000 LL'691°GS 000 00°G08 1L'€19°69 00°ze6 VLl
007195°%Cl 000 12°691°GS 000 00°508 12°€19°69 00Cee VLl
00°€¥8°08 000 0z'986°¢cE 000 000 0z'zioee 00°2G61°L8
00°€¥89L 000 02'986°€€ 000 000 0cZ/96¢C 00761718
00000 000 000 000 000 00000t 000
oing oing oin3g oing oing oing oing
€Locel’Le €10C°10°L0
yamyong uabungiaiyosnz uabungiaiyasqy uabunyonquin sbuebqy abuebnz uamyong

usbowianabejuy swwng

uabejuezueul4 awwng

uawyaulan
USUSPUNQIBA Ue 3|IBjuY

uabejuezueul4 ‘|||
uabejueyoeg swwng

Bunpejssnesyeyosan
pun -sqaujeg ‘uabe|uy asapue

uabejueyoeg ||

spuejsuababsuabouwiap
3||auajeWW! SWWNS

USSP\ pun uajyoay

uayo|os Ue uazuazi

3IMOS SU3\\ pun ajyoay

3Ydljuye pun 3yda.zinydog

aydl|giamab ‘usuoISsaZUOY
auagqiomia yoiyebus g

SUB\A pun ajyoay

3ydljuye pun 3jyds.z3nyog
ayoijqiamab suayeyosab isqiag |

spuejsuabab
-suabouway a|lBuajeww| |

uabouuanabejuy vy

snune| wi uisisbiugy zovL9
OV snqun|o) [edIpay

€l0c sequazeQ 'Lg

wnz

139O3IdSNIOVINV



Blatt 10
LAGEBERICHT zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Kdnigstein im Taunus

A. Grundlagen des Unternehmens

Strategische Ausrichtung

Die Digitalisierung von Informationen ist in allen Lebensbereichen spurbar. Auch im Gesundheitswesen
hat die elektronische Patientenakte Einzug gehalten, Réntgenaufnahmen werden digital erzeugt und

gespeichert, und Materialverbrauche werden per Barcode-Scanner erfasst.

Um diese digitalen Informationen im schnellen und réaumlich uneingeschrankten Zugriff zu haben, ist
Vernetzung unabdingbar. Galt dies im ersten Schritt lediglich fir die Vernetzung innerhalb eines Kran-
kenhauses, so findet diese heute mit vor- und nachgelagerten Leistungserbringern, mit Krankenkas-
sen, aber auch mit Zulieferern der medizin-technischen und pharmazeutischen Industrie statt.

Die Vernetzung erlaubt allerdings nur den bilateralen Austausch von Information. Um Informationen
schnell einem breiten Nutzerkreis zuganglich zu machen, sind Datenpools entstanden, im Rahmen von
Social Networks, aber auch Datenpools fir medizin-technische oder pharmazeutische Produkte, die ei-

nen aktuellen und fir alle Nutzer gleichen Informationsstand bieten.

Die aktuelle Tendenz geht nun dahin, von jedem Ort zu jeder Zeit Zugriff auf Informationen nehmen zu
kénnen. Die Anwendungen werden zunehmend mobil und als Apps auf mobilen Endgeraten angebo-
ten. Mobile Anwendungen betreffen die Erfassung von Informationen am Patientenbett, das Scannen
von Produkten im Operationssaal, aber auch der Zugriff auf Be-stell- und Versandinformationen zu be-
nétigten Produkten.

Das Teilen von Informationen, Netzen und Applikationen kann noch erweitert werden, indem techni-

sche Infrastruktur geteilt wird, sei es im Rechenzentrum oder in der Cloud.

Die vorgenannten Trends werden kinftig massiven Einfluss auf die Beschaffungsprozesse von Kran-

kenhauser sowie auf die entsprechenden Service- und Lieferangebote der Industrie haben.

In einem System mit hoher Wettbewerbsintensitat und niedrigen Margen ist die Automatisierung von
Standardgeschaftsprozessen die Voraussetzung fur wirtschaftlichen Erfolg. Im Krankenhausmarkt gilt
diese Regel noch nicht — und zwar weder auf Seiten der Krankenhauser noch auf Seiten ihrer Liefer-
anten. Da ein Krankenhaus uber mehrere hundert Lieferanten im MedTec- und Pharmabereich ver-
sorgt wird, ist die Komplexitat zweifelsfrei hdher als im Einzelhandel. Auch sind die Effekte, die Uber die
Automatisierung der Geschaftsprozesse mit einem Partner realisiert werden kénnen, sehr gering. Die-
se kommen erst mit einem hohen Verbreitungsgrad zur Geltung. Dieser fehlt nach wie vor.
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LAGEBERICHT zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

Ein Patentrezept zur raschen Einfihrung der erforderlichen Standards gibt es nicht. Die im Markt agie-
renden eCommerce-Anbieter versuchen Uber unterschiedliche Lésungspakete den Marktteilnehmern
zu nachhaltigen Vorteilen zu verhelfen, die sie letztlich zur Nutzung der angesprochenen Standards be-
wegen.

Medical Columbus hat sich in den letzten Jahren einen guten Ruf als zuverlassiger Service Provider er-
arbeitet, der die Kunden mit einem umfassenden Service bei der elektronischen Abwicklung ihrer Ge-
schaftsprozesse unterstitzt. So nimmt Medical Columbus beispielsweise ein Clearing aller Bestelldaten
vor, d.h. die Daten eines bestellenden Krankenhauses werden hinsichtlich Lieferstellen, Identifikations-
nummern der zu liefernden Produkte sowie Packungseinheiten mit den Daten des jeweiligen Lieferan-
ten abgestimmt. Bei Unklarheiten findet eine Klarung mit den Kunden statt.

Wie auch in anderen Branchen kollidieren zunehmend die Kosten eines Service intensiven Angebots
mit der Zahlungsbereitschaft der Kunden. Aus diesem Grund muss Medical Columbus personal-in-
tensive Prozesse verstarkt auf Kunden tbertragen. Der hierfir erforderliche Umbau von Technologie
und Prozessen wurde bereits begonnen und wird noch mehrere Monate dauern. Die in den letzten Mo-
naten geschaffene Kapitalbasis wird ausreichen, den Umbau der Gesellschaft vom Service- zum
Tool-Provider umzusetzen.

Die sinkenden Margen im Transaktionsgeschaft stellen kurzfristig eine Herausforderung dar. Mittel-
fristig ist die Verlagerung von Clearingprozessen auf die Kunden jedoch Voraussetzung, um in be-
stehenden Markten konkurrenzfahig zu bleiben und neue Markte mit vertretbarem initialen Aufwand zu

erschliellen.

Die Normierung von Daten und Prozessen ist Voraussetzung fir horizontale Beschaffungs-Netzwerke
wie Einkaufsgemeinschaften, da die Mitglieder mit unterschiedlichen IT-Systemen und proprietaren Be-

zeichnungen fir die von ihnen beschafften Produkte operieren.

Zur Schaffung der genannten Voraussetzungen sind hoch-spezialisierte Dienstleister wie Medical Co-
lumbus erforderlich, da sie Beschaffungskompetenz der Einkaufsorganisation IT-technisch umsetzen
und komplementar erganzen. Fur Kliniken und Krankenhduser ergeben die eigene Entwicklung und der

Betrieb einer Einkaufsplattform wirtschaftlich keinen Sinn.

Die geschilderten Entwicklungen und Anforderungen an normierte Informationen und Be-schaffungs-
prozesse bilden die Basis flur das Geschaftsmodell der Medical Columbus AG, die als zentrale Schnitt-
stelle zwischen Kooperationspartnern im Gesundheitswesen unterschied-lichste IT-Systeme und Daten
synchronisiert. Die Medical Columbus AG leistet damit einen wichtigen Beitrag zu mehr Transparenz,

Qualitat und Effizienz im Gesundheitswesen.
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LAGEBERICHT zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Koénigstein im Taunus

Durch die Optimierung administrativer Prozesse sowohl im strategischen und operativen Beschaf-

fungsmanagement von Krankenhdusern, als auch im Rahmen der Auftragsabwicklung der fur den Be-

handlungsprozess von Patienten relevanten Unternehmen der medizin-technischen und pharmazeuti-

schen Industrie tragt Medical Columbus dazu bei, einen héchst méglichen Beitrag der Versicherungs-

pramien der medizinischen Versorgung des Patienten zukommen zu lassen.

Um die erforderliche Steigerung von Effektivitat und Effizienz zu erreichen, hat Medical Columbus drei

aufeinander abgestimmte Geschéaftsbereiche entwickelt:

MC Navigator (Referenzdaten):

Die Referenzdatenbank MC Navigator ist Europas gréte Datenbank fur medizinische Produkte
und bietet Einkaufsorganisationen im Krankenhaus eine optimale Auswahl an geeigneten Produkt-
en. Um in den Uber 5 Mio. Artikel umfassenden Sortimenten der tiber 7.000 gelisteten Anbieter me-
dizin-technischer Produkte leicht navigieren zu kénnen, werden diese in ein einheitliches Format
konvertiert und in einem von Medical Columbus entwickelten Warengruppensystem klassifiziert.
Die-ses Warengruppensystem ist so differenziert, dass die im MC Navigator gelisteten Artikel mit
Gber 200.000 generischen Artikelbezeichnungen verglichen werden kénnen. Der MC Navigator
schafft damit eine der wesentlichen Voraussetzungen fir Effektivitat im Einkauf: Transparenz!

MC Transactor (eCommerce):

Der MC Transactor ist die von Medical Columbus entwickelte und betriebene Transaktionsplatt-
form, die Krankenhausern eine automatisierte Bestellabwicklung erméglicht, ohne das diese Ein-
griffe in ihren IT-Systemen vornehmen miussen. Die unterschiedlichen IT-Systeme der Kranken-
hauser werden uber IT-Schnittstellen an den MC Transactor angebunden und erméglichen somit
einen elektronischen Datenaustausch. Uber ein Mapping werden die uneinheitlichen Produktbe-
zeichnungen der Krankenhaduser mit dem Datenstandard MC Navigator abgeglichen und in ein ein-
heitliches Datenformat Gberfuhrt. In der Folge ist Medical Columbus in der Lage, Uber eine einzige
Schnittstelle einem Unternehmen in dem von ihm gewunschten Datenformat die Bestellungen aller
an den MC Transactor angebundenen Krankenh&user zu Ubermitteln. Hierdurch reduzieren sich
die Fehlerraten, die Durchlaufzeiten verringern sich, die manuelle Erfassung von Auftréagen entfallt.
Durch die Automatisierung von administrativen Standardprozessen wird eine weitere Vorausset-

zung zur Systemverbesserung geschaffen: Die Erhéhung der Effizienz!
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MC Communicator (Mappings/Projekte):

- Strategisches Beschaffungsmanagement wie auch strategisches Verkaufsmanagement benétigen
Informationen. Die individuellen, nicht kompatiblen Daten der Krankenh&user sind hierfur unge-
eignet, da sie nicht IT-technisch ausgewertet wer-den kénnen. Die automatisierten Beschaffungs-
prozesse der Krankenh&user bilden den Schlussel zu aggregierten Informationen, da die Auto-
matisierung der Prozesse eine Normierung der Informationen voraussetzt. Der MC Transactor
schafft damit nicht nur die Voraussetzung fur mehr Effizienz, er schafft auch die Voraussetzung far
tagesaktuelle Controllingdaten, die Grundlage fur die Steuerung der Beschaffungs-, respektive Ver-
triebsaktivitaten sind.

Die Fulle der im Markt verfugbaren Produkte, die grofRe Zahl an Anbietern und Nachfragern und die ge-
tatigten Transaktionen machen es erforderlich, dass Provider das Marktangebot katalogisieren, voll-
standig und aktuell halten, Transaktionen zwischen den Marktteiinehmern automatisieren und fir die
Marktteilnehmer auswerten. Das Angebot von Medical Columbus adressiert genau diesen Bedarf!

Fur Medical Columbus bilden Einkaufsgesellschaften den derzeit starksten Motor zur Verbreitung der
MC-Produkte. Einkaufsgemeinschaften unterstiitzen eCommerce, um die hierfur erforderliche Nutzung
von Daten- und IT-Standards fiir ihre eigenen Zwecke voranzutreiben.

Ein stetig wachsendes, Uber die eCommerce-Plattform von Medical Columbus gemanagtes Transak-
tionsvolumen ist wiederum Voraussetzung, um von den Unternehmen der medizin-

technischen und pharmazeutischen Industrie als wichtiges Bindeglied in der Supply Chain zwischen

Hersteller und Verbraucher wahrgenommen zu werden.

Die Produkte und Dienstleistungen von Medical Columbus sind exakt darauf abgestimmt, den Infor-
mationsanforderungen der Einkaufsgemeinschaften und dem Bestreben nach Automatisierung von Be-

schaffungsprozessen in Krankenhausern und auf Seiten der Industrie zu entsprechen.
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B. Wirtschaftsbericht

Marktposition

Mit der Transaktionsplattform MC Transactor zielt Medical Columbus auf den gesamten europaischen
Klinikmarkt. Mit mehr als 10.000 Kliniken (ca. 1,9 Mio. Betten), Gber 6.000 verschiedenen Lieferanten
und 28 Mrd. Euro Umsatz flir medizinisches Verbrauchsmaterial ist die Europaische Union nach den
USA der zweitgréfite Krankenhaus-Beschaffungsmarkt. Das Kundenspektrum konzentriert sich aktuell
auf die Markte Deutschland, Osterreich und Schweiz. MC konzentriert sich darauf, die Marktanteile zu-
nachst in den deutschsprachigen européischen Landern auszubauen, wenngleich die Referenzdatenb-
ank MC Navigator in deutsch, englisch und franzésisch angeboten wird.

Der Erfolg des Geschéftsmodells fur den Bereich MC Transactor wird im Wesentlichen von zwei Kom-
ponenten bestimmt: dem Anschluss strategisch wichtiger Klinikgruppen und Krankenh&user auf der ei-
nen Seite und umsatzstarker Lieferanten aus der Medical- und Pharmaindustrie auf der anderen Seite.
Je mehr Industrie-Lieferanten in die elektronische Bestellplattform von Medical Columbus integriert
werden koénnen, desto starker steigen das fakturierbare Transaktionsvolumen und die fur das Unter-

nehmen erzielbaren Erlése an.

Der Marktanteil von Medical Columbus liegt in Deutschland fur den Bereich MC Transactor auf der
Krankenhausseite bei ca. 20% (nach Betten). Die an den MC Transactor angeschlossenen Kranken-
hauser tauschen derzeit mit mehr als 170 Unternehmen der medizin-technischen und pharmazeuti-

schen Industrie elektronisch Daten aus.

Umsatzentwicklung

Die Gesellschaft erzielte im Geschaftsjahr 2013 Umsatzerlése in Héhe von 2.967 TEUR. Im Vergleich
zum Vorjahreszeitraum ist dies eine Steigerung von 3% (GJ 2012: 2.873 TEUR).

Das Transaktionsvolumen im strategisch wichtigsten Geschéftsfeld MC Transactor wurde auf 1.262
Mio Euro ausgebaut. Hiervon entfielen 838 Mio. Euro auf den deutschen Markt (Vor-jahr: 794 Mio.
Euro, + 5,5%) und 424 Mio. Euro auf den schweizerischen Markt (Vorjahr: 373 Mio. Euro, + 13,7 %).
Insgesamt ist dies eine Steigerung von + 8,1%.

Im deutschen Markt entfallen von den im Geschéaftsjahr 2013 erzielten Umsatzerlésen 481 TEUR bzw.
16,2 % auf den Geschaftsbereich MC Navigator, 93 TEUR bzw. 3,1% auf den MC Communicator,
1.542 TEUR bzw. 52,0 % auf den MC Transactor, 30 TEUR bzw. 1,0% auf sonstige Erlése und 822
TEUR bzw. 27,7% auf Erlése aus interner Leistungsverrechnung mit der Medical Columbus (Schweiz)
AG.
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Investitionen

Das Unternehmen investierte im Geschéftsjahr 2013 in immaterielle Vermégensgegenstéande und
Sachanlagevermégen in Hohe von 99 TEUR. Im Wesentlichen entfielen diese auf die Anschaffungen
von Soft- und Hardware sowie Ersatzbeschaffungen im Bereich Buroeinrichtungen und PC-Hardware.

Beteiligungen

Die Medical Columbus AG halt eine 100 %ige Beteiligung an der schweizerischen Tochtergesellschaft
Medical Columbus (Schweiz) AG. Das Aktienkapital betragt 100.000 CHF (60.245 Euro) und ist in
100.000 Inhaberaktien zu je 1 CHF gestuckelt. Die Tochtergesellschaft erwirtschaftete per 31. Dezem-
ber 2013 einen Gewinn in Héhe von 32 TCHF. Aus internen Leistungsverrechnungen im Zeitraum 1.
Januar bis 31. Dezember 2013 bestanden zum Stichtag Forderungen in Héhe von 32 TEUR an die Me-
dical Columbus (Schweiz) AG. Diese wurden im Februar und Mé&rz 2014 beglichen.

Vermdgenslage

Zum 31. Dezember 2013 betragt die Bilanzsumme der Medical Columbus AG 2.416 TEUR (Vorjahr per
31. Dezember 2011: 1.923 TEUR). Die Erhéhung der Bilanzsumme um 493 TEUR ist im Wesentlichen

auf den positiven Cash Flow zurtickzufuhren.

Eigenkapital

Bis zum Stichtag 31. Dezember 2013 hat sich die Summe des bilanziellen Eigenkapitals um den aus-
gewiesenen Jahrestiberschuss (353 TEUR) von 1.462 TEUR auf 1.815 TEUR erhoht. Die Eigenkapi-
talquote an der Bilanzsumme betragt 77%.

Die Ausstattung der Medical Columbus AG mit Eigenkapital entspricht dem gegenwartigen Geschéafts-
umfang und dem fir das kommende Geschaftsjahr 2014 zu erwartenden Wachstum. Im Ubrigen be-
steht ein genehmigtes Kapital von 1.010.056 Euro.

Zum Geschéaftsjahresende befanden sich keine eigenen Aktien im Besitz des Unternehmens.

Fremdkapital

Im Geschaftsjahr 2013 ging das Unternehmen keine mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten ein.
Zum Bilanzstichtag am 31. Dezember 2013 bestanden ausschlieflich kurzfristige Verbindlichkeiten in
Hoéhe von 91 TEUR.
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Finanzmittel und Innenfinanzierung

Am Bilanzstichtag wies die Medical Columbus AG Finanzmittel in Hohe von 1.811 TEUR aus. Auf
Grundlage der aktuellen Planung verfugt die Gesellschaft tber ausreichende finanzielle Mittel, um die
geplante Entwicklung des Geschéfts im Geschéaftsjahr 2014 finanzieren zu kénnen.

Der Cash Flow aus operativer Geschéftstatigkeit war im Geschaftsjahr 2013 mit 512 TEUR erneut po-
sitiv. Der Vorjahreswert betrug 555 TEUR.

Ertragslage

Zum 31. Dezember 2013 weist die Medical Columbus AG fur das Geschéaftsjahr einen Jahresuber-
schuss in Héhe von 353 TEUR (nach 231 TEUR im Vorjahr) aus. Dies ist eine Steigerung um 53%.
Das Ergebnis der operativen Geschaftstatigkeit betragt ebenfalls 353 TEUR.

Das abgeschlossene Geschéftsjahr verlief somit besser als erwartet und konnte mit einem hervorra-
genden Ergebnis abgeschlossen werden. Im Wesentlichen ist dies auf die positive Entwicklung im Ge-
schaftsbereich MC Navigator und der starken Position von Medical Columbus im schweizerische Markt

zurtckzufthren.

Im Geschaftsbereich MC Transactor mussten — wie bereits im letzten Jahr angekindigt — bedingt
durch den starken Margendruck seitens der Industrie Umsatzeinbuflen von — 7% hingenommen wer-

den.

Insbesondere der schweizerische Markt hat wesentlich zum positiven Ergebnis beigetragen. Hierdurch
konnten die Umsétze aus internen Leistungsverrechnungen mit der Medical Columbus (Schweiz) AG
um 12% von 733 TEUR (GJ 2013) auf 822 TEUR (GJ 2014) gesteigert werden.

Durch die positiven Ergebnisse der letzten Jahre konnte ein ausreichendes Finanzpolster angelegt wer-

den, das nun die Grundlage fir die notwendigen Investitionen in die Zukunft der Gesellschaft bildet.

Das Ergebnis pro Aktie vor auferordentlichen Aufwendungen betrug fur das Geschaftsjahr 2013 +0,17
Euro (nach + 0,11 Euro im Vorjahr).



Blatt 17
LAGEBERICHT zum 31.12.2013

Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

C. Nachtragsbericht
Besondere Ereignisse nach dem Abschlussstichtag haben sich nicht ergeben.
D. Prognosebericht

Nachdem die Neuentwicklung des AuRenaulftritts in 2012 abgeschlossen wurde, hat die Gesellschaft in
2013 begonnen, in das — seit Bestehen der Gesellschaft — strategisch bedeutendste Projekt medcol 2.0
zu investieren. Unter diesem Begriff wird die umfassende Neugestaltung der gesamten Produkt-, Pro-
zess- und IT-Landschaft zusammengefasst. Erste technische Implementierungen und Produkteinfih-
rungen werden im Jahr 2015 erfolgen.

Als Grundstein hierfir wurde im Geschaftsjahr 2013 der IT-Bereich der Gesellschaft durch die Ein-
stellung von mehreren hochqualifizierten IT-Mitarbeitern in Kapazitat und Kompetenz deutlich ausge-
baut. Eine zu Beginn des neuen Geschéaftsjahres 2014 begonnene Reorganisation bereitet die internen
Prozessablaufe und Organisationsstrukturen auf die Neu-Ausrichtung der Gesellschaft vor. Bis zur Ein-
fuhrung marktreifer neuer Produkte werden Vertriebsaktivitdten im Wesentlichen auf die Betreuung und
den Ausbau des Bestandskundengeschafts fokussiert. Im Rahmen einer zukunftsorientierten Bunde-
lung der Ressourcen wird daher in die Bereiche IT und den Ausbau des Datenpools zu Lasten des Ver-

triebs und der Verwaltung investiert.

Die Geschaftsentwicklung in den Jahren 2014 und 2015 wird wesentlich durch die hohen Investitionen
in das Projekt medcol 2.0 beeinflusst. Wir rechnen daher in den Jahren 2014 bis 2016 mit negativen
Betriebsergebnissen und einem angemessenen, die Gesellschaft nicht geféahrdenden Kapitalver-
brauch.

Im ersten Quartal des Geschaftsjahres 2014 wurde erwartungsgemaf ein Verlust von -57 TEUR er-

zielt.
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E. Chancen- und Risikobericht

Im Ergebnis wird medcol 2.0 eine IT-Plattform schaffen, die es ermdglichen wird, das aktuelle Geschaft
deutlich effizienter abzuwickeln. Wachstum kann danach mit abnehmenden Grenzkosten realisiert wer-
den. Zudem werden wir das Produktspektrum erweitern — sowohl fir Kunden auf Krankenhaus- wie auf
Industrieseite. Mit medcol 2.0 streben wir die Technologiefiihrerschaft bei den Plattformanbietern an
und werden eine Plattform schaffen, die durch gute Skalierbarkeit unser Wachstum weit besser unter-

stutzen wird als es die aktuelle Technologie zulasst.

Nach derzeitigen Planungen geht die Medical Columbus AG davon aus, im Geschaftsjahr 2014 aus
obengenannten Grinden einen deutlichen Verlust zu erzielen und einen positiven Cash Flow aus dem
operativen Geschéaft zu erwirtschaften. Der Cash Flow aus der Investitionstéatigkeit wird jedoch negativ
ausfallen. Es besteht das Risiko, dass auf Grund unvorhergesehener Umstande weitere Finanzie-
rungsquellen zu erschlieBen waren, um die geplanten Investitionen und somit ein weiteres Wachstum

der Gesellschaft zu erméglichen.

Die Risiken liegen wie im vergangenen Jahr darin, dass die Entwicklung im deutschen Krankenhaus-
markt insgesamt stagniert. Zum anderen bestehen nach wie vor Risiken, die sich vor allem in Kunden-
verlusten durch die Privatisierung von Krankenh&dusern oder Austritten von Krankenhausern aus Ein-
kaufsgemeinschaften manifestieren kénnen. Ein weiteres Risiko kénnte darin liegen, dass sich die
Tendenz bei den Industriekunden fortsetzt, Volumenzuwéachse immer weniger zu honorieren, was ei-

nen weiteren Verfall der Transaktionsmargen zur Folge hétte.

Trotz sorgfaltiger Planung und unter Beachtung der erforderlichen kaufmannischen Sorgfalt konnen die

tatsachlichen von den geplanten Ergebnissen abweichen.

Kénigstein im Taunus, den 12. Mai 2014
Der Vorstand

Dirk Isenberg
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Bestdtigungsvermerk des Abschlusspriifers

An die Medical Columbus AG

Wir haben den Jahresabschluss - bestehend aus Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang - unter
Einbeziehung der Buchfuhrung und den freiwillig erstellten Lagebericht der Medical Columbus AG fir das Ge-
schéftsjahr vom 1. Januar bis 31. Dezember 2013 gepruft. Die Buchfuhrung und die Aufstellung von Jahresab-
schluss und des freiwillig erstellten Lageberichts nach den deutschen handelsrechtlichen Vorschriften und den
erganzenden Bestimmungen der Satzung liegen in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesell-
schaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefuhrten Prifung eine Beurteilung tber den
Jahresabschluss unter Einbeziehung der Buchfilhrung und tiber den Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschafts-
prufer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsmaRiger Abschlusspriifung vorgenommen. Danach
ist die Prufung so zu planen und durchzufuhren, dass Unrichtigkeiten und VerstéRe, die sich auf die Darstellung
des durch den Jahresabschluss unter Beachtung der Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfilhrung und durch den
Lagebericht vermittelten Bildes der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichen-
der Sicherheit erkannt werden. Bei der Festlegung der Prufungshandlungen werden die Kenntnisse (iber die Ge-
schéftstatigkeit und Uber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen ber
mogliche Fehler berticksichtigt. Im Rahmen der Prifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezoge-
nen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fir die Angaben in Buchfiihrung, Jahresabschluss und Lagebe-
richt Uberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Prufung umfasst die Beurteilung der angewandten
Bilanzierungsgrundsatze und der wesentlichen Einschatzungen der gesetzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung
der Gesamtdarstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Pri-
fung eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Prifung hat zu keinen Einwendungen gefthrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Prufung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresab-
schluss den gesetzlichen Vorschriften und den ergdnzenden Bestimmungen der Satzung und vermittelt unter Be-
achtung der Grundséatze ordnungsmagiger Buchfiihrung ein den tats&chlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild
der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der freiwillig erstellte Lagebericht steht in Einklang
mit dem Jahresabschluss, vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft und stellt die
Chancen und Risiken der zuktnftigen Entwicklung zutreffend dar.

Aschaffenburg, den 12. Mai 2014

RWB Revisions- und Wirtschaftsberatungsgesellschaft mbH
Wirtschaftspgifungsgesellschaft

\

Haugt Jage,
Wirtschaftsprifer Wirtsc Uff
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Allgemeine Auftragsbedingungen

fur

Wirtschaftspriifer und Wirtschaftsprifungsgesellschaften
vom 1. Januar 2002

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fiir die Vertrdge zwischen Wirtschafts-
prifern oder Wirtschaftspriifungsgesellschaften (im nachstehenden zusam-
menfassend ,Wirtschaftspriifer* genannt) und ihren Auftraggebern (iber Prii-
fungen, Beratungen und sonstige Auftrage, soweit nicht etwas anderes aus-
driicklich schriftlich vereinbart oder gesetzlich zwingend vorgeschrieben ist.

(2) Werden im Einzelfall ausnahmsweise vertragliche Beziehungen auch
zwischen dem Wirtschaftspriifer und anderen Personen als dem Auftraggeber
begriindet, so gelten auch gegeniiber solchen Dritten die Bestimmungen der
nachstehenden Nr. 9.

2. Umfang und Ausfiihrung des Auftrages

(1) Gegenstand des Auftrages ist die vereinbarte Leistung, nicht ein be-
stimmter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundsatzen ord-
nungsmaBiger Berufsausibung ausgefiihrt. Der Wirtschaftspriifer ist be-
rechtigt, sich zur Durchfiihrung des Auftrages sachversténdiger Personen zu
bedienen.

(2) Die Beriicksichtigung auslandischen Rechts bedarf — aufer bei betriebs-
wirtschaftlichen Priifungen — der ausdriicklichen schriftlichen Vereinbarung.

(3) Der Auftrag erstreckt sich, soweit er nicht darauf gerichtet ist, nicht auf die
Priifung der Frage, ob die Vorschriften des Steuerrechts oder Sondervor-
schriften, wie z.B. die Vorschriften des Preis-, Wettbewerbsbeschrankungs-
und Bewirtschaftungsrechts beachtet sind; das gleiche gilt fiir die Feststellung,
ob Subventionen, Zulagen oder sonstige Vergiinstigungen in Anspruch
genommen werden kénnen. Die Ausfiihrung eines Auftrages umfaft nur dann
Priifungshandlungen, die gezielt auf die Aufdeckung von Buchfélschungen
und sonstigen UnregelmaBigkeiten gerichtet sind, wenn sich bei der Durch-
flihrung von Priifungen dazu ein AnlaB ergibt oder dies ausdriicklich schriftlich
vereinbart ist.

(4) Andert sich die Rechtslage nach Abgabe der abschlieenden beruflichen
AuBerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflichtet, den Auftraggeber auf
Anderungen oder sich daraus ergebende Folgerungen hinzuweisen.

3. Aufklarungspflicht des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dal dem Wirtschaftspriifer auch
ohne dessen besondere Aufforderung alle fur die Ausflihrung des Auftrages
notwendigen Unterlagen rechtzeitig vorgelegt werden und ihm von allen Vor-
gangen und Umstanden Kenntnis gegeben wird, die fiir die Ausfiihrung des
Auftrages von Bedeutung sein kénnen. Dies gilt auch fiir die Unterlagen,
Vorgange und Umstande, die erst wahrend der Tatigkeit des Wirtschafts-
priifers bekannt werden.

(2) Auf Verlangen des Wirtschaftsprifers hat der Auftraggeber die Vollstan-
digkeit der vorgelegten Unterlagen und der gegebenen Auskiinfte und Erkla-
rungen in einer vom Wirtschaftspriifer formulierten schriftlichen Erklarung zu
bestatigen.

4. Sicherung der Unabhangigkeit

Der Auftraggeber steht dafiir ein, daR alles unterlassen wird, was die Unab-
hangigkeit der Mitarbeiter des Wirtschaftspriifers gefahrden kénnte. Dies gilt
insbesondere flr Angebote auf Anstellung und fiir Angebote, Auftrdge auf
eigene Rechnung zu tibernehmen.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Hat der Wirtschaftspriifer die Ergebnisse seiner Tatigkeit schriftlich darzu-
stellen, so ist nur die schriftliche Darstellung malRgebend. Bei Priifungsauf-
tragen wird der Bericht, soweit nichts anderes vereinbart ist, schriftlich
erstattet. Mlndliche Erklarungen und Auskiinfte von Mitarbeitern des Wirt-
schaftspriifers aulerhalb des erteilten Auftrages sind stets unverbindlich.

6. Schutz des geistigen Eigentums des Wirtschaftspriifers

Der Auftraggeber steht dafiir ein, daR die im Rahmen des Auftrages vom Wirt-
schaftspriifer gefertigten Gutachten, Organisationsplane, Entwirfe, Zeich-
nungen, Aufstellungen und Berechnungen, insbesondere Massen- und Kos-
tenberechnungen, nur fiir seine eigenen Zwecke verwendet werden.

7. Weitergabe einer beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers

(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers (Berichte,
Gutachten und dgl.) an einen Dritten bedarf der schriftlichen Zustimmung des
Wirtschaftspriifers, soweit sich nicht bereits aus dem Auftragsinhalt die Ein-
willigung zur Weitergabe an einen bestimmten Dritten ergibt.

Gegeniiber einem Dritten haftet der Wirtschaftspriifer (im Rahmen von Nr. 9)
nur, wenn die Voraussetzungen des Satzes 1 gegeben sind.

(2) Die Verwendung beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers zu
Werbezwecken ist unzuldssig; ein Verstol} berechtigt den Wirtschaftspriifer
zur fristlosen Kiindigung aller noch nicht durchgefiihrten Auftrage des Auf-
traggebers.

8. Mangelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Mangeln hat der Auftraggeber Anspruch auf Nacherfiillung
durch den Wirtschaftspriifer. Nur bei Fehlschlagen der Nacherfillung kann er
auch Herabsetzung der Vergitung oder Riickgangigmachung des Vertrages
verlangen; ist der Auftrag von einem Kaufmann im Rahmen seines Handels-
gewerbes, einer juristischen Person des offentlichen Rechts oder von einem
offentlich-rechtlichen Sondervermogen erteilt worden, so kann der Auftrag-
geber die Rickgangigmachung des Vertrages nur verlangen, wenn die
erbrachte Leistung wegen Fehlschlagens der Nacherfiillung fiir ihn ohne
Interesse ist. Soweit dariiber hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt
Nr. 9.

(2) Der Anspruch auf Beseitigung von Mangeln muf® vom Auftraggeber unver-
zliglich schriftlich geltend gemacht werden. Anspriiche nach Abs. 1, die nicht
auf einer vorsatzlichen Handlung beruhen, verjahren nach Ablauf eines Jahres
ab dem gesetzlichen Verjahrungsbeginn.

(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z.B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Méngel, die in einer beruflichen AuRerung (Bericht, Gutachten und
dgl.) des Wirtschaftspriifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom Wirt-
schaftspriifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkeiten, die
geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers enthaltene
Ergebnisse in Frage zu stellen, berechtigen diesen, die AuRerung auch Dritten
gegenlber zurlickzunehmen. In den vorgenannten Fallen ist der Auftraggeber
vom Wirtschaftsprifer tunlichst vorher zu héren.

9. Haftung

(1) Fiir gesetzlich vorgeschriebene Priifungen gilt die Haftungsbeschrénkung
des § 323 Abs. 2 HGB.

(2) Haftung bei Fahrldssigkeit, Einzelner Schadensfall

Falls weder Abs. 1 eingreift noch eine Regelung im Einzelfall besteht, ist die
Haftung des Wirtschaftspriifers fir Schadensersatzanspriiche jeder Art, mit
Ausnahme von Schaden aus der Verletzung von Leben, Korper und
Gesundheit, bei einem fahrldssig verursachten einzelnen Schadensfall gem.
§ 54a Abs. 1 Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt; dies gilt auch dann, wenn
eine Haftung gegeniber einer anderen Person als dem Auftraggeber begriin-
det sein sollte. Ein einzelner Schadensfall ist auch beziiglich eines aus
mehreren Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens gegeben.
Der einzelne Schadensfall umfat samtliche Folgen einer Pflichtverletzung
ohne Riicksicht darauf, ob Schaden in einem oder in mehreren aufein-
anderfolgenden Jahren entstanden sind. Dabei gilt mehrfaches auf gleicher
oder gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun oder Unterlassen als ein-
heitliche Pflichtverletzung, wenn die betreffenden Angelegenheiten mit-
einander in rechtlichem oder wirtschaftlichem Zusammenhang stehen. In
diesem Fall kann der Wirtschaftsprifer nur bis zur Héhe von 5 Mio. € in
Anspruch genommen werden. Die Begrenzung auf das Fiinffache der Min-
destversicherungssumme gilt nicht bei gesetzlich vorgeschriebenen Pflicht-
prifungen.

(3) AusschluBfristen

Ein Schadensersatzanspruch kann nur innerhalb einer AusschluBfrist von
einem Jahr geltend gemacht werden, nachdem der Anspruchsberechtigte
von dem Schaden und von dem anspruchsbegriindenden Ereignis Kenntnis
erlangt hat, spatestens aber innerhalb von 5 Jahren nach dem anspruchs-
begriindenden Ereignis. Der Anspruch erlischt, wenn nicht innerhalb einer
Frist von sechs Monaten seit der schriftichen Ablehnung der Ersatzleistung
Klage erhoben wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen wurde.

Das Recht, die Einrede der Verjahrung geltend zu machen, bleibt unberiihrt.
Die Satze 1 bis 3 gelten auch bei gesetzlich vorgeschriebenen Priifungen mit
gesetzlicher Haftungsbeschrankung.
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10. Erganzende Bestimmungen fiir Prifungsauftrage

(1) Eine nachtragliche Anderung oder Kirzung des durch den Wirtschafts-
prufer gepriften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen Abschlus-
ses oder Lageberichts bedarf, auch wenn eine Verdffentlichung nicht statt-
findet, der schriftlichen Einwilligung des Wirtschaftspriifers. Hat der Wirt-
schaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist ein Hinweis auf
die durch den Wirtschaftspriifer durchgefiihrte Priifung im Lagebericht oder
an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit schriftlicher Ein-
willigung des Wirtschaftspriifers und mit dem von ihm genehmigten Wortlaut
zulassig.

(2) Widerruft der Wirtschaftspriifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestatigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftspriifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf fiinf Berichtsausfertigungen. Weitere
Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestellt.

11. Ergdnzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen

(1) Der Wirtschaftspriifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in steuer-
lichen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom Auftraggeber
genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als richtig und vollstéandig
zugrunde zu legen; dies gilt auch fiir Buchfiihrungsauftrage. Er hat jedoch den
Auftraggeber auf von ihm festgestellte Unrichtigkeiten hinzuweisen.

(2) Der Steuerberatungsauftrag umfalt nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dal der Wirtschaftspriifer hierzu
ausdriicklich den Auftrag bernommen hat. In diesem Falle hat der Auf-
traggeber dem Wirtschaftspriifer alle fir die Wahrung von Fristen wesent-
lichen Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig vorzulegen,
daf dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit zur Verfligung
steht.

(3) Mangels einer anderweitigen schriftichen Vereinbarung umfalt die
laufende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden Tatigkeiten:

a) Ausarbeitung der Jahressteuererklarungen fiir die Einkommensteuer,
Kérperschaftsteuer und Gewerbesteuer sowie der Vermégensteuer-
erklarungen, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber vorzulegenden
Jahresabschlisse und sonstiger, fir die Besteuerung erforderlicher
Aufstellungen und Nachweise

b

-~

Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten
Steuern

c) Verhandlungen mit den Finanzbehorden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erklarungen und Bescheiden

d) Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern

e) Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.

Der Wirtschaftspriifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche verdffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.

(4) Erhalt der Wirtschaftspriifer fiir die laufende Steuerberatung ein Pauschal-
honorar, so sind mangels anderweitiger schriftlicher Vereinbarungen die unter
Abs. 3 d) und e) genannten Tatigkeiten gesondert zu honorieren.

(5) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer, Kérper-
schaftsteuer, Gewerbesteuer, Einheitsbewertung und Vermégensteuer sowie
aller Fragen der Umsatzsteuer, Lohnsteuer, sonstigen Steuern und Abgaben
erfolgt auf Grund eines besonderen Auftrages. Dies gilt auch fir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z.B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer, Kapitalverkehrsteuer, Grunderwerb-
steuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der
Finanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen
und

c) die beratende und gutachtliche Tatigkeit im Zusammenhang mit
Umwandlung, Verschmelzung, Kapitalerhohung und -herabsetzung,
Sanierung, Eintritt und Ausscheiden eines Gesellschafters, Betriebs-
verauflerung, Liquidation und dergleichen.

(6) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklarung als
zusatzliche Tétigkeit ibernommen wird, gehért dazu nicht die” Uberpriifung
etwaiger besonderer buchmaRiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob alle
in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Vergiinstigungen wahr-
genommen worden sind. Eine Gewahr fir die vollstandige Erfassung der
Unterlagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzuges wird nicht Gber-
nommen.

12. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1) Der Wirtschaftspriifer ist nach Malgabe der Gesetze verpflichtet, tber alle
Tatsachen, die ihm im Zusammenhang mit seiner Tatigkeit fir den Auf-
traggeber bekannt werden, Stillschweigen zu bewahren, gleichviel, ob es sich
dabei um den Auftraggeber selbst oder dessen Geschéftsverbindungen
handelt, es sei denn, daR der Auftraggeber ihn von dieser Schweigepflicht ent-
bindet.

2) Der Wirtschaftspriifer darf Berichte, Gutachten und sonstige schriftliche
uBerungen tber die Ergebnisse seiner Tatigkeit Dritten nur mit Einwilligung
des Auftraggebers aushandigen.

(3) Der Wirtschaftspriifer ist befugt, ihm anvertraute personenbezogene
Daten im Rahmen der Zweckbestimmung des Auftraggebers zu verarbeiten
oder durch Dritte verarbeiten zu lassen.

13. Annahmeverzug und unterlassene Mitwirkung des Auftraggebers

Kommt der Auftraggeber mit der Annahme der vom Wirtschaftspriifer ange-
botenen Leistung in Verzug oder unterlaft der Auftraggeber eine ihm nach
Nr. 3 oder sonstwie obliegende Mitwirkung, so ist der Wirtschaftspriifer zur
fristlosen Kiindigung des Vertrages berechtigt. Unberiihrt bleibt der Anspruch
des Wirtschaftspriifers auf Ersatz der ihm durch den Verzug oder die unter-
lassene Mitwirkung des Auftraggebers entstandenen Mehraufwendungen
sowie des verursachten Schadens, und zwar auch dann, wenn der Wirt-
schaftspriifer von dem Kiindigungsrecht keinen Gebrauch macht.

14. Vergiitung

(1) Der Wirtschaftspriifer hat neben seiner Gebiihren- oder Honorarforderung
Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die Umsatzsteuer wird zusatzlich
berechnet. Er kann angemessene Vorschiisse auf Vergiitung und Auslagen-
ersatz verlangen und die Auslieferung seiner Leistung von der vollen Befrie-
digung seiner Anspriiche abhangig machen. Mehrere Auftraggeber haften als
Gesamtschuldner.

(2) Eine Aufrechnung gegen Forderungen des Wirtschaftspriifers auf Ver-
glitung und Auslagenersatz ist nur mit unbestrittenen oder rechtskréftig fest-
gestellten Forderungen zuldssig.

15. Aufbewahrung und Herausgabe von Unterlagen

(1) Der Wirtschaftspriifer bewahrt die im Zusammenhang mit der Erledigung
eines Auftrages ihm tibergebenen und von ihm selbst angefertigten Unterlagen
sowie den (iber den Auftrag gefiihrten Schriftwechsel zehn Jahre auf.

(2) Nach Befriedigung seiner Anspriiche aus dem Auftrag hat der Wirtschafts-
priifer auf Verlangen des Auftraggebers alle Unterlagen herauszugeben, die
er aus AnlaR seiner Tatigkeit fir den Auftrag von diesem oder fiir diesen
erhalten hat. Dies gilt jedoch nicht fir den Schriftwechsel zwischen dem Wirt-
schaftspriifer und seinem Auftraggeber und fir die Schriftstiicke, die dieser
bereits in Urschrift oder Abschrift besitzt. Der Wirtschaftspriifer kann von
Unterlagen, die er an den Auftraggeber zuriickgibt, Abschriften oder Foto-
kopien anfertigen und zuriickbehalten.

16. Anzuwendendes Recht

Fiir den Auftrag, seine Durchfihrung und die sich hieraus ergebenden
Anspriiche gilt nur deutsches Recht.



